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	УКП ТПУ



ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ ПРОЕКТА

1. Область применения прибора. 
Необходимо описать отрасль экономики (промышленности, сферы жизнедеятельности и т.д.), в которой планируется применение прибора. Подробно описать физические принципы, на которых основывается применение прибора. Описать эффективность такового применения в сравнении с действующими методами/технологиями, конкурентоспособность прибора, в чем принципиальное отличие от действующих методов/технологий. Обзор сильных и слабых сторон нового прибора. 

2. Описание проекта по выполнению ОКР.

Описать проект согласно следующей структуре:

2.1. Общее описание проекта, вводные данные о проекте.

2.2. Оценка необходимых инвестиций, обоснование инвестиций (финансирование ОКР - согласно представленной смете). Если необходимо дополнительное инвестирование проекта, выходящее за рамки ОКР (например, на дополнительные исследования, на рекламу прибора, на затраты по продвижению прибора на рынок, на серийный выпуск прибора и т.д.), указать объем такового финансирования.

2.3. Сроки осуществления проекта. План-график проекта, размеры траншей (т.е. описать финансирование поэтапно).

2.4. Конечная себестоимость прибора. Здесь не учитываются затраты на ОКР и  дополнительное инвестирование. Необходимо оценить и обосновать примерную себестоимость прибора «на выходе».

3. Оценка коммерческой целесообразности реализации проекта. 
Провести анализ рынка сбыта с точки зрения востребованности данного прибора на рынке, оценить примерный спрос и прогноз будущих продаж, финансовую отдачу с обязательным обоснованием каждого пункта.  Описание провести по следующей схеме: 

3.1. Примерная годовая количественная потребность в приборах (емкость рынка).

3.2. Планируемая рентабельность продукции (отношение чистой прибыли к полной себестоимости). 
3.3. Планируемая рентабельность продаж (отношение операционной прибыли к  выручке). 

3.4. Предполагаемые годовые объемы продаж прибора. Общая финансовая отдача (объем выручки, годовая прибыль от продаж).

3.5. Сроки окупаемости инвестиций.

3.6. Примерно оценить восприимчивость предлагаемого нового прибора к существующим на рынках рискам, а также стойкость к возможным рискам в будущем.
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