22 Тема
УПРАВЛЕНИЕ ФИНАНСАМИ ПРЕДПРИЯТИЯ (ФИРМЫ)

ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ НА ПРЕДПРИЯТИИ. ФИНАНСОВЫЙ МЕНЕДЖМЕНТ

Финансовое планирование – это планирование действий по форми​рованию и использованию финансовых ресурсов, которые обеспе​чивают взаимосвязь доходов и расходов на основании взаимоувяз​ки показателей развития предприятия с источниками финансиро​вания.

Цель финансового планирования – обеспечение воспроизводствен​ного процесса соответствующими по объему и структуре финансо​выми ресурсами. В ходе финансового планирования выполняются следующие расчеты:

· планирование прибыли (доходов) и расходов предприятия;

· расчет потребности в собственных оборотных средствах;

· анализ и планирование денежных потоков;

· расчет необходимых финансовых ресурсов, а именно, объе​мов и структуры внутреннего и внешнего финансирования, резервов и объемов дополнительного финансирования, по​требности в кредитных ресурсах;

· составление баланса доходов и расходов предприятия.

Финансовое планирование является составной частью стратеги​ческого, текущего и оперативного планирования. Оперативное фи​нансовое планирование заключается в составлении платежного ка​лендаря, кассового плана и расчете потребности' в краткосрочном кредите. Основой текущего финансового планирования является баланс доходов и расходов.

Примерное содержание разделов финансового плана можно пред​ставить следующими основными статьями доходов и расходов пред​приятия.

I.  Доходы и поступления средств
1.  
Прибыль от реализации продукции, работ, услуг.
2.  
Прибыль от прочей реализации (основных средств, других ак​тивов).
3. 
Планируемые внереализационные доходы, в том числе:
доходы от долевого участия в уставном капитале других пред​
приятий;

доходы, полученные по ценным бумагам;

доходы от хранения денежных средств на депозитных счетах в банках и других финансово-кредитных учреждениях; доходы от сдачи имущества в аренду.

4. 
Амортизационные отчисления на полное восстановление ос​
новных фондов и по нематериальным активам.

5. 
Поступление средств от других предприятий, в том числе:
в порядке долевого участия в строительстве;

по хоздоговорам на научно-исследовательские работы.

6.  
Поступления из внебюджетных фондов.
7.  
Прочие доходы.
II. Расходы и отчисления средств
1.  
Налоги, уплачиваемые из прибыли (по видам налогов).
2.  
Распределение чистой прибыли, в том числе:
на накопление (по направлениям использования); на потребление (по направлениям использования).

3. 
Долгосрочные инвестиции (по формам инвестиций), в том
числе:

за счет амортизационных отчислений;

за счет других источников финансирования (по видам источ​ников).

4. 
Прочие расходы.

В финансовом плане акционерного общества в доходной части необходимо выделить средства, мобилизуемые посредством выпус​ка акций.

В состав доходов включаются прежде всего суммы, получаемые за счет устойчивых источников собственных средств, а при необхо​димости – за счет заемных средств. К устойчивым источникам соб​ственных доходов относятся прибыль, амортизационные отчисле​ния, отчисления в ремонтный фонд, кредиторская задолженность, постоянно находящаяся в распоряжении предприятия. Цель состав​ления финансового плана состоит в увязке доходов с необходимы​ми расходами.

При разработке финансового плана следует иметь в виду, что НДС, спецналог и акцизы в финансовом плане не отражаются, так как они взимаются до образования прибыли. Расчеты следует на​чать с определения плановой суммы амортизационных отчислений и отчислений в ремонтный фонд, так как они являются частью себестоимости и предшествуют плановым расчетам прибыли.

Амортизационные отчисления рассчитываются исходя из норм амортизации и среднегодовой балансовой стоимости основных фон​дов (по группам основных фондов).

При составлении финансового плана важным моментом являет​ся расчет потребности в оборотных средствах.

При превышении доходов над расходами сумма превышения направляется в резервный фонд. При превышении расходов над доходами определяется сумма недостатка финансовых средств и источники их покрытия.

Финансовый менеджмент – это управление финансами пред​приятия, направленное на достижение стратегических и тактичес​ких целей функционирования данного предприятия на рынке.

Таким образом, если финансы – объективная экономическая категория, отражающая объективно существующие денежные отно​шения, то финансовый механизм, или финансовый менеджмент, – это система управления финансами (рис. 22. 1).

Управление финансами осуществляется с помощью финансово​го механизма, т. е. совокупности форм и методов организации, пла​нирования и стимулирования процесса формирования и использо​вания финансовых ресурсов.
Финансовый механизм включает:

финансовые методы – планирование, прогнозирование, креди​тование, страхование, инвестирование и т. п.;

финансовые рычаги – цену, процентные ставки, формы расче​тов, виды кредитов и т. п.;

обеспечение – правовое (законы Российской Федерации, указы Президента и постановления Правительства и т. п. ); нормативное (инструкции, нормативы и методические указания); информаци​онное (любая информация о предприятии, рынке, посредниках и т. п. ); кадровое, техническое и программное;

финансовые инструменты – краткосрочные и долгосрочные ин​вестиционные ценности, торговля которыми осуществляется на финансовых рынках (денежные средства, ценные бумаги, опцио​ны, форвардные контракты, фьючерсы и т. д.).

БЮДЖЕТИРОВАНИЕ. ФОРМИРОВАНИЕ ОБЩЕГО БЮДЖЕТА ПРЕДПРИЯТИЯ

Бюджетирование – это производственно-финансовое планирова​ние деятельности предприятия путем составления общего бюджета предприятия, а также бюджетов отдельных подразделений с целью определения их финансовых затрат и результатов. Оно позволяет контролировать и управлять материальными и денежными ресурса​ми предприятия и его подразделений и оценивать финансовые ре​зультаты их деятельности.

Бюджет – это количественные показатели плана, характеризу​ющие доходы и расходы предприятия и его отдельных подразделе​ний, позволяющие определить финансовые результаты и капитал, который необходимо привлечь для достижения заданной цели.

Бюджеты имеют множество видов и форм. Отдельные бюджеты, характеризующие промежуточные операции (закупки сырья и ма​териалов, бюджет производства и т. п.), могут нести информацию только о расходах или только о доходах (бюджет продаж), а укруп​ненные бюджеты (бюджетный отчет о прибылях и убытках, бюд​жет денежных средств) показывают как расходы, так и доходы орга​низации.
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Рис. 22. 1. Система управления финансами предприятия
Работа по составлению бюджета включает несколько этапов:

· подготовка прогноза и бюджета продаж;

· определение ожидаемого объема производства;

· расчет затрат, связанных с производством и реализацией продукции;

· расчет и анализ денежных потоков;

· составление планируемых финансовых отчетов.
Несмотря на то, что бюджет не имеет стандартизированных форм, определяемых государственными органами, наиболее широко используется структура общего бюджета с выделением операционно​го и финансового бюджетов.

Общий бюджет (основной бюджет) – это скоординированный по всем подразделениям и функциям план работы предприятия в целом, объединяющий блоки отдельных бюджетов и характеризу​ющий информационный поток для принятия и контроля управ​ленческих решений в области финансового планирования. Структу​ра общего бюджета представлена на рис. 22. 2.

Операционный бюджет – это система бюджетов, характеризую​щих затраты на производство, реализацию продукции, управление предприятием, а также затраты по отдельным стадиям производ​ства и функциям управления предприятием. Составление общего бюджета начинается именно с операционного бюджета, первым шагом в разработке которого является бюджет продаж. Целью и заключительным этапом процесса составления операционного бюд​жета выступает бюджет по прибылям и убыткам. В ходе разработки операционного бюджета формируются бюджеты различных расхо​дов (на закупку сырья и материалов, коммерческих и администра​тивных расходов и т. п. ).

Бюджет продаж объединяет информацию об объемах реализа​ции, ценах и, соответственно, выручки от реализации. Он является отправной точкой всего процесса бюджетирования. Сложность рас​чета бюджета продаж связана с тем, что объем реализации опреде​ляется не только производственными возможностями предприятия, но и факторами конъюнктуры.

На основе бюджета продаж формируются бюджеты, характери​зующие затраты на производство и реализацию продукции и/или внедрение нового технологического процесса (бюджет закупки сы​рья и материалов, бюджеты коммерческих и административных расходов, бюджет по труду и т. п.). Задачи составления данных бюд​жетов таковы:

· определение объема затрат;

· проведение группировки затрат в зависимости от связи с процессом производства, с изменением объема реализации продукции;

· определение нормативов общепроизводственных, коммерческих и административных расходов на предстоящий период.

Бюджет производства показывает количество единиц продук​ции или услуг, которые необходимо произвести, чтобы обеспечить запланированный объем продаж и необходимый уровень запасов.

На основе данных бюджетов составляется бюджетный отчет о прибылях и убытках. Информация о доходах берется из бюджета продаж.

Финансовый бюджет – это план, в котором отражаются объем и структура предполагаемых источников средств и планируемые направления их использования, он включает:

бюджет движения денежных средств – план поступлений и пла​тежей денежных средств. При расчете бюджета движения денежных средств определяющим является время фактических поступлений и платежей, а не время исполнения хозяйственных операций;

бюджет капитальных вложений, который определяет, какие дол​госрочные активы необходимо приобрести или построить на осно​ве выбранного критерия рентабельности инвестиций.
Последним шагом в процессе подготовки общего бюджета явля​ется разработка бюджетного бухгалтерского баланса, который ха​рактеризует изменения в финансовом и имущественном положе​нии предприятия при условии выполнения запланированных в пре​дыдущих бюджетах хозяйственных и финансовых операций.

БЕЗУБЫТОЧНОСТЬ РАБОТЫ ПРЕДПРИЯТИЯ. ТОЧКА БЕЗУБЫТОЧНОСТИ: ПОНЯТИЕ, МЕТОДИКА РАСЧЕТА, ПРИМЕНЕНИЕ

Безубыточность работы предприятия зависит от многих факторов, в том числе от выбора оптимального объема производства и целе​сообразных темпов развития предприятия; для анализа безубыточ​ности необходимо уметь определять точку безубыточности (само​окупаемости) предприятия.

Точка безубыточности (критический объем производства (про​даж)) – это такой объем реализации, при котором полученные доходы обеспечивают возмещение всех затрат и расходов, но не дают возможности получать прибыль, иначе говоря, это нижний предельный объем выпуска продукции, при котором прибыль рав​на пулю.

Точка безубыточности характеризуется следующими показате​лями: 
1. 
Критический (пороговый) объем реализации, шт. = Постоянные расходы на объем реализации: Цена - Средние переменные затраты на единицу продук​ции.

2. 
Порог рентабельности, руб. = Критический объем реализации, шт. х Цена.

3. 
Запас финансовой прочности, руб. = Выручка от реализации, руб. - Порог рентабельности, руб. 
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4. 
Маржа безопасности, шт. = Объем реализации, шт. — Критический объем реализации, шт.

Последние два показателя оценивают, как далеко предприятие находится от точки безубыточности. Это оказывает влияние на при​оритет управленческих решений. Если предприятие приближается к точке безубыточности, то возрастает проблема управления по​стоянными затратами, так как их доля в стоимости возрастает. Ус​ловно-постоянные затраты – это амортизационные отчисления, управленческие и ремонтные расходы, арендная плата, проценты за кредит, налоги, относимые на себестоимость продукции, и т. п. Порог рентабельности – это такая выручка от реализации, при ко​торой предприятие уже не имеет убытков, но еще не получает и прибыли. Запас финансовой прочности – это сумма, на которую предприятие может себе позволить снизить выручку, не выходя из зоны прибылей.

Приведем расчет точки безубыточности на примере данных табл. 22. 1 и изобразим его на рис. 22. 3.

Критический объем реализации =  100 млн. руб.: (386 – 251) тыс. руб. /шт. = 740 шт.
Порог рентабельности =  740 шт. х 386 тыс. руб. /шт. = 285, 7 млн. руб.
Запас финансовой прочности = 386 млн. руб. – 285, 7 млн. руб. = 100, 3 млн. руб.
Маржа безопасности = 1000 шт. – 740 шт. = 260 шт.
Таким образом, при объеме реализации (продаж) 740 шт. и вы​ручке от реализации 285, 7 млн. руб. предприятие возмещает все за​траты и расходы полученными доходами, при этом прибыль пред​приятия равна нулю. Запас финансовой прочности при этом со​ставляет 100, 3 млн. руб.

Таблица 22. 1 
Исходные данные для расчета
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Чем больше разность между фактическим объемом производ​ства и критическим, тем выше «финансовая прочность» предприя​тия, а следовательно, и его финансовая устойчивость.

На величину критического объема реализации и порога рента​бельности оказывают влияние изменение суммы постоянных рас​ходов, величина средних переменных затрат и уровень цены. Так, предприятие с малой долей постоянных доходов может произво​дить относительно меньше продукции, чем предприятие с боль​шей долей постоянных расходов, чтобы обеспечить безубыточность и безопасность своего производства. Запас финансовой прочности у такого предприятия выше, чем у предприятия с большей долей постоянных расходов.

Финансовые результаты предприятия с низким уровнем постоянных расходов в меньшей степени зависят от изменения физичес​кого объема производства. Предприятие с высокой долей постоян​ных расходов должно в значительно большей мере опасаться сни​жения объема производства.
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ФИНАНСОВАЯ УСТОЙЧИВОСТЬ ПРЕДПРИЯТИЯ. РЫЧАГИ (ЛЕВЕРЕДЖ): ОПЕРАЦИОННЫЙ (ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ), ФИНАНСОВЫЙ И СОПРЯЖЕННЫЙ

Рычаг (левередж) – это показатель, характеризующий взаимосвязь структуры затрат, структуры капитала и финансового результата. Незначительное изменение этого показателя может привести к су​щественному изменению конечных показателей (прибыли, рента​бельности) предприятия.

Существуют три вида рычага, характеризующих взаимосвязь структуры затрат (соотношение постоянных и переменных затрат), структуры капитала (соотношение заемных и собственных средств) и финансового результата деятельности предприятия.
Операционный (производственный) рычаг (ОР) – это показатель потенциальной возможности изменения прибыли за счет измене​ния структуры затрат и объема реализации:
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где Валовая маржа – разность между выручкой от реализации и переменными затратами. Часто валовую маржу называ​ют валовой прибылью, маржинальной прибылью, вкла​дом, суммой покрытия и т. д.
Операционный рычаг показывает, на сколько процентов изме​нится прибыль при изменении объема реализации на 1%.

Например, выручка от реализации на предприятии составляет 400 млн. руб.; переменные затраты – 250 млн. руб.; постоянные затраты – 100 млн. руб. Тогда валовая маржа равна 150 млн. руб., прибыль – 50 млн. руб., а ОР = 150 млн. руб. /50 млн. руб. = 3, 0. Таким образом, если объем реализации уменьшится (увеличится) на 1%, то прибыль возрастет (снизится) на 3%.

Эффект операционного рычага сводится к тому, что любое изме​нение выручки от реализации (за счет изменения объема) приво​дит к еще более сильному изменению прибыли. Действие данного эффекта связано с непропорциональным влиянием постоянных и переменных затрат на результат финансово-экономической деятель​ности предприятия при изменении объема производства.

Сила воздействия операционного рычага показывает степень пред​принимательского риска, т. е. риска потери прибыли, связанного с колебаниями объема реализации. Чем больше эффект операцион​ного рычага, т. е. чем больше доля постоянных затрат, тем больше предпринимательский риск.

Финансовый рычаг – это показатель потенциальной возможно​сти изменения прибыли за счет изменения соотношения заемных и собственных средств. Эффект финансового рычага (ЭФР) характе​ризует степень финансового риска, т. е. вероятность потери прибы​ли и снижения рентабельности в связи с чрезмерными объемами заемного капитала.

Первый метод расчета эффекта финансового рычага (ЭФР1 ) свя​зывает объем и стоимость заемных средств с уровнем рентабельно​сти собственного капитала:

ЭФР1 = (1 - СНП) х (ЭР - СРСП) х (ЗК/СК), где
СНП – ставка налога на прибыль;

ЭР – экономическая рентабельность (рентабельность акти​вов);

ЗК – заемный капитал;

СК – собственный капитал;

СРСП – средняя расчетная ставка процента (включает не только процент, но и все финансовые издержки, а имен​но: затраты по страхованию заемных средств, штраф​ные проценты  и т. п., отнесенные к сумме заемных средств).

Этот показатель отражает возможное изменение (увеличение/умень​шение) рентабельности собственных средств, связанное с использо​ванием заемных средств, с учетом платности последних:

если СРСП < ЭР, то у предприятия, использующего заемные средства, рентабельность собственных средств возрастает на вели​чину ЭФР1;

если СРСП > ЭР, то рентабельность собственных средств у пред​приятия, берущего кредит по данной ставке, будет ниже, чем у предприятия, которое этого не делает, на величину ЭФР1.

Второй метод расчета эффекта финансового рычага показывает, на сколько процентов изменится чистая прибыль на акцию при изменении прибыли (до уплаты процентов и налогов) на 1%, т. е. он показывает возможность увеличения рентабельности собствен​ных средств и чистой прибыли на акцию за счет использования кредита:

ЭФР11 = Прибыль до уплаты процентов и налогов/Прибыль за вычетом процентов.

Чем дороже обходятся заемные средства предприятию, тем боль​ше ЭФР11, а следовательно, и финансовый риск. Особенно это опас​но при снижении прибыли.

Сопряженный рычаг характеризует совокупное влияние предпри​нимательского и финансового рисков и показывает, на сколько процентов изменится чистая прибыль при изменении объема реа​лизации на 1%:

Сопряженный рычаг = Сила операционного рычага х Эффект финансового рычага = (Валовая маржа / Прибыль до уплаты процентов и налогов) х (Прибыль до уплаты про​центов и налогов / Прибыль за вычетом процентов).

Сочетание мощного операционного рычага с мощным финан​совым рычагом может оказать негативное влияние на финансово-экономические результаты предприятия, особенно в условиях стаг​нации предпринимательской деятельности и снижения выручки от реализации. Так как предпринимательский и финансовый риски взаимно умножаются, взаимодействие операционного и финансо​вого рычагов усугубляет негативное воздействие сокращающейся выручки от реализации на чистую прибыль. Исходя из вышеизло​женного, для финансовой устойчивости предприятия важно:

· нахождение оптимального соотношения между постоянны​ми и переменными затратами в структуре себестоимости про​дукции;

· выбор рациональной структуры капитала с точки зрения со​отношения собственных и заемных средств.

ОПЕРАТИВНОЕ ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ: СОСТАВЛЕНИЕ ПЛАТЕЖНОГО КАЛЕНДАРЯ, КАССОВОГО ПЛАНА, РАСЧЕТ ПОТРЕБНОСТИ В КРАТКОСРОЧНОМ КРЕДИТЕ

Оперативное финансовое планирование на предприятии включает разработку следующих разделов:

· составление платежного календаря;

· составление (расчет) кассового плана;

· расчет потребности в краткосрочном кредите. Составление платежного календаря заключается в определении
конкретной последовательности и сроков осуществления всех рас​четов, что позволяет своевременно перечислить платежи в бюджет и внебюджетные фонды и обеспечить финансирование нормаль​ной хозяйственной деятельности предприятия. Платежный кален​дарь составляется на короткие промежутки времени (месяц, 15 дней, декада, пятидневка). Срок определяется исходя из периодичности основных платежей предприятия. Наиболее целесообразно состав​ление месячных планов с подекадной разбивкой. Платежный ка​лендарь охватывает все расходы и поступления средств предприя​тия как в наличной, так и безналичной форме, включая взаимоот​ношения с бюджетной системой и банками.

Первым разделом календаря является его расходная часть, от​ражающая все предстоящие расчеты и перечисление средств, вто​рым – доходная часть. Соотношение обеих частей календаря дол​жно быть таким, чтобы обеспечивалось их равенство либо, что еще лучше, превышение доходов и поступлений над расходами и отчислениями. В этом случае излишки средств осядут на расчет​ном счете предприятия, что означает большую финансовую ус​тойчивость предприятия, его платежеспособность в предстоящем периоде.

При составлении платежного календаря используют данные уче​та операций по расчетному счету в банке, учета сдачи расчетных документов в банк, сведения о срочных и просроченных платежах поставщикам, учитывают график отгрузки продукции и сдачи пла​тежных документов в банк, финансовые результаты реализации продукции, а также плановые взносы в бюджет налога на при​быль, на имущество и другие налоги, отчисления в социальные внебюджетные фонды, состояние расчетов с дебиторами и креди​торами.

Примерная форма платежного календаря показана в табл. 22. 2.
Кассовый план – это план оборота наличных денег через кассу предприятия, который обеспечивает своевременное получение на​личных денег в банке и контроль за их поступлением и использова​нием. Кассовый план является частью оперативного финансового планирования и составляется на квартал. Предприятия обязаны сда​вать в банк всю денежную наличность сверх лимитов, установлен​ных банком по согласованию с руководством предприятия.

Кассовый план состоит из четырех разделов: 1) источники по​ступления наличных денег; 2) расходы; 3) расчет выплат заработ​ной платы и прочих видов оплаты труда; 4) календарь выдач зара​ботной платы рабочим и служащим по установленным срокам (сум​мы выплат наличными деньгами, получаемыми в банке).

Таблица 22. 2 
Платежный календарь на месяц (в тыс. руб.)
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Разработка кассового плана начинается с первого раздела, в котором отражаются поступления наличных денег в кассу предпри​ятия (кроме денег, получаемых в банке).

Вторым этапом разработки является расчет третьего раздела кас​сового плана. Планируемый фонд заработной платы и премии рас​считываются на основе годового плана на соответствующий квар​тал. Наличные деньги на заработную плату выдаются за вычетом из начисленной суммы удержаний, налогов и перечислений. После расчета выплат заработной платы заполняется второй раздел – рас​ходы. Во втором разделе показываются расходы предприятия в виде наличных денег на заработную плату, командировочные и хозяй​ственные расходы, выплату пособий по социальному страхованию и т. п.

В четвертом разделе заполняется календарь выдач заработной платы рабочим и служащим, где в установленные сроки (конкрет​ные числа каждого месяца) указываются суммы выплат предприя​тию наличными деньгами. Эти суммы в соответствии с договором расчетно-кассового обслуживания банк выдает предприятию за ус​тановленную в договоре плату.

Кассовый план необходим предприятию для того, чтобы по воз​можности более точно представлять размер обязательств перед ра​ботниками предприятия по заработной плате и размер других вып​лат. Банку, обслуживающему предприятие, также необходим его кассовый план, чтобы составить сводный кассовый план на обслу​живание своих клиентов в установленные сроки.

Расчет потребности в краткосрочном кредите проводится, если предприятие испытывает такую потребность. В этом случае необхо​димые документы представляются в банк в соответствии с его тре​бованиями и с ним заключается договор о кредитном обслуживании. Однако этому должен предшествовать обоснованный расчет размера кредита, а также той суммы, которую с учетом процентов необхо​димо вернуть банку. Эффективность кредитуемого мероприятия или ожидаемая выручка от реализации продукции должна обеспечить своевременный возврат кредита и исключить штрафные санкции.
ОСНОВНЫЕ ФИНАНСОВЫЕ ДОКУМЕНТЫ ФИРМЫ [1]

Основными финансовыми документами являются:

1.  
Баланс (баланс активов и пассивов).
2.  
Сводный отчет о прибылях и убытках (счет прибылей и убыт​ков).
3.  
Отчет о фондах и их использовании.
4.  
Счет финансирования.
Финансовая отчетность является основой определения платеже​способности и прибыльности. Платежеспособность – это способ​ность фирмы погасить долги при наступлении срока платежа, ин​формация о задолженности отражается в балансе. Баланс показывает финансовое положение фирмы на определенный, как правило, пос​ледний день месяца, квартала, года. Баланс состоит из двух частей: в левой указываются активы, в правой пассивы. В активе показаны средства, которыми располагает фирма (производственные запасы, товары, основной капитал, дебиторская задолженность). В пассиве показаны источники средств, т. е. кредиторская задолженность фир​мы и собственный (акционерный) капитал. В собственном капитале указывается сумма, подлежащая распределению между держателями акций в случае ликвидации фирмы на дату составления баланса. Обе части баланса всегда уравновешены, т. е. сбалансированы. Типичный баланс представлен в табл. 22. 3.

Таблица 22. 3 
Баланс на 31 декабря 200... г., тыс. руб.
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Отчет о прибылях и убытках (счет прибылей и убытков) пока​зывает сумму прибыли или убытков фирмы за год (табл. 22. 4). В то время как баланс характеризует платежеспособность фирмы на оп​ределенную дату, отчет о прибылях и убытках отражает прибыль​ность фирмы, т. е. показывает результат деятельности фирмы за оп​ределенный период.

В отчете о прибылях и убытках сравнивается сумма выручки от продажи товаров и другие виды доходов со всеми затратами и ка​питаловложениями, осуществленными в процессе функциониро​вания фирмы. В результате фирма за год своей деятельности имеет или чистую прибыль, или убыток.

Таблица 22. 4 
Сводный отчет о прибылях и убытках, тыс. руб.
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Dpyrue poxone
/MBNReHAL: v NPOUEHTE) 10
Bcero aoxon 230
MuHyC 3aTpaThl Ha BLINAATY MPOLEHTOB MO OGANTaLMAM 27
MPUGLINL 40 YRNATH BEASPANLHOTO HANIOra HA MPUBLIL 203
PE3epR AA YNNaTH BEABPANLHOrO HANOTa KA NENGLNL 96
Fonoean wucTan npuGsinn 107





Если отчет о прибылях и убытках отражает результат деятельно​сти фирмы и представляет интерес для ее акционеров, то отчет о полученной прибыли к распределению (табл. 22. 5) показывает ре​зультат функционирования фирмы и представляет интерес для нее самой.

Таблица 22. 5 
Отчет о полученной прибыли к распределению, тыс. руб.
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В отчете показаны суммы, которые были использованы самой фирмой для расширения деятельности. Акционера интересует уве​личение курса акций, фирма стремится к росту полученной при​были.

Запись в конце отчета о полученной прибыли к распределению на конец периода показывает, что в течение года фирма увеличила нераспределенную прибыль на 77 тыс. руб.

Еще больше информации о том, как работает фирма, можно получить из финансового отчета о фондах и их использовании (табл. 22. 6).

Таблица 22. 6 
Отчет о фондах и их использовании, тыс. руб.
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В отчете об источниках фондов указывается чистая прибыль и амортизация. После реализации продукции сумма амортизации вы​свобождается и используется на развитие предприятия.

В отечественном бухгалтерском учете используется также фи​нансовая форма, называемая «Счет финансирования» (табл. 22. 7), в которой отражается движение капиталов и обязательства. В ней показывается, за счет каких ресурсов происходит развитие пред​приятия и каковы направления их использования.

Таблица 22. 7 Счет финансирования
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