Приложение 17.2
Календарный рейтинг-план изучения дисциплины

	ОЦЕНКИ
	КАЛЕНДАРНЫЙ РЕЙТИНГ-ПЛАН изучения дисциплины
	Лекции, ч
	16

	«Отлично»
	А+
	96–100 
баллов
	«Договоры и сделки»
	Практ. занятия, ч
	16

	
	А
	90–95 баллов
	для студентов групп(ы) 2ЭМ51, института природных ресурсов, ООП Менеджмент
профиль: Экономика и управление на предприятии (в нефтяной и газовой отрасли)
	Лаб. Занятия, ч
	

	«Хорошо»
	В+
	80–89 баллов
	
	Всего ауд. работа, ч
	32

	
	В
	70–79 баллов
	
	СРС, ч
	76

	«Удовл.»
	С+
	65–69 
баллов
	
	ИТОГО, часов/ кредитов
	108/3

	
	С
	55–64 баллов
	2 семестр  2015/2016 учебного года
	Итог. контроль
	Экзамен

	Зачтено
	D
	больше или равно 
55 баллов 
	Лектор: Пожарницкая О.В.
	
	

	Неудовлетворительно / незачет
	F
	менее 
55 баллов
	
	
	


Результаты обучения по дисциплине:

	РД3
	Способность анализировать поведение экономических агентов и рынков в глобальной среде; использовать методы стратегического анализа для управления предприятием, организацией, группой; формировать и реализовывать основные управленческие технологии

	РД5
	Способность управлять финансовыми ресурсами предприятия; использовать современный инструментарий для диагностики финансово-хозяйственной деятельности и разработки финансовой стратегии развития предприятия и организации; владеть современными способами оценки эффективности инвестиционных программ, проектов

	РД11
	Способность владеть иностранным языком как средством профессионального общения, на уровне, позволяющем работать в интернациональной среде с пониманием культурных, языковых и социально – экономических различий деловой культуры разных стран.


	Оценивающие мероприятия
	Кол-во
	Баллы

	Реферат
	1
	10

	Выступление
	1
	20

	Тренинг   
	1
	10

	Контрольная работа
	1
	20

	ИТОГО
	4
	60


	Неделя
	Дата начала недели
	Результат обучения по дисциплине
	Вид учебной деятельности по разделам
	Кол-во часов
	Оценивающие мероприятия
	Кол-во баллов
	Технология проведения занятия (ДОТ)*
	Информационное обеспечение

	
	
	
	
	Ауд.
	Сам.
	Реферат 
	Выступление
	тренинг
	Контр. раб.
	
	
	
	
	
	
	Учебная

литература
	Интернет-ресурсы
	Видео-ресурсы

	1-4
	
	
	Раздел 1. Правовые особенности заключения договоров
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	РД3
РД5
РД11

	Лекция 1. Основные понятия. Виды договоров и сделок 
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 1
	
	

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 2
	
	

	
	
	РД3
РД5
	Лекция 2. Основные положения и характеристики принципов договоров


	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 1
	
	

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 1
	
	

	
	
	РД5

	Лекция 3. Классификация видов договоров
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 4
	
	

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 2
	
	

	
	
	
	Лекция 4. Содержание договора и его составляющие

	2
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 1
	
	

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 4
	
	

	
	
	РД3
РД5
РД11
	Конференц-неделя 1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Конференция
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Контролирующие мероприятия (ЦОКО)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	СРС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Всего по контрольной точке (аттестации) 1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Раздел 2. Проведение переговоров 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	РД3

	Лекция 5. Коммуникации в бизнесе и этапы переговорного процесса
	
	
	
	20
	
	
	
	
	
	
	20
	
	ОСН 3
	
	ВР1
ВР2

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 1). Тема занятия: Подготовка к деловым переговорам.
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР1

ВР2

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП3
	
	ВР1

	
	
	РД3
РД5

РД11
	Лекция 6. Подготовка к деловым переговорам
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН3
	
	ВР2

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 2). Тема занятия: Подготовка содержательной части переговоров. Планирование процесса переговоров. 


	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР1

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР2

	
	
	РД3
РД5

РД11
	Лекция 7. Проведение деловых переговоров
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП3
	
	ВР1

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 3). Тема занятия: Конструктивные приемы ведения переговоров.
	2
	
	
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН3
	
	ВР2

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР1

	
	
	РД3

РД5

РД11
	Лекция 8. Заключение сделки
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР2

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 4). Тема занятия: Наступательные манипулятивные техники.
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП3
	
	ВР1

	
	
	
	СРС
	
	10
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН3
	
	ВР2

	
	
	РД3

РД5

РД11
	Лекция 9. Начало переговоров и обстановка


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР1

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 5). Тема занятия: Тактики реагирования в переговорном процессе.
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР2

	
	
	
	СРС
	
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР1

	
	
	РД3

РД11
	Лекция 10. Приемы и тактики ведения переговоров


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП3
	
	ВР2

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 6). Тема занятия: Тренинг.

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН3
	
	ВР1

	
	
	
	СРС
	
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР2

	
	
	РД5

РД11
	Лекция 11 Манипуляции в переговорном процессе


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР1

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 7). Тема занятия: Тренинг.
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП3
	
	ВР2

	
	
	
	СРС
	
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН3
	
	ВР1

	
	
	РД5

РД11
	Лекция 12 Реагирование и взаимодействие в переговорном процессе


	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ОСН 3
	
	ВР2

	
	
	
	Практическое занятие (семинар 8). Тема занятия: Тренинг.
	2
	
	
	
	
	20
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР1

	
	
	
	СРС
	
	8
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ДОП 3
	
	ВР2

	
	
	РД3

РД5

РД11
	Конференц-неделя 2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Конференция
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Контролирующие мероприятия (ЦОКО)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	СРС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Консультационное занятие
	
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Всего по контрольной точке (аттестации) 2
	
	
	10
	20
	10
	20
	
	
	
	
	60
	
	
	
	

	
	
	
	Зачёт/Диф. зачёт/Экзамен
	
	
	
	40
	
	
	
	

	
	
	Общий объем работы по дисциплине
	32
	76
	
	
	
	
	
	
	
	
	100
	
	
	
	


* заполняется только в тех случаях, когда обучение осуществляется с использованием дистанционных образовательных технологий (ДОТ)

Информационное обеспечение:

	№ (код)
	Основная учебная литература (ОСН)
	
	№ (код)
	Название интернет-ресурса (ИР)
	Адрес ресурса

	ОСН 1
	Дуленков В.Б. Как составить договор / В.Б. Дуленков. – М.: Издательство «Экзамен», 2009.  – 351 с.
	
	ИР 1
	
	

	ОСН 2
	Фокс Ч. Составление договоров: Чему не учат студентов.-2-е изд., М.: Альпина Бизнес Букс, 2009. – 293 с.
	
	ИР 2
	
	

	ОСН 3
	Рева В.Е. Деловое общение, учебное пособие на электронном носителе, Пенза, ПГУ, 2009. 


	
	
	
	

	ОСН 4
	Пиляева В.В. Гражданское право в вопросах и ответах: учебное пособие / В. В. Пиляева. – 5-е изд., стер. – М.: Кнорус, 2009. – 432 с.
	
	
	
	

	ОСН 5
	Прокушев Е.Ф. Внешнеэкономическая деятельность: учебник /Е.Ф. Прокушев. – 6-е изд., испр. и доп. – М.: Дашков и К, 2009. – 500 с.
	
	
	
	

	№ (код)
	Дополнительная учебная литература (ДОП)
	
	№ (код)
	Видеоресурсы (ВР)
	Адрес ресурса

	ДОП 1
	Рябенькая Т.Ю. Заключение договоров: бухгалтерские и налоговые последствия, налоговое планирование / Т.Ю. Рябенькая. – М.: Издательство «Экзамен», 2010. – 351 с.
	
	ВР 1
	Видео «Детектор лжи.  Жесты»
	file:///F:/video.html?tvpreg_id=131003&vid=45860&mid=14&d=0&p=1

	ДОП 2
	Йескомб Э.Р. Принципы проектного финансирования / Э.Р. Йескомб; пер. с англ. И.В. Васильевской /Под общ. Ред. Д.А. Рябых. – Москва: Вершина, 2010. – 488 с.
	
	ВР 2
	Видео «Деловое общение»
	Техника заключения сделки [Мультимедиа CD-ROM]: Видеотренинг. – Мультимедиа ресурсы. – М.: Кордис Медиа, 2009. – 1 CD-ROM + Прилож.: Методич. пособие + руководство пользователя. – Содерж.: Учебный фильм. Типовые ситуации в игровых видеосюжетах. Комментарии специалистов.

	ДОП 3
	Веденне nepeговоров и разрешение конфликтов. Пер. с анrл. М.: Альпина Бизнес Букс, 2010. - 226 с. (Серия «Классика Harvard Business Review»). 
	
	
	
	

	ДОП4
	Васильчикова Н.В. Сборник договоров на все случаи жизни: с комментариями и разъяснениями /Н.В. Васильчикова, В.В. Калемина, Е.А. Рябченко. – М.: Юрайт, 2007. – 159 с.
	
	
	
	


