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Предисловие.

      В период новой экономической реформы и политики проведения либерализации внешнеэкономической деятельности серьезно встает вопрос о подготовке высококвалифицированных кадров, способных на равных работать с зарубежными партнерами.

      В связи с этим первостепенное значение приобретают вопросы соответствующей правовой подготовки кадров, ибо без знания правовых инструментов нельзя эффективно организовать внешнеэкономическую деятельность.

      Настоящее учебное пособие создано с целью оказания помощи студентам (всех форм обучения) в аудиторном и самостоятельном изучении достаточно сложного курса , “Правовые основы внешнеэкономической деятельности». Оно способно заменить собой лекции и стать основной для самостоятельной подготовки студентов по данному курсу.

     Данное учебное пособие предполагает в процессе изучения курса дополнительное использование нормативного материала по рассматриваемым вопросам и чтение дополнительной рекомендованной литературы.

Тема 1. Внешнеэкономические связи и специфика их правового регулирования.

Понятие и виды внешнеэкономических связей.

   1.1. Внешнеэкономические связи - совокупность видов экономической деятельности, отличительным признаком которых является межгосударственное перемещение товаров, услуг, денежных и трудовых ресурсов, технологий, управленческого опыта и научно-информационных потоков, иностранный туризм.

   Внешние экономические связи составляют одну из важнейших жизнеобеспечивающих систем современной мировой экономики, при помощи которой снабжаются многими важнейшими ресурсами отдельные национальные  хозяйства и которая связывает их в единый мирохозяйственный механизм.

   По структурному признаку внешнеэкономические связи можно разделить на: финансовые (кредитование, страхование, обслуживание платежей, депозиты и другие банковские операции),производственные (лизинг, франчайзинг, кооперация, совместное предпринимательство), инвестиционные (вложение капитала в ценные бумаги, вложение капитала в недвижимость, вложение капитала в предпринимательство), внешнеторговые: товары (торговля, бартер), интеллектуальная собственность (франчайзинг, ноу-хау, консалтинг), услуги (туризм, инжиниринг, реинжиниринг, информационный обмен, услуги связи, транспортное обслуживание).

1.2.Источники правового регулирования ВЭС.

   В основе своей внешнеэкономические связи носят гражданско-правовой характер. Но углубление процессов хозяйственного международного взаимодействия, усложнение форм сотрудничества привели к тому, что в современных условиях на отношения участников внешнеэкономических связей все большее влияние оказывают не только нормы гражданского права, но и нормы валютного, таможенного, налогового, финансового и иного законодательства.

   На уровне непосредственных участников внешнеэкономических операций выделяются такие регуляторы их деятельности, как : договоры, международные обычаи, контрактные условия, заведенный порядок, положения, вырабатываемые судами и арбитражами. 

 Единого нормативного акта, регулирующего внешнеэкономическую деятельность нет и по объективным причинам, быть не может.

   Однако, существует комплексная правовая система, которая выступает нормативной базой для участников внешнеэкономических связей – международное частное право. 

 Международное частное право – комплексная правовая система, объединяющая нормы внутригосударственного законодательства, международных договоров и обычаев, которые регулируют имущественные и личные не имущественные отношения международного характера.

   Международное частное право регулирует гражданско-правовые, трудовые, семейные и другие имущественные и личные не имущественные отношения с иностранным элементом, и определяет природу норм международного частного права; способы преодоления коллизионных ситуаций; гражданско-правовое  положение иностранных граждан, иностранных юридических лиц и государств; внешнеэкономические сделки; порядок рассмотрения споров с иностранным элементом.

   Для международного частного права характерны следующие основные источники: внутригосударственное законодательство, международные договоры и международные обычаи. 

   Национальное законодательство действует в пределах каждого отдельного государства и является результатом нормотворческой функции государственных органов.

   Международные договоры являются результатом согласования воли различных государств, принимающих участие в них. Договоры представляют собой соглашение государств относительно содержания договорных норм (текста договора) и относительного признания таких норм в качестве юридически обязательных для государств участников договора. По существу, международные договоры регулируют правоотношения с участием юридических и физических лиц -–субъектов внутреннего права, но обязательства по договору возлагаются на государства, участвующие в нем, которые несут ответственность за приведение своего внутреннего права в соответствие со своими международными обязательствами.

   Международные обычаи отличаются от международных договоров тем, что носят неписаный характер. Нормативное содержание обычая формируется в практике на протяжении более или менее длительного периода времени и находит отражение в решениях международных судебных и арбитражных органов, в резолюциях международных организаций. Данные документы выступают в качестве подтверждения существования международного обычая в целом или наличия его отдельных элементов.

   В большинстве государств нормы международного частного права содержатся в различных отраслях внутреннего права и, следовательно, в различных нормативных актах. Лишь немногие государства имеют единые кодифицирующие акты в области международного частного права ( Австрия, Венгрия, Польша, Чехия, Словакия, Турция, Германия, Швейцария, Испания, Португалия, КНР).

   В других государствах ведется разработка единых кодификаций (Бельгия, Нидерланды, Италия, Франция). В этой связи решающую роль в развитии нормативной
 базы играют международные договоры, ибо позволяют создать унифицированные нормы.

1.3. Унификация норм права, регулирующих ВЭД.

   Объективно существующие различия в правовом регулировании гражданско-правовых отношений в каждом государстве могут быть устранены с помощью межгосударственной унификации в рамках деятельности международных организаций.

   Важнейшей межгосударственной организацией, ведущей кодификационные работы в области международного частного права, является Гаагская конференция по международному частному праву ( создана в 1893 г.) Сегодня конференция включает в своем составе около 40 государств разных континентов.

   Россия не входит в число членов, хотя и участвует в некоторых конвенциях. Например, в конвенции 1961 г. об отмене требования о легализации иностранных публичных документов; в конвенции 1954 г, ( по вопросам гражданского процесса).     

   Потребность в проведении универсальной кодификации некоторых норм международного частного права, связанных с коммерческим оборотом, привела к созданию в рамках ООН органа, специально занимающегося этим вопросом – Комиссия- ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ), на которую возложены функции подготовки проектов конвенций, содействие кодификации международных торговых обычаев и распространение информации в этой сфере.

   В области проведения неофициальной кодификации обычаев и обыкновений, действующих в международном частном праве, особую роль играет такая международная неправительственная организация как Международная Торговая Палата (МТП), основная цель которой – организационное, техническое и правовое  обеспечение международного бизнеса. В настоящее время МТП объединяет десятки тысяч компаний, промышленных и торговых ассоциаций, федераций и торговых палат в 110 странах мира. Торгово-промышленная палата Российской Федерации (ТППРФ) стала членом МТП в 1993 г. Одним из кодификационных усилий МТП являются Международные правила по унифицированному толкованию торговых терминов (ИНКОТЕРМС). Правила (последняя редакция 2000г.) содержат детальную регламентацию 13-ти видов контрактов, применяемых в международной коммерческой практике, каждый из которых содержит свои особые базисные условия.        

1.4. Понятие и виды норм международного права.

   Нормы международного права, регулирующие внешнеэкономическую деятельность, принято называть коллизионными, конфликтными, отсылочными или правоприменительными ( в отличии от материально-правовых норм).

   Назначение коллизионных норм заключается в определении права, которое должно быть применено к отношениям, возникающим в условиях международного общения, когда на регулирование их может претендовать правопорядок нескольких государств. 

   Коллизионные нормы разрешают этот спор, подчиняя отношения праву определенной страны.

   Нормы международного частного права включают два основных элемента:

объем – указание на те отношения, к которым должна применяться коллизионная норма (гражданские, трудовые, семейные и др.)

привязка – указание на подлежащее применению право (международное, своей страны или иного государства).

   Во- втором случае речь идет об указании конкретного общего признака, на основании которого определяется применимое право. Такие общие признаки сводятся к следующим формулам прикрепления:

1). Личный закон участников отношений (закон гражданства; закон национальности юридического лица, закон местонахождения или местожительства).

2.) Закон места нахождения имущества.

3.) Закон места совершения акта (закон места заключения договора, места исполнения договора, места заключения брака, места причинения вреда и т.д.).

4.) Закон суда (арбитража), разрешающего спор.

5.) Закон места осуществления деятельности (закон страны продавца, например).

6.) Закон, с которым данное отношение наиболее тесно связано.

7.) Закон, избранный сторонами гражданского правоотношения.

Принято различать следующие виды коллизионных норм:

1. По правовой форме: национально -правовые (внутренние) и международно-правовые (договорные).

      2.     По способу выражения воли законодателя:

· диспозитивные

· императивные

· относительно-императивные (или альтернативные)      

Диспозитивная подразумевает воли сторон при заключении международных сделок. Императивная означает недопустимость отступления от предусмотренных обязательств. Относительно-императивные нормы, отступление от которых допускается при зафиксированных условиях.

2. По форме коллизионной привязки – односторонние и двусторонние.

3. По содержанию назначения – коллизионные нормы могут быть генеральные (основные) и субсидиарные (дополнительные).  

На современном этапе развития внешнеэкономической деятельности решающую роль в ее регулировании играют международные договоры. Именно международные договоры позволяют создать унифицированные правовые нормы не только коллизионного характера. Объективно существующие различия в правовом регулировании гражданско-правовых отношений в каждом государстве, выступающие как барьеры на пути развития международного коммерческого оборота, могут быть устранены именно с помощью межгосударственной унификации норм международного права.

1.5. Органы управления внешнеэкономической деятельностью в Российской Федерации.

Регулирование и контроль в сфере внешнеэкономической деятельности на общегосударственном уровне осуществляют федеральные органы власти и управления: Федеральное Собрание, Президент РФ и Правительство.

Федеральное Собрание – разрабатывает и принимает законы, регламентирующие внешнеэкономическую деятельность, осуществляет контроль за деятельностью исполнительных органов.

Президент РФ – осуществляет общее руководство внешнеэкономической политикой, подписывает международные соглашения, определяет порядок экспорта драгоценных металлов.

Правительство РФ – обеспечивает проведение единой внешнеэкономической политики, принимает решения по основным направлениям внешней политики, а также принимает в пределах своей компетенции решения о проведении и подписании международных договоров.

Среди организаций содействующих развитию внешнеэкономической деятельности ведущее место принадлежит ТПП РФ. Это негосударственная, некоммерческая общественная организация. При ТПП действуют Арбитражный суд и    Морская арбитражная комиссия.

Контрольные вопросы:

1. Дайте определение внешнеэкономическим связям и назовите их функции.

2. Какие признаки положены в основу квалификации внешнеэкономических связей?

3. Перечислите регуляторы внешнеэкономических связей.

4. Дайте понятие международного частного права.

5. Какие межгосударственные организации ведут кодификационные работы в области международного частного права?

6. Охарактеризуйте коллизионную норму.

Тема 2. Субъекты внешнеэкономической деятельности.

   К субъектам внешнеэкономической деятельности относятся иностранные по отношению друг другу физические и юридические лица, а также государства.

2.1. Физические лица.

Правовое положение физических лиц раскрывается через категории правоспособности и дееспособности. 

   Под гражданской правоспособностью физического лица понимается его способность быть носителем гражданских прав и обязанностей, допускаемых объективным правом данной страны. 

   Гражданская правоспособность присуща человеку как жизнеспособному существу и не зависит от его умственных способностей, состояния здоровья и т.д..

   При жизни человека правоспособность может быть ограничена судом в исключительных случаях. Возникая с рождением, правоспособность физического лица прекращается с его смертью или объявления его умершим на основании презумпции безвестного отсутствия в течение определенного в законе срока. В некоторых странах (Англия, США) институтов безвестного отсутствия и объявления лица умершим по безвестному отсутствию в том виде, в каком эти институты урегулированы в праве стран континентальной Европы, не существует. Решение вопроса о безвестном отсутствии и смерти безвестно отсутствующего из сферы материального права переносится в область процессуального.

   Под гражданской дееспособностью физического лица понимается его способность своими действиями приобретать гражданские права и обязанности. Для того, чтобы быть дееспособным, человек должен осознавать и правильно, оценивать характер и значение совершаемых им действий, имеющих правовое значение, т.е. это правовое свойство человека зависит от его умственного состояния. Законодательством большинства стран установлено, что дееспособность в полном объеме наступает по достижении установленного в законе возраста совершеннолетия (в большинстве государств – 18 лет, в Швейцарии – 20 лет, в США, в зависимости от штата, колеблется от 18 до 21 года).

2.2. Юридические лица.

   Под юридическим лицом принято понимать носителя имущественных прав и обязанностей, выступающего от своего имени и существующего независимо от лиц, входящих в его состав.

   Среди признаков юридического лица в праве особое значение имеет имущественная обособленность. Имущество юридического лица обособлено от имущества членов и не зависит от их судьбы. Наличие собственного имущества является необходимой предпосылкой самостоятельной имущественной ответственности юридического лица по договорам, которые оно заключает.

   Правоспособность юридического лица подразделяется на общую и специальную.

   При общей
 правоспособности юридическое лицо вправе приобретать гражданские права и нести ответственность исполнять гражданские обязанности без ограничений.

   При специальной правоспособности юридическое лицо вправе вступать лишь в такие правоотношения, которые необходимы для достижения указанной в законе или уставе юридического лица цели.

   Легализованные в разных странах виды юридических лиц разнообразны по характеру деятельности и организационной структуре. Вместе с тем они могут быть представлены двумя принципиально отличающимися друг от друга группами: 

юридические лица публичного права и юридические лица частного права.

   Для их разграничения используются различные критерии. Одним из таких критериев является природа акта, явившегося основанием для возникновения того или иного субъекта права. Если юридические лица публичного права возникают на основании публично-правового акта (закона, административного акта), то юридические лица частного права возникают на основании частного правового акта. Кроме того, к отличительным признакам юридических лиц публичного права относят также публичный характер преследуемых целей, наличие властных полномочий, особый характер членства. К юридическим лицам публичного права относятся: государство, административно-территориальные единицы, государственные учреждения, торговые и промышленные палаты, государственные или казенные предприятия.

   К юридическим лицам частного права относятся такие коллективные образования, создание которых действующими гражданско-правовыми актами предоставлено на усмотрение частных лиц. Частные лица создают материальную основу юридического лица, определяют цель его деятельности. 

   В разных странах легализованы разные по виду частные юридические лица: в Германии – союзы и учреждения; в Швейцарии – корпорации и учреждения; во Франции  – товарищества и ассоциации ;

в Англии  - корпорации, представляющие собой совокупность лиц и единоличные корпорации; в США – публичные, не предпринимательские и предпринимательские корпорации.

   В современной хозяйственной практике одной из наиболее сложных организационно-правовых форм существования юридических лиц являются акционерные общества. Их высокая экономическая целесообразность, заключенная в возможности привлечения самого широкого круга акционеров, их весьма ограниченная ответственность, распределение риска между многими акционерами, возможность участвовать в акционерном обществе небольшим капиталом с надеждой составить больший без особых затруднений, сочетается с достаточно ограниченными возможностями контроля со стороны многочисленных акционеров за деятельностью руководства акционерного общества.

Указанные обстоятельства делают акционерные общества весьма привлекательным и важным объектом правового регулирования национальных правовых систем. В странах континентальной Европы, а также в тех государствах, которые заимствовали их систему права, законодательство об акционерных обществах является наиболее разнообразным и детализированным. В рамках ЕЭС принимаются активные усилия для того, чтобы устранить существующие между странами – членами различия в регулировании правового положения акционерных обществ. Не смотря на то, что в странах, право которых основано на англо-американской системе, ведущая роль в иерархии источников отводится судебному прецеденту, правовое регулирование акционерных обществ основывается, главным образом, на законе.

Порядок образования юридического лица зависит от вида юридического лица.

  Юридические лица публичного права возникают на основании публично-правового акта (закона или административного акта). Что касается юридических лиц частного права, возникающих по инициативе частных лиц, по отношению к ним различают три порядка образования: разрешительный, явочно-нормативный и явочный.

   При разрешительном порядке для образования юридического лица необходимо разрешение компетентного органа государственной власти, решающего вопрос о целесообразности создания нового субъекта права.

   Явочно-нормативный порядок предполагает наличие общего нормативного акта, регулирующего порядок возникновения и деятельности определенного вида юридического лица.

   При явочной системе для создания юридического лица необходимо положительно выраженное намерение действовать в качестве особого субъекта права. Наличие такого намерения обычно выводится из устава юридического лица. 

   Наибольшее распространение получил явочно-нормативный порядок образования юридического лица. 

   Порядок управления и организации деятельности юридического лица определяется его видом и детально регламентируется национальным законодательством.

Основания и порядок прекращения деятельности юридического лица также тщательно урегулированы законодательством.

   Теория права под прекращением понимает две самостоятельные процедуры: реорганизацию и ликвидацию. 

   Реорганизация юридического лица производится в соответствии с общими правилами, установленными для всех видов юридических лиц. Решение о реорганизации принимается самим юридическим лицом (органами управления), либо уполномоченными государственными органами, либо судом.

   Существует пять способов реорганизации юридических лиц:

-слияние

-присоединение

-разделение

-выделение

-преобразование.

    Реорганизацию можно определить как прекращение юридического лица с переходом прав и обязанностей в порядке правопреемства к другим лицам (за исключением выделения).

   Ликвидация юридического лица влечет его прекращение без перехода прав и обязанностей в порядке правопреемства к другим лицам. Добровольная ликвидация осуществляется, в частности, в связи с истечением срока, на который создано юридическое лицо, либо с достижением цели, ради которой оно создано.

   Принудительная ликвидация общества осуществляется судом по требованию, предъявленному государственным органом или органом местного самоуправления, имеющим на это право. Основаниями для принудительной ликвидации являются:

-осуществление деятельности без надлежащего разрешения (лицензий);

-осуществление деятельности, запрещенной законом;

-осуществление деятельности с неоднократными  или грубыми нарушениями закона или иных правовых актов;

     -признание юридического лица банкротом;

     -иные случаи, предусмотренные национальным законодательством.

   Как правило, юридическое лицо считается прекратившим существование, а ликвидация его завершенной, когда об этом внесены записи в единый государственный реестр юридических лиц.

Государства и международные организации, как публичные субъекты международных отношений, непосредственными участниками внешнеэкономических связей, как правило, не являются. Они выступают как разработчики, регуляторы и контролеры нормативно-правовой базы осуществления внешнеэкономической деятельности субъектов национально-правовых систем, физических и юридических лиц.       

Контрольные вопросы и задания:

1. Назовите круг субъектов внешнеэкономической деятельности.

2. Чем определяется правовое положение физических лиц?

3. Что такое «специальная правоспособность» юридического лица?

4. Чем отличаются юридические лица публичного права от юридических лиц частного права?

5. В каком порядке может быть организовано юридическое лицо и от чего это зависит?

6. Назовите основные организационно-правовые формы реорганизации юридических лиц.

Тема 3. Понятие международных обязательств и основания их возникновения.

 3.1. Понятие и виды международных договоров.

Сложность и многообразие внешнеэкономических сделок, отсутствие единого законодательства, регулирующего внешнеэкономическую деятельность, делает договоры одним из основных источников правового обеспечения международных экономических связей. К характерным чертам контрактного регулирования можно отнести его быстрое реагирование на меняющиеся объективные условия, а также   тенденции к детализации и типизации договорных положений.

      Внешнеэкономические договоры – это совершаемые в ходе осуществления предпринимательской деятельности договоры между лицами, коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах. Существуют весьма многочисленные и разнообразные виды международных договоров в сфере экономической деятельности: купли-продажи, имущественного найма, лизинга, хранения, подряда, поручения, комиссии и другие.

3.2. Порядок заключения договоров.

   Непосредственно действиям по принятию обязательства предшествует, как правило, предложение о заключении договора, адресованное одному или нескольким конкретным лицам, которое называется офертой. Принятие оферты (предложения заключить договор) называется акцептом (согласие заключить договор).

   Оферта может быть твердой или свободной. Твердая оферта делается, как правило, одному акцептанту и на определенный предмет, с указанием срока действия оферты. Свободная оферта делается нескольким потенциальным акцептантам на один и тот же предмет и не связывает оферента каким-либо сроком (в самой оферте должно быть сделано указание на то, что она – ”свободная”). 

   Если экспортер действует на определенной территории через агента, то он заключает с посредником, так называемое, “соглашение с правом первой руки”, в котором оговаривается условие о “первой оферте» .Согласно данному условию оферта экспортера должна быть в первую очередь направлена агенту (как твердая оферта) и только в случае отказа агента от акцепта, экспортер может по очереди и по своему выбору направлять ее другим потенциальным партнерам.

   Оферта, в отличие от рекламно-информационных сообщений и объявлений, по своему правовому смыслу является непосредственным предложением заключить контракт на конкретных условиях. В связи с этим, оферта должна быть, краткой, ясной и содержать все существенные условия контракта: предмет контракта, цену, сроки, условия платежа.

   Оферта вступает в силу, когда она получена адресатом оферты.

Пока договор не заключен оферта может быть отозвана оферентом, если сообщение об отзыве будет получено адресатом оферты до отправки им акцепта. 

   Договор считается заключенным в момент, когда акцепт оферты вступает в силу. Ответ на оферту, которой имеет целью служить акцептом, но содержит дополнения, ограничения или иные изменения, является отклонением оферты и представляет собой встречную оферту.

Однако, ответ на оферту, который имеет целью служить акцептом, но содержит дополнительные или отличительные условия, не меняющие существенно условий оферты, является акцептом, если только оферент без неоправданной задержка не возразит устно против этих расхождений или не направит уведомление об этом. Если он этого не сделает, то условиями договора будут являться  условия оферты с изменениями, содержащимися в акцепте.

   Течение срока для акцепта, установленного оферентом в телеграмме или письме, начинается с момента сдачи телеграммы для отправки или с даты, указанной в письме, или, если такая дата не указана, с даты, указанной на конверте. Течение срока для акцепта, установленного оферентом по телефону, телетайпу или при помощи других средств моментальной связи, начинается с момента получения оферты ее адресатом. Государственные праздники или нерабочие дни, имеющие место в течение срока для акцепта, не исключаются при исчислении этого срока. Однако, если извещение об акцепте не может быть доставлено по адресу оферента в последний день указанного срока вследствие того, что этот день в месте нахождения коммерческого предприятия оферента приходиться на государственный праздник или нерабочий день, срок продлевается до первого следующего рабочего дня.

3.3. Форма договора.

   В отношении формы внешнеэкономических договоров установлено законом, что они могут заключаться только в письменной форме, за подписями лиц, уполномоченных на заключение внешнеэкономических договоров по уставу или по доверенности от имени соответствующей хозяйственной организации – юридического лица, надлежащим образом зарегистрированного.

   Не соблюдение формы сделок и порядка их подписания влечет их недействительность.

   Весьма своеобразна в английском праве и судебной практике, так называемая, Доктрина о Меморандуме, непосредственно связанная с одним из принципиальных основных положений процессуального права «о бремени доказывания», в силу которого все правовые системы мира признают древний постулат римского права: бремя доказательства лежит на том, кто утверждает, а не на том, кто отрицает. Таким образом, по правилу о Меморандуме потерпевшая сторона для предъявления иска в суд против своего контрагента должна представить суду какой-либо исходящий от контрагента документ (письмо, расписку, акцептированный счет и т.д.), который
 и именуется в английской юриспруденции как Меморандум. Английская судебная практика считает Меморандум достаточным доказательством договора, если он содержит наименование сторон договора; указание цены договора; подпись стороны, от которой Меморандум исходит (эквивалентом подписи может считаться фирменное наименование на бланке документа контрагента).

3.4. Дата и место заключения договора.

   Вопрос о дате и месте заключения договора в юридической практике внешнеэкономической деятельности решается в зависимости от того заключается ли договор между присутствующими или между отсутствующими контрагентами.

   Специфика внешнеэкономических сделок не допускает считать таковые заключенными между присутствующими контрагентами при пространственной разобщенности (например, сделка по телефону), т. к. по закону она должна быть совершена в письменном виде. Однако, если оферта передана одной стороной по телефону, телексу, телетайпу или телефаксу и акцепт другой стороны последует по той же линии без особого промедления, то такая сделка будет считаться заключенной в письменной форме (при условии, конечно, наличия под офертой и акцептом соответствующих подписей уполномоченных на то лиц). Местом подписания сделки будет считаться место нахождения акцептанта, а датой заключения сделки дата оферты \акцепта - один и тот же день.

   Договор между отсутствующими сторонами считается заключенным с момента акцепта оферты. Но в связи с этим возникает вопрос о том, когда происходит акцепт оферты и, следовательно, определяется дата и место заключения договора. Обычно в оферте об этом делается соответствующее указание. Если же также оговорка в оферте отсутствует, то вопрос о дате и месте заключения договора решается на основе норм права, подлежащего применению.

   В гражданском праве иностранных государств по вопросу о дате заключения договора между «отсутствующими» применяются два различных принципа. Так, например, в Англии, США, Японии, Швейцарии договор считается заключенным с момента отсылки сообщения об акцепте; а во Франции, Германии, Италии, Австрии, Греции, России – с момента получения оферентом акцепта. Соответственно решается вопрос и о месте заключения договора, если иное не было обусловлено в оферте. 

   Бывают случаи, когда место и дата заключения контракта определяются простым волеизъявлением сторон.

3.5. Язык договора.

   Как  правило, внешнеэкономические сделки заключаются с составлением двух экземпляров текстов договора и в комплект каждого экземпляра входят дубликаты одного контракта, подписанного на национальных языках каждого контрагента по сделке.

   А как решается вопрос, на каком языке стороны должны вести переписку по исполнению условий ? 

   Практика делового мира выработала общепризнанное условие: «Если в оферте не оговорено иное, то переписка по заключению и исполнению контракта ведется на языке оферты».

   Иногда проблема языкового барьера заставляет обе стороны по контракту подписывать контракт на трех языках и вести переписку по его исполнению с использованием третьего, так называемого, «нейтрального языка», либо сразу стороны ведут переговоры и заключаемый контракт на одном нейтральном языке. Во всех этих случаях в тексте договора делаются соответствующие оговорки.

   Вопрос о языке  контракта имеет немаловажное значение и при возникновении арбитражного разбирательства. 

   Если в контракте оговорен язык контракта, то тогда отпадает спор о том, на каком языке вести арбитражное разбирательство и на каком языке представлять арбитражу все письменные доказательства.

3.6. Надлежащее право договора.

   Во внешнеэкономической деятельности очень часто возникает вопрос о том, по какой правовой системе, какой страны подлежат разрешению правоотношение сторон, если в самом контракте не указано надлежащее право договора.

   Для разрешения этих проблем во всех правовых системах разработаны «коллизионные нормы», указывающие, право какой страны должно быть применено.

   Если в контракте не оговорено место заключения договора или нет оговорки о том, какое материальное и процессуальное право применимо для регулирования взаимоотношений сторон по данному контракту, то критерием для определения надлежащего материального права договора является доказанное место заключения контракта, а критерием надлежащего к применению процессуального права является процессуальное право страны по месту суда.

     Если по праву, применимому к конкретной оферте, контракт считается заключенным в момент получения акцепта оферентом (РФ, Франция, Германия, Италия, Австрия), то он рассматривается как заключенный в месте получения акцепта и, соответственно, применяется право страны оферента. Если же по праву, применимому к оферте, контракт считается заключенным в момент отсылки акцепта (США, Япония, Швейцария), то местом заключения контракта считается страна, из которой исходил акцепт и применяется материальное право страны-акцептанта.

3.7. Условия договора.

   Содержание любого договора составляют условия, в которых формулируются права и обязательства сторон.

   Условия договора подразделяются на существенные и факультативные.

   Существенными являются условия, которые необходимы для заключения договора: предмет договора, срок исполнения, цена – это существенные обязательные  условия.

   Кроме того, существенными могут быть условия, которые названы в конкретном правовом акте, регулирующем тот или иной вид договора, или это может быть условие, внесенное в договор по предложению одной из сторон, как таковое.

   Все остальные условия- факультативные. Нарушение существенных условий договора одной из сторон может рассматриваться как отказ от договора нарушившей стороной и дает право пострадавшей стороне на возмещение, или право на отказ от договора.

 3.8. Исполнение договора.

   Договор считается исполненным когда стороны выполнили свои обязательства.

   Договор может быть расторгнут по взаимному согласию сторон. Тогда обе стороны освобождаются от обязательств по договору при сохранении права на взыскание могущих подлежать возмещению убытков.

   Сторона, исполнившая договор, полностью или частично, может потребовать от другой стороны возврата всего, что было первой стороной поставлено или уплачено.

   Возможно и одностороннее расторжение контракта в случаях нарушения существенных условий договора другой стороной (в иных случаях одностороннее расторжение контракта не допустимо).

3.9.Ответственность за нарушение контрактных обязательств.

   Различаются оперативные санкции и меры ответственности в строгом смысле слова.

   Оперативные санкции - это требования об изменении условий контракта (в частности, уменьшении цены). 

   Меры ответственности в строгом смысле слова - это штрафные санкции (если они предусмотрены договором); возмещение убытков (реальный ущерб и упущенная выгода).

   Применить оперативные санкции исправный контрагент может в силу самого факта нарушения контрактных обязательств, а меры ответственности- только в случае вины неисправного контрагента.

   Обстоятельства непреодолимой силы (форс-мажорные) исключают вину и освобождают от ответственности.

   Если стороны не могут сами урегулировать свои споры, то потерпевшая сторона может обратиться за защитой своего нарушенного права в суд или арбитраж. Только должны быть соблюдены сроки исковой давности. В международных  отношениях действует Нью-Йоркская Конвенция об исковой давности, 1974 г. (Россия не является ее участницей).

Согласно Конвенции срок исковой давности 4 года. Течение срока начинается с момента возникновения права на иск. По общему правилу право на иск, вытекающее из нарушения договора, считается возникшим в день, когда имело место такое нарушение. По истечению срока исковой давности требования сторон договора друг другу, вытекающие из договора или связанные с его нарушением, не могут быть осуществлены.

Контрольные вопросы и задания:

1. Дайте определение внешнеэкономического договора.

2. Чем отличается твердая оферта от свободной?

3. С какого момента договор считается заключенным между                                                                          отсутствующими сторонами?

4. Как определяется дата и место заключения договора?

5. Как решается вопрос о языке контракта?

6. Назовите существенные условия договора.

7. Какие меры ответственности предусмотрены за нарушение                                         

контрактных обязательств?

Тема 4. Договор купли-продажи во внешнеэкономических связях.

4.1.Понятие договора купли-продажи в ВЭС.

   Порядок оформления международных договоров купли-продажи определяется положениями Конвенции ООН, 1980 г. “О договорах международной купли-продажи товаров” (Россия участница Конвенции с мая 1990 г.).

   Конвенцию можно рассматривать как попытку объединения принципов романо-германской и англо-американской правовых систем в одном международно-правовом документе. Данное обстоятельство и обусловливает не всегда последовательный характер ее норм, большинство которых носит диспозитивный характер, дающий право отступить от их рамок по взаимному согласию сторон конкретного международного коммерческого контракта.

   Конвенция дает юридическое понятие договора международной купли-продажи товаров; устанавливает форму контрактов; определяет содержание основных прав и обязанностей продавца и покупателя; детерминирует  ответственность сторон за неисполнение или ненадлежащее исполнение контрактов.

   Конвенция применяется к договорам купли-продажи товаров между сторонами, коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах.

4.2.Порядок заключения и оформления договора купли-продажи.

   Порядок заключения договоров был достаточно подробно рассмотрен в предыдущей теме и порядок заключения договора купли-продажи ничем принципиально иным не отличается.

   Что же касается оформления договоров купли-продажи, то Конвенция допускает любую форму: письменную или устную.

Более того, ст. 11 Конвенции позволяет факт договоренности доказывать любыми средствами, включая свидетельские показания. Но, если одна из сторон зарегистрирована в государстве, законодательство которого требует, чтобы договоры купли-продажи заключались или подтверждались в письменной форме, то соглашение сторон, совершенное в иной форме, будет считаться недействительным. 

   4.3.Конвенционные требования к товару

   Товар по количеству, качеству, описанию, упаковке должен соответствовать требованиям контракта.

   Товар может быть признан несоответствующим договору, если он: 

-непригоден для тех целей, для которых товар того же описания обычно используется;

-непригоден для любой конкретной цели, о которой продавец прямо или косвенно был поставлен в известность во время заключения договора;

-не соответствует представленному продавцом покупателю образцу или модели; 

-не затарирован или не упакован обычным для таких товаров способом, а при отсутствии такового- способом, который является надлежащим для сохранения и защиты данного товара.

   В Конвенции полностью отсутствует регламентация вопросов, касающихся перехода права собственности на товар от продавца к покупателю. Они разрешаются согласно нормам применимого права, выбранного на основании коллизионной нормы.

   Существует две системы перехода права собственности: консенсуальная и традиционная. Согласно консенсуальной системе, право собственности на индивидуально определенное имущество переходит к покупателю в момент заключения контракта, а право собственности на имущество, определенное родовыми признаками- в  момент его индивидуализации, т. е. передачи. Согласно традиционной системе право собственности на любое имущество переходит в момент его передачи покупателю.

   Момент перехода права собственности совпадает с моментом перехода риска ( риск случайной гибели или повреждения товара).

   Покупатель обязан известить продавца о несоответствии товара в разумный срок после того, как оно было или должно было быть обнаружено. В противном случае, он утрачивает право ссылаться на несоответствие товара.

4.4 Обязательства продавца.

   Продавец обязан поставить товар свободным от любых прав и притязаний третьих лиц и передать относящиеся к нему документы и право собственности на товар в соответствии с требованиями договора.

   При условии, что продавец не обязан поставить товар в каком-либо определенном месте, его обязательство по поставке заключается:

1) в сдаче товара первому перевозчику для передачи покупателю (если предусмотрена в договоре перевозка товара);

2) в предоставлении товара в распоряжение покупателя в определенном  месте; 

3) в предоставлении товара в распоряжение покупателя в месте, где в момент заключения договора находилось коммерческое предприятие продавца.

   Продавец несет ответственность за любое несоответствие товара, которое существует в момент перехода риска на покупателя, даже если это несоответствие становится очевидным только позднее. Продавец также несет ответственность за любое несоответствие товара, которое возникает после перехода риска, и является следствием нарушения им любого своего обязательства, включая нарушение любой гарантии того, что в течение того или иного срока товар будет оставаться пригодным для обычных целей, какой-либо конкретной цели, либо будет сохранять обусловленные качества и свойства.

   В случае досрочной поставки продавец сохраняет права до наступления предусмотренной для поставки даты:

-поставить недостающую часть или количество товара;

-поставить новый товар взамен поставленного товара, который не соответствует договору;

-устранить любое несоответствие в поставленном товаре.

   Если продавец обязан обеспечить перевозку товара, он должен заключить такие договоры, которые необходимы для перевозки товара в место назначения надлежащими способами транспортировки и на условиях, обычных для такой транспортировки.

   Поставка товара должна быть произведена в определенный срок. Если договор устанавливает или позволяет определить дату поставки- в эту дату.

   Если договор устанавливает или позволяет определить период времени для поставки- в любой момент в пределах этого периода.

   Передача документов, относящихся к товару, должна состояться в срок, в месте и в форме, установленными контрактом.

4.5.Обязательства покупателя.

   Покупатель обязан уплатить цену за товар и принять поставку товара в соответствии с требованиями договора.   

   Конвенция содержит привязку оплаты цены по месту и сроку.

   Покупатель имеет несколько вариантов:

-место оплаты может быть оговорено контрактом;

-оплата может быть осуществлена в месте нахождения коммерческого предприятия продавца;

-в месте передачи товара.

   Срок оплаты, как правило, оговаривается договором, однако и здесь допускаются варианты. Оплата может быть произведена:

-когда продавец, в соответствии с договором, передает либо сам товар, либо товарораспорядительные документы в распоряжение покупателя;

-когда у покупателя впервые появилась возможность осмотреть товар.

   Обязанность покупателя принять поставку заключается в совершении им всех таких действий, которые можно было разумно ожидать от него для того, чтобы позволить продавцу осуществить поставку и в принятии товара.

4.6. Условия о цене товара.

   Цена - одно из существенных условий договора купли-продажи.

   Цена в контракте может быть указана ,как определенная сумма или может быть определима из договорных условий и должна быть выражена в деньгах, иначе договор будет считаться недействительным.

   Правовые системы как стран континентального права, так и стран англо-американского права, признают критерием определимости цены следующие оговорки:   

   -цена товара определяется по цене Лондонской биржи на дату подписания контракта;

-цена товара определяется по средней цене Нью-Йоркской и Лондонской бирж на дату поставки товара;

-цена товара определяется по средней рыночной цене страны продавца на дату погрузки товара;

-цена товара определяется установленной ценой на него на дату окончания сбора урожая в стране продавца;

-встречаются случаи, когда договор отсылает для определения цены к заключению нейтрального эксперта или к нейтральному бюро товарных экспертиз, или к арбитражной комиссии нейтральной страны.

   Как правило, во внешней торговле употребляется, так называемая, «коммерческая цена» или «базисная цена». При этом, цена на один и тот же товар одинакового качества и ассортимента, в зависимости от оговоренного в контракте базиса поставки (правила ИНКОТЕРМС), будет различной.

   В условие о цене могут также включаться оговорки о ее повышении или понижении (бонификация- надбавка за повышенное качество товара или рефакция-скидка за пониженное качество товара; или иные). 

4.7.Средства правовой защиты в случае нарушения договора покупателем или продавцом.

   Если покупатель не исполняет какие-либо из своих обязательств по договору, то продавец может:

1) потребовать от покупателя уплаты цены, принятия поставки или исполнения им других обязательств;

2) установить дополнительный срок разумной продолжительности для исполнения покупателем своих обязанностей. При этом, продавец не может в течение этого срока прибегать к каким-либо средствам правовой защиты от нарушения договора, однако и не лишается права требовать возмещения убытков за просрочку в исполнении;

3) заявить о расторжении договора, если неисполнение договора покупателем составляет существенное нарушение договора;

4)  самостоятельно составить спецификацию товара, если покупатель не сделал этого в соответствии с договором.

Если нарушение договорных обязательств исходит от продавца, то покупатель имеет право:

1) на замену товара;

2) на снижение цены, если товар не соответствует договору;

3) на ремонт товара;

4) установить дополнительный срок для исполнения продавцом своих обязательств;

5) отказаться от принятия поставки, от большего количества товара или ранее установленного срока.

   Если договор расторгнут и покупатель купил товар взамен или продавец перепродал товар, сторона, требующая возмещения убытков, может взыскать разницу между договорной ценой и ценой по совершенной взамен сделке.

4.8.Ответственность за нарушение контрактных обязательств и освобождение от ответственности.

   Конвенция различает оперативные санкции и меры ответственности в строгом смысле слова.

   К оперативным санкциям относится требование об уменьшение покупной цены, о замене товара ненадлежащего качества и др..

К мерам ответственности в строгом смысле слова относятся неустойка и возмещение убытков.

   Сторона контракта не несет ответственности за неисполнение любого из своих обязательств, если докажет, что оно было вызвано препятствием вне контроля и что от нее  нельзя было разумно ожидать принятия этого препятствия в расчет при заключении договора, либо избежание его последствий.

  Наряду с классическим договором купли-продажи, в договорно-правовой деятельности фирм получили распространение контракты по специальному регулированию отношений в сфере купли-продажи товаров, так называемые, «неназванные контракты»: договор об исключительной продаже товаров, договор об исключительном импорте, договор о франчайзинге.

4.9.Договор об исключительной продаже товаров.

   Продавец предоставляет покупателю исключительное право продажи товаров, являющихся предметом купли-продажи товаров, являющихся предметом купли-продажи между ними, на обозначенной территории или указанной клиентуре.

   Предоставляя покупателю коммерческую монополию, продавец отказывается от проведения торговли в указанных пределах своими силами или через других лиц. В этом и реализуется условие об исключительной продаже товара покупателем или установлении монополии покупателя на продажу приобретаемых товаров.

   Договорные условия, касающиеся прав и обязанностей сторон, могут быть сформулированы следующим образом:

   Покупатель берет на себя обязанности: 

-сообщить контрагенту информацию маркетингового характера относительно объемов рыночного спроса на товар;

-участвовать в рекламе товаров;

-предоставлять своей клиентуре сервисные условия.

   Со своей стороны продавец принимает на себя обязанности:

-приложить все усилия для осуществления содействия продаже товаров;

-помогать покупателю в оборудовании его торговых помещений;

-снабжать покупателя рекламными и демонстрационными материалами;

-оказывать поддержку в создании служб, обучении персонала покупателя.

   Характерной особенностью договора, отражающей тесную связь сторон в процессе его реализации, является закрепление за продавцом права контроля за коммерческой и финансовой деятельностью покупателя.

   По своему содержанию договор исключительной продажи представляет сложную сделку, в которой наряду с положениями о купле-продаже имеется целый ряд специальных условий, выходящих за рамки «классического» договора купли-продажи и определяющих организационные, финансовые, коммерческие и некоторые другие отношения контрагентов.

4.10. Договор об исключительном импорте

Монополия на ввоз изделий поставщика признается за одним или несколькими импортерами с закреплением за каждым из них исключительного права на продажу на определенной территории страны импортера или всей национальной территории, а иногда и континента. Условия «исключительности» нередко вводятся на продажу и покупку товаров: экспортер обязуется не поставлять товары иным  коммерсантам, находящимся на «договорной территории», а импортер- не покупает у других экспортеров аналогичные товары для перепродажи.

Договору об исключительном импорте свойствен и ряд других отличий. Стороны, в первую очередь-импортер, сохраняют в таких контрактах большую юридическую и хозяйственную независимость от  контрагента. В частности, экспортер не играет в отношении импортера роль организатора коммерческой реализации поставляемых им товаров при их перепродаже и не имеет, как правило, прав контроля за деятельностью импортера.

4.11. Договор о франчайзинге.

   Договор о франгайзинге можно рассматривать как разновидность договора об исключительной продаже товаров.

По договору о франчайзинге продавец обязуется предоставлять покупателю коммерческую информацию о рациональных методах реализации товаров.

   Покупатель может работать под фирмой продавца - использовать его товарный знак, фирменное наименование, вывески, фирменный стиль, аббревиатуру фирмы (все это, естественно, по лицензии).

   Кроме того, продавец нередко берет на себя обязанности по обустройству торговых заведений покупателя, подготовке его персонала к работе с поставляемым оборудованием.

   Фирма-покупатель практически становится звеном разветвленной сети продавца. Это предопределяет и договорные условия о праве контроля продавца за продажами контрагента, в частности, проверки его коммерческой документации.

   Кроме условий «об исключительности» специфика договора определяется условиями о коммерческой, технической и организационной помощи привилегированному покупателю продавцом при продаже товаров покупателем третьим лицам.  

4.12. Встречная торговля

В основе встречной торговли лежит заключение встречных сделок, которые взаимно увязывают экспортные и импортные операции.

Эксперты ООН подразделяют международные сделки встречной торговли на три основные группы :бартерные сделки, торговые компенсационные сделки и промышленные компенсационные сделки .

   По сути своей, бартерная сделка- это договор мены, к которому применяются правила купли-продажи в той части, которая не противоречит существу мены.

   Стороны по взаимному письменному соглашению производят обмен одного имущества на другое, или услугу на услугу, или имущество на услугу. 

   При этом каждая из сторон признается продавцом товара, который она обязуется передать, и покупателем товара, который она обязуется принять в обмен. Бартерные сделки не предполагают перемещение валютных средств от одной стороны к другой, за исключением случаев возмещения убытков, потерь, упущенной выгоды вследствие неисполнения или ненадлежащего исполнения своих обязанностей по сделке или за просрочку в исполнении.

   Общее стоимостное выражение поставки одной стороны должно быть равным общему стоимостному выражению поставки другой стороны, включая страхование, таможенные сборы и пошлины, тару и упаковку, маркировку, транспортные и иные виды возможных расходов по поставке. Сроки поставок должны быть по возможности встречными.

Торговые компенсационные сделки подразделяются на : краткосрочные с полной или частичной компенсацией, встречные закупки и авансовые закупки.

Промышленные компенсационные сделки предполагают поставки промышленного оборудования и его оплату встречными поставками товаров, произведенных с помощью этого оборудования.

.

Контрольные вопросы и задания:

1. Каким документом определяется порядок оформления международных договоров купли-продажи?

2. Назовите основные обязательства продавца и покупателя.

3. Какие существуют критерии определения цены в международном договоре купли-продажи?

4. Раскройте сущность договора об исключительной продаже товаров.

5. Что такое бартерные сделки? 

6. Дайте понятие компенсационной сделки.

7. Составьте примерный проект договора купли-продажи.

Тема 5. Правовое регулирование торговли лицензиями и инжиниринговыми услугами.

5.1.Технологический обмен в ВЭС.

   Одной из форм внешнеэкономической деятельности является международный технологический обмен.

   Современные научно-технические связи, по каналам которых осуществляется технологический обмен, делятся на две большие группы: некоммерческие и коммерческие.

   Технологический обмен в широком смысле (проникновение любых научно-технических знаний и производственного опыта между странами) осуществляется, как правило, в некоммерческих формах: научно-технические публикации; проведение выставок, ярмарок, симпозиумов; обмен делегациями и встречи ученых; миграция специалистов; обучение студентов и аспирантов; деятельность международных организаций по сотрудничеству в области науки и техники.

   Технологический обмен в узком смысле (лишь передача научно-технических знаний и опыта, относящихся к воспроизводству конкретных технологических процессов) осуществляется, как правило, в коммерческих формах: передача на условиях лицензионных соглашений прав пользования изобретениями (патенты «ноу-хау», зарегистрированные товарные знаки, промышленные образцы), технической документации; поставка машин и различного рода промышленного оборудования; оказание технической помощи; услуги типа «инжиниринг»; экспорт комплектного оборудования;  подготовка и стажировка специалистов; научно-техническое и производственное кооперирование и др..

5.2. Торговля лицензиями.

   Одним из наиболее распространенных способов передачи технологий является лицензионная торговля.

   По лицензионному договору одна сторона (лицензиар), будучи обладателем исключительного права на изобретение, промышленный образец или товарный знак, предоставляет другой стороне (лицензиату) за вознаграждение специальное разрешение-лицензию на использование лицензируемого объекта на устанавливаемых в договоре условиях его эксплуатации.

   Ни в одной национальной системе права закон специально не регламентирует лицензионный договор как особый вид гражданской сделки. К отношениям сторон применяются общие нормы обязательственного права о заключении договора, его исполнении, ответственности и пр..

   Предметом сделки является обеспечение патентообладателем своему контрагенту юридической возможности промышленно и коммерчески использовать изобретение, сущность которого определена в патенте, а объектом сделки - юридически охраняемое техническое решение (изобретение), которое запатентовано или  по крайней мере заявлено для патентования. Поэтому договор именуется контрактом на продажу патентной лицензии.

   Основная обязанность лицензиара состоит в предоставлении лицензиату юридической возможности применения изобретения в объеме прав, определяемых видом лицензии, и на устанавливаемых условиях его эксплуатации – хозяйственно-экономических, технических, коммерческих и юридических. В зависимости от характера обеспечиваемых по лицензии прав выделяют три вида договоров, в рамках которых осуществляется весь современный хозяйственный лицензионный оборот. 

1. По договору простой (или неисключительной) лицензии лицензиар разрешает лицензиату использовать изобретение, сохраняя за собой право на его применение на той же территории в тех же объемах, а также право предавать аналогичные лицензии третьим лицам (на тех же условиях, что и первому лицензиату).

2. По договору исключительной лицензии лицензиар передает лицензиату исключительное право применения изобретения, отказываясь в пределах «исключительной» территории от его эксплуатации.

3. По договору полной лицензии лицензиар предоставляет лицензиату исключительные права пользования изобретением без ограничительных условий по объемам применения технического решения. Экономически это эквивалентно продаже патента, но юридически отличается тем, что по истечении срока действия договора лицензиар полностью восстанавливается в монопольных правах патентообладателя.

Сложности производственного освоения объекта и стремление лицензиата к сокращению его сроков, обусловливают включение в договор ряда условий о дополнительных обязанностях лицензиара. К ним относятся:

-предоставить лицензиату подробную техническую и технологическую документацию, необходимую для начала немедленного практического освоения изобретения;

-оказать лицензиату техническую помощь в налаживании производства по лицензии путем консультации на предприятии покупателя или продавца лицензии;

продавать машины, оборудование и сырье, необходимые лицензиату для организации производства по лицензии.

   Ответственность лицензиара за выполнение основных и дополнительных обязанностей расширяется договорным распределением между сторонами коммерческих рисков использования лицензии. Речь идет о предоставлении лицензиаром ряда гарантий лицензиату:

1) гарантии существования и действительности патента как юридической основы лицензионного договора и поддержания юридической силы патента в период действия лицензии;

2) гарантии технико-экономических свойств изобретения (т.е. возможностей достижение лицензиатом предусматриваемых результатов от применения изобретения);

3) гарантии спокойного использование изобретения, т.е. не нарушения лицензиатом прав третьих лиц при применении лицензии и воздержание самого лицензиара от действий, способных помешать контрагенту в использовании лицензии.

При отсутствии в договоре условия о распределении между сторонами обязанностей по защите против действий третьих лиц судебная практика в большинстве стран исходит из следующего правила: при исключительной лицензии обязанность принятия защитных мер возлагается на лицензиара, а при простой лицензии он к этому не обязан, но лицензиат вправе отказаться от договора в случае бездействия лицензиара.

   Основная обязанность лицензиата состоит в уплате лицензионного вознаграждения. Коммерческими положениями контракта определяются вид, размер и сроки выплаты вознаграждения, а иногда и уровень продажных цен на продукцию по лицензии. Лицензионные платежи могут быть двух видов: периодические (роялти) и единовременные (паушальные).

   Лицензионные договоры на промышленный образец и на товарный знак во многом сходны с лицензионным договором на изобретение. Это относится к видам лицензий, ограничительным условием пользования и т. д.. Такие договоры часто заключаются одновременно с договором на изобретение “ноу-хау”, когда получающая сторона приобретает право изготавливать технические изделия в определенном дизайнерском оформлении и продавать их под известными на рынке товарными знаками лицензиара. Договор на передачу “ноу-хау” заключается как самостоятельный, но нередко он становится элементом более широкого соглашения, охватывающего также продажу машин и оборудования, проведения подрядных работ, предоставление лицензий на изобретение и т. д..

Основные права и обязанности сторон сводятся к предоставлению владельцем “ноу-хау” технической информации в одной или нескольких определяемых в договоре формах, таких как: 

-техническая и технологическая документация (чертежи, рабочие и монтажные схемы, спецификации, описания и инструкции по технологии, методики, формулы, рецепты и т. д.);            

-устная информация и показ, в процессе которых сообщаются технические сведения, передаются производственно-технический опыт и мастерство, навыки и приемы работы и т. п.;  

-технические объекты в виде образцов изделий (машин, приборов, оборудования и пр., ознакомление с которыми раскрывает технические решения,заложенные в объекте).

   Обязанности передающей стороны по договору формулируются в виде:

1) предоставление контрагенту “материальной основы” информации-документации и образцов изделий;

2)   оказание принимающей стороне технической помощи в налаживании производства с применением “ноу-хау” путем командирование специалистов на предприятия контрагента или обучение его специалистов на собственных предприятиях.

   Содержание договора на передачу “ноу-хау” строится по модели, близкой к лицензионному договору на изобретение (ввиду чего его часть именуют договором о бесплатной лицензии). Но этому договору свойственны и некоторые специфические условия. К ним относится, в частности, обязательство принимающей стороны не разглашать и не передавать третьим лицам полученную информацию без разрешения передающей стороны (“ условие о конфиденциальности”).

5.3. Торговля инжиниринговыми услугами.

   Самостоятельной формой международного технологического обмена является продажа услуг типа “ инжиниринг”.

   Инжиниринг-это услуги по использованию технологических и иных научно-технических знаний, выполнение научно-исследовательских и проектно-конструкторских работ.

   Инжиниринговые услуги можно разделить на три группы:

1. Услуги по подготовке производства .

      1.1.Предпроектные услуги (социально-экономические исследования, изучение рынка, полевые исследования, топографическая съемка, исследование почв, разведка полезных ископаемых и т.п., а также консультации и надзор за проведением этих работ). 

     1.2.Проектные услуги (составление генеральных планов и схем, рабочих чертежей, технических спецификаций и т. п.).

     1.3.Послепроектные услуги (подготовка контрактной документации, ведение проекта, надзор и инспекция осуществление работ, управление строительством, приемно-сдаточные работы).

1.4.Услуги по организации процесса производства и управлению предприятием.

     1.5.Услуги по обеспечению реализации продукции.

   В основе организации международной торговли инжиниринговыми услугами лежит заказной метод осуществления работ, базирующийся на контракте, заключенном между заказчиком и зарубежной инжиниринговой фирмой. Вид контракта зависит от выбранного заказчиком способа осуществления проекта и характера услуг зарубежной инжиниринговой фирмы.

   В международной торговле инжиниринговыми услугами выбор фирмы-исполнителя происходит в процессе прямых переговоров или в ходе подрядных торгов (тендеров).

   В последнее время на международном рынке появились новые виды услуг – услуги реинжиниринга

   Реинжиниринг – это инженерно-консультационные услуги по перестройке систем организации и управления производственно-торговым и инвестиционным процессами хозяйствующего субъекта в целях повышения его конкурентоспособности и финансовой устойчивости.

   Реинжиниринг бывает двух видов:

Кризисный реинжиниринг и реинжиниринг развития.

Контрольные вопросы и задания:

1. В каких формах осуществляется технологический обмен?

2. Какие существуют виды лицензий?

3. Чем отличаются платежи- роялти от паушальных платежей?

4. Что такое инжиниринг?

5. Назовите основные виды инжиниринговых услуг?

6. Что такое реинжиниринг?

7. Назовите виды реинжиниринга?

8. Составьте примерный проект договора продажи лицензии.

Тема 6. Договор имущественного найма.

6.1. Договор имущественного найма.

   Договор имущественного найма – договор, по которому одна сторона ( наймодатель или арендодатель) обязуется предоставить другой стороне (нанимателю или арендатору) имущество во временное пользование за установленное вознаграждение, которое эта другая сторона обязана уплатить.

   Источником регулирования отношений в странах романо-германской системы права являются нормы гражданских кодексов; в странах англо-американского права действуют нормы прецедентного права. Но во всех странах изданы также многочисленные специальные акты по найму недвижимости, составляющие обширное законодательство по использованию сельскохозяйственных земель, промышленно-торговых помещений, жилья и т. д.. При отсутствии специальных предписаний применяются общие правила, регулирующие имущественный наем.

   Существо договора имущественного найма заключается в том, что в обязанности наймодателя входит прежде всего предоставление в пользование имущества, сдаваемого в наем, в состоянии годности для эксплуатации, т. е. соответствующим назначению имущества или специальным условием договора. Кроме того, на наймодателе лежат следующие обязательства:        

           -наймодатель несет ответственность за любые недостатки имущества, исключающие или существенно препятствующие его использованию ( но не отвечает за недостатки, о которых наниматель знал при заключении договора);

-на наймодателе лежит обязанность по поддержанию вещи в состоянии, пригодном для использования (устранять недостатки, производить капитальный ремонт); 

-наймодатель должен обеспечить нанимателю в течение всего срока действия договора возможность спокойного пользования вещью (устранить все препятствия).

   При сдаче внаем машин и оборудования наймодатель принимает на себя дополнительные обязанности:

-предоставление технической документации по эксплуатации объекта, сдаваемого внаем;

-проведение технического обслуживания объекта;

-инструктаж персонала нанимателя по эксплуатации объекта.

   На нанимателе лежат следующие обязательства: 

-эксплуатировать объект в соответствии с хозяйственным назначением вещи, а также правилами ее технического использования и специальными условиями договора;

-обеспечить надлежащее хранение нанятого имущества;

-известить немедленно наймодателя, если при использовании вещи обнаружатся дефекты;

-уплачивать установленную по договору наемную плату в сроки, указанные в соглашении;

-возвратить вещь в таком состоянии, в каком она была получена, с учетом нормального износа;

-в согласованные сроки застраховать имущество, если это предусмотрено договором;

-принимать меры, исключающие возможность ознакомления конкурентов наймодателя с техническими и эксплуатационными качествами объекта.

   При заключении договоров найма наиболее часто приходится сталкиваться с двумя проблемами, связанными с правами и обязанностями сторон.

   Первая проблема касается вопросов сдачи нанятого имущества в поднаем (или субаренду). Правовые основания поднайма национальными нормами регулируются по-разному. В странах англо-американской системы права действует принцип свободы нанимателя. В странах же континентальной системы право (но не во всех) сдача нанятого имущества в поднаем возможна лишь с согласия наймодателя. При поднайме все обязательства перед наймодателем и ответственность за имущество несет основной наниматель.

   Вторая особая проблема состоит в урегулировании отношений сторон, связанных с внесением нанимателем улучшений в используемое имущество. Суды исходят из квалификации улучшений как неотделимых от имущества без нанесения ему вреда или улучшений отделимых. Неотделимые улучшения, произведенные без согласия наймодателя, возмещению не подлежат (если иное не предусмотрено договором). При внесении улучшений с согласия наймодателя наниматель имеет право на возмещение стоимости таких улучшений. Отделимые улучшения, произведенные нанимателем за свой счет, считаются его собственностью.

Размер наемной платы устанавливается по соглашению сторон. При отсутствии в договоре указаний на сроки уплаты наемной платы платежи должны производиться в сроки, предусмотренные законом или обычаем.

   Действие договора прекращается по истечение срока, на который он был заключен, а при не указанном сроке – по заявлению одной из сторон с соблюдением установленных законом или обычаем сроков предупреждения другой стороны. Если по истечении срока найма наниматель, при отсутствии возражений наймодателя, продолжает пользоваться вещью, договор считается продленным на неопределенное время.

   Основанием прекращения договора найма признаются также: 

-гибель вещи

-нарушение обязанности одной из сторон, если другая на основании этого требует прекращения договора;

-при объявлении конкурса на имущество нанимателя в случае его смерти или признания банкротом.

   Для сторон договора очень большое значение имеет решение вопроса о том, прекращается или нет договор найма в случае отчуждения имущества, сданного в наем.

   По общему правилу, переход права собственности на сданное внаем имущество к другому лицу не является основанием для изменения или расторжения договора имущественного найма.

6.2. Лизинг – особый вид договора аренды.

    Специфический вид договора имущественного найма – лизинг.

   Практика и доктрина выделяют две формы лизинга: финансовый лизинг, называемый иногда подлинным лизингом, и операционный, или эксплуатационный лизинг.

   В отличие от обычного договора имущественного найма в финансовом лизинге выступают не две, а три стороны:

1-фирма – изготовитель  машин и оборудования;

2-лизинговая фирма – наймодатель;

3-фирма – пользователь – наниматель.

   Существенное отличие лизинга от обычного договора имущественного найма заключается в том, что в пользование сдается технический объект, специально приобретенный лизинговой фирмой для нанимателя и по его просьбе.

   Кроме этого, договор о лизинге характеризуется рядом юридических особенностей:

-договор о лизинге обычно заключается на твердо установленный неизменный срок, как правило, длительный, охватывающий весь срок эффективной службы оборудования;

-договор о лизинге не может быть расторгнут ни одной из сторон, а платежи не могут быть прекращены на весь период его действия.

Но возможно, что в процессе эксплуатации имущество может перестать удовлетворять нанимателя в силу своего ”обесценивания” (появление более совершенного оборудования).   

На этот случай в договоре оговаривается возможность досрочного приобретения объекта пользователем в собственность для перепродажи или же обмена его на более совершенную модель с доплатой;

-платежи за пользование устанавливаются соответственно на период, составляющий большую часть экономической жизни имущества, исчисляемой в среднем в 10-15 лет эксплуатации;

-по истечению срока действия договора нанимателю предоставляется право выбора: купить имущество с оплатой по остаточной стоимости, либо возвратить его лизинговой фирме, либо возобновить контракт на условиях выплаты сниженных платежей;

-лизинговая фирма освобождается от ряда обычных для наймодателя обязанностей, а наниматель, наоборот, несет дополнительные обязанности: риска, связанные со случайной гибелью или повреждением объекта; на нанимателя возлагаются все  эксплуатационные риски и обязанности по любому ремонту технического объекта;на пользователе лежит обязанность по страхованию имущества.

   Эксплуатационный лизинг ближе к обычному договору имущественного найма и отличается от финансового лизинга рядом моментов:

-договор заключается на срок, значительно меньший полного срока амортизации имущества, и по истечении срока действия договора объект повторно сдается внаем;

-исключается право нанимателя на приобретение имущества в собственность;

-предполагается оказание наймодателем услуг по поддержанию имущества в рабочем состоянии. 

Контрольные вопросы и задания:

1. С какими проблемами приходиться сталкиваться при заключении договора имущественного найма?

2. Назовите основание прекращение договора имущественного найма? 

3. Что такое лизинг?

4. Чем отличается финансовый лизинг от операционного?

Тема 7. Договор подряда.

  П о договору подряда одна сторона (подрядчик) обязуется выполнить определенную работу по заданию другой стороны (заказчика), которая, в свою очередь, должна принять работу и уплатить за нее обусловленную цену.

   Обязанности подрядчика состоят в выполнении работы и передаче заказчику результатов работы. При этом учитывается, что работы:

а) выполняются в обычном соответствии с заданием заказчика;   

б) проводятся на свой риск;

в) осуществляются под наблюдением и контролем заказчика.

   При исполнении работы подрядчик:

-не вправе требовать от заказчика вознаграждения за ту работу, которая была выполнена к моменту гибели предмета подряда или его повреждения, либо которую стало невозможно завершить;

-несет имущественные последствия гибели или повреждения объектов подряда, либо невозможности выполнения подряда, которые наступили по его собственной вине или в результате случайных обстоятельств, (если же это произошло по вине заказчика, то подрядчик сохраняет право требовать вознаграждения за проделанную работу, а также возмещения причиненного ущерба);  

-связан дополнительными указаниями заказчика, но необходимые при этом дополнительные расходы по выполнению подряда несет заказчик;

-берет на себя ответственность за конечный результат работы, выполняя ее на свой ''страх и риск'' и до момента принятия работы заказчиком несет все риски, связанные с объектом подряда (если заказчик не принял объект в срок, то все риски в период просрочки ложатся на заказчика);

-не вправе сколько-нибудь значительно отклониться от задания без согласия заказчика (заказчик не имеет право в период выполнения подряда изменить задание), в противном случае заказчик может отказаться принять работу и не выплатить вознаграждение;

-осуществляет работу в хозяйственном отношении самостоятельно, но под наблюдением и оперативным контролем заказчика;  

-ограничен в своих действиях содержанием заказа (технико-экономические результаты работы, материалы и механизмы и т. п.);

-вправе передать исполнение заказа полностью или частично одному или нескольким субподрядчикам (если иное не предусмотрено договором)но при этом сам несет полную юридическую ответственность за исполнение договора перед заказчиком.

   По договору подряда на подрядчика могут быть возложены и некоторые дополнительные обязанности:

-принятие подрядчиком на себя первоначально всех издержек, необходимых для выполнения договора (выдача аванса должна быть специально оговорена в договоре);

-информирование заказчика об имеющихся в переданных им материалах недостатках, затрудняющих или исключающих выполнение работы на должном уровне; и другие.

Обязанности заказчика состоят в принятии работы от подрядчика и уплате вознаграждения за выполненную работу. На заказчике по условиям договора могут лежать и дополнительные обязанности: предоставить материалы, техническую документацию, провести подготовительные работы и др..

Цена договора может быть установлена как твердо фиксированная сумма за всю работу в целом, так и с отсылкой к смете, содержащей подробное перечисление работ с указанием цены каждой из них.

   Закон не предусматривает для подрядчика права требовать изменения цены ввиду увеличения стоимости материалов или рабочей силы и соответственно возмещения дополнительных затрат. Но длительные сроки производства подрядных работ, особенно в строительстве и резкие колебания цен породили практику включения в контракты оговорки о пересмотре условий контракта ввиду изменения первоначальных экономических условий действия договора. Если стороны не достигнут соглашения, то спор может быть разрешен в арбитражном порядке.

   Стороны несут ответственность за точное выполнение всех обязательств по договору в соответствии с общими нормами обязательственного права и специальными нормами, регулирующими подряд.

   Подрядчик должен исполнить подряд таким образом, чтобы предмет обладал всеми предусмотренными по договору качествами и не имел недостатков, которые бы полностью или частично лишали его ценности и пригодности к использованию. Ответственность за недостатки, имеющиеся в работе, наступает по-разному, в зависимости от того – явные или скрытые недостатки.

   В большинстве стран приемка работы заказчиком освобождает подрядчика от ответственности за явные недостатки  (во Франции, например, за все недостатки). Но если при изготовлении вещи подрядчик использовал свой материал, то на изготовителя возлагается ответственность за скрытые недостатки. За скрытые недостатки подрядчик отвечает в пределах общего срока исковой давности по договорам. При строительном подряде ответственность иная. При строительном подряде на подрядчика возлагается гарантия за качество работ, срок которой устанавливается дифференцированно в зависимости от вида и характера строительных работ.

   При наличии в предмете заказа несущественных недостатков, заказчик может требовать уценки, либо устранения подрядчиком за свой счет обнаруженных недостатков или может устранить их сам, но за счет подрядчика.

   Требование заказчик о расширении договора лишь при обнаружении существенных недостатков, т. е. таких, которые препятствуют использованию результата подряда либо значительно снижают ценность и качество работы.

   В случае наличия вины подрядчика заказчик может требовать возмещения убытков как за не исполнение договора.

   Подрядчик несет ответственность за завершение работы к установленному сроку. В случае нарушения этой обязанности заказчик вправе взыскать с подрядчика убытки, причиненные просроченным исполнением, либо требовать расторжения договора. Осуществление права на расторжение договора связывается с предварительным уведомлением подрядчика и предоставлением ему дополнительного срока. Суды, однако, признают возможным немедленное расторжение договора при наличии особой заинтересованности заказчика. 

   В регулировании подрядных отношений, помимо оснований прекращения договора, предусматриваемых общими нормами обязательственного права, действует и ряд специальных правил:

-допускается расторжение подрядного договора по инициативе подрядчика или заказчика на любой стадии выполненных работ; 

-заказчик  может отступиться от договора в любое время до окончания его выполнения, не ссылаясь на наличие каких-либо особых моментов (это правило установлено законом Франции и Германии);

-за подрядчиком признается право отступиться от договора с сохранением других средств защиты своих интересов. Для этого, как правило, необходимо предварительное оповещение им заказчика и наличие достаточно серьезных оснований; не выплата заказчиком вознаграждения за выполненную часть работы в течение предусмотренного договором срока; приостановление работ на продолжительный период времени ввиду случайных или форс-мажорных обстоятельств; не предоставление заказчиком необходимой документации; объявление заказчика несостоятельным и другие.

Контрольные вопросы и задания:

1. Дайте определение договора подряда.

2. Какова степень самостоятельности подрядчика при выполнении заказа?

3. Какие меры ответственности лежат на подрядчике за неисполнение или ненадлежащее исполнение заказа?

4. Может ли быть в одностороннем порядке расторгнут договор подряда?

Тема8.  Договор страхования во внешнеэкономической деятельности.

       Страхование возникло изначально как средство компенсации в случаях, когда вопрос ответственности вообще не возникал, либо действующие правовые предписания существенно ограничивали или вообще исключали ответственность причинителя вреда.

   Но даже когда такого рода ответственность существовала, имущественное положение потерпевшего не всегда могло быть восстановлено ввиду отсутствия у причинителя вреда достаточных средств.

   В основе страхования лежит создание централизованного фонда, создаваемого из взносов заинтересованных лиц. Сегодняшней практике известны несколько организационно-правовых форм образования страхового фонда. Наиболее распространенный признается форма традиционного акционерного общества (компании- в Англии, корпорации- в США). Не утратили своего значения и так называемые общества взаимного страхования (Франция), не исключается также возможность сосредоточения страхового фонда в руках индивидуальных предпринимателей (английский “ Ллойд”).

   В качестве лиц, заинтересованных в получении возмещения из создаваемых страховых фондов, выступают страхователи – физические и юридические лица. Гражданско-правовые отношения, оформляющие процесс создания и использование страхового фонда, возникают из договора страхования. В этом договоре одна из сторон – страховщик -, за обусловленное вознаграждение (страховую премию), уплачиваемое другой стороной – страхователем, обязуется возместить последнему (или другому лицу – выгодоприобретателю) ущерб, причиненный в результате заранее согласованного сторонами события (при имущественном страховании), либо уплатить определенную денежную сумму (в личном страховании).

   Общепризнанным является деление договоров в зависимости от характера объекта на страхование: имущественное, личное, добровольное и обязательное.     

   Имущественное страхование включает: морское страхование; страхование имущества от огня, хищений и пр.; страхование инвестиций; страхование на случай неплатежеспособности должника; страхование гражданской ответственности и т. д..

   По своей природе имущественное страхование призвано компенсировать убытки, связанные с утратой или повреждением имущества. В этом виде страхования размер возмещения зависит от величины действительно понесенных убытков, вследствие чего его нередко называют страхованием от убытков.

   При личном страхование величина возмещения не зависит от того, понес ли страхователь вообще какой-либо имущественный ущерб, и определяется зафиксированной в договоре суммой. В личном страховании преобладает сберегательный элемент.

   Возникновение обязательного страхования связано с возрастанием регулирующей функции государства, заключающейся в данной области в издании нормативных предписаний занимающимся определенной деятельностью лицам вступать в страховые правоотношения на определенных условиях.

   Характеристика источников права в странах романо-германской правовой системы и в странах англо-американского права с очевидностью демонстрирует стремление государств в регулировании страховой деятельности за счет издания специальных нормативных актов (во Франции – Страховой кодекс 1976 г.; в ФРГ – Закон о страховом договоре 1908 г. с последующими изменениями и дополнениями; в Швейцарии – Закон о договоре страхования 1908 г,. с последующими изменениями; в Англии  и США основная речь в регулировании отношений по страхованию отводится судебному прецеденту, тем не менее, некоторые виды страхования нашли законодательное закрепление: в Англии – Закон о морском страховании (1906 г.) и Закон о страховании жизни, в США – страховое законодательство относится к компетенции отдельных штатов).

   Страховое дело сегодня достаточно четко отслеживает развитие международного и национального экономического оборота. Принимаются и постоянно модифицируются специальные законы о порядке создания страховых организаций и контроле за их деятельностью. Государства бдительно присматривают за ростом благополучия страховых компаний и контролируют эту сферу деятельности путем определения государством ставок страховых премий и некоторых других условий договоров страхования или создания государственных страховых организаций. Обозначилась тенденция постоянного увеличения видов устанавливаемого государством обязательного страхования, связанного как правило, со страхованием ответственности ( во Франции, например, в настоящее время имеются более 20 видов обязательного страхования).

    Обязательное страхование не ограничивается ответственностью за положительный ущерб, устанавливая также обязанность страхования ответственности за упущенную третьим лицом выгоду, например: 

1). Предписание закона в отношении лиц определенных профессий страховать свою ответственность, порожденную ошибками и упущениями в профессиональной деятельности (архитекторы – во Франции; нотариусы, счетоводы и консультанты по налоговым вопросам – в Германии; страховые брокеры – в Англии).        

  2). Страхование зарубежных инвестиций. Такое страхование осуществляется на долгосрочной основе (ФРГ, Швейцария, Англия – до 15 лет, США – до 20 лет ,Франция – до 10 лет) от политических, военных и некоторых экономических рисков (изменение валютных паритетов, ограничение перевода прибылей за границу и т. д.).

К элементам страховых правоотношений принято относить: страховой интерес, страховые риски и страховые премии.

   Страховой интерес – заинтересованность страхователя, основанная на объективно существующем юридическом отношении его к объекту страхования. Наличие страхового интереса является необходимым условием заключения действительного договора имущественного страхования во многих странах. 

   Денежная оценка страхового интереса получила название страховой стоимости. Исходя из компенсационной сущности имущественного страхования, законодательство и судебная практика считают необходимым заключение договора страхования на сумму, превышающую страховую стоимость.

   Суть любой страховки – минимизация риска нежелательного явления. В правовом отношении под страховым риском понимаются обусловленные в договоре события, вредоносное действие которых может повлечь за собой умаление или утрату имущественных интересов страхователя (выгодоприобретателя).

   Национальные нормы, регулирующие деятельность страховых организаций, предусматривают самые разнообразные виды рисков, в отношении которых могут заключаться договоры страхования. Перечень такого рода рисков не ограничивается. “Материализация” страховых рисков, т. е. наступление неблагоприятных последствий в результате обусловленных событий в отношении имущества или личности страхователя, получила название страхового случая.  

   В качестве вознаграждения страховщика за принятие страховых рисков выступает страховая премия, предоставляемая страхователем (обычно в денежной форме). Размер страховой премии обусловливается в контракте в зависимости от оценки покрываемых страхованием рисков.

   Договор страхования является двусторонним, возмездным и кон сенсуальным. Как  правило, предложение заключить договор исходит от страхователя; иногда в качестве оферента выступает страховщик (например, при страховании багажа), а страхователь дает свой акцепт путем подписания стандартной формы либо посредством уплаты страховой премии. В подавляющем большинстве случаев договор заключается в письменной форме.

   Основные условия страхового договора излагаются в страховом полисе или ином документе аналогичного свойства (страховой сертификат, квитанция и т. п.). Выдача полисов происходит после уплаты страховой премии и его предъявление необходимо для получения страхового возмещения.

   Особенностью договора страхования является принцип наивысшего доверия сторон. В свете этого стороны обязаны добросовестно информировать о всех известных или существенных фактах, могущих повлиять на условия заключаемого договора. В первую очередь такая обязанность возлагается на страхователя. Обязанность страхователя информировать страховщика об обстоятельствах, приводящих к увеличению риска, существует в течение всего срока договора.

   К основной обязанности страхователя относится уплата страховой премии. 

   Форма и порядок уплаты определяются в договоре. В договоре может быть предусмотрено право страхователя на возврат уже уплаченной премии (полностью или частично).

   В договоре страхования должен быть приведен полный перечень обязанностей страхователя при возникновении страхового случая и зафиксирована его обязанность под угрозой утраты права на возмещение ущерба незамедлительно информировать страховщика о страховом случае и предпринятых мерах, направленных на предотвращение ущерба. 

   Оговорена обязанность страховщика по выплате страхового возмещения, при установлении необходимой причинно-следственной связи между страховыми рисками и тем событием, которое претендует на роль страхового случая. Только умысел страхователя освобождает страховщика от обязанности возмещения. Кроме того, в имущественном страховании требуется точно установить размер понесенного страхователем убытка. Причем, бремя доказывания этих фактов возлагается обычно на страхователя.

   Имущественное страхование является страхованием от убытков. Вследствие этого в праве большинства стран признается недопустимым получение страхователем наряду со страховым возмещением компенсации от третьих лиц, которые в силу закона, договора или деликта являются ответственными за причиненный ущерб, ибо в противном случае имело бы место обогащение страхователя без достаточных юридических оснований. В этой же связи к страховщику в пределах уплаченных сумм страхового возмещения переходят все права страхователя, которыми он обладает в отношении причинителей ущерба. Данный принцип получил название – суброгация.

   С принципом суброгации тесно связано решение вопроса о том, переходят ли на приобретателя застрахованного имущества и обязанности страхователя из договора страхования. В странах континентальной Европы такой переход осуществляется автоматически в силу закона, и при этом как страховщику, так и приобретателю имущества предоставлено право в течение определенного срока, отказаться от договора. В Англии и США действует противоположный принцип – положение, принятое в качестве правила в континентальной Европе, здесь допускается в качестве исключения, каковыми является смерть или банкротство страхователя. 

Контрольные вопросы:

1. Назовите основные виды страхования.

2. Что такое страховой интерес?

3. В чем сущность принципа наивысшего доверия сторон?

4. Что такое суброгация?

Тема 9. Правовое регулирование транспортных операций во внешнеэкономических связях.

 Транспортные операции неразрывно связаны с выполнением контрактных обязательств. Правовое регулирование указанных операций охватывает морские, воздушные и наземные перевозки и заключается в определении статуса транспортной среды и организации самой перевозки. 

9.1. Правовые основы морских транспортных операций.  

   Международный правовой статус морских пространств определяется положениями Конвенции ООН по морскому праву 1982 г. Указанные пространства включают:

-внутренние воды;

-территориальное море;

-прилежащие зоны;

-исключительные экономические зоны;

-воды открытого моря.

   В каждой из этих зон существует особый режим судоходства.

   В международном судоходстве сложились две формы организации перевозок: линейные  (регулярные) и трамповые  (нерегулярные).

   Международные линейные перевозки оформляются коносаментом, который
 выдается морским перевозчиком грузоотправителю в момент передачи груза перевозчику. Первым правовым актом, определившим международный статус коносамента, стала Брюссельская Конвенция, об унификации некоторых правил о коносаменте 1924 г. (Гаагские правила). 

  В 1968 г. к Конвенции был принят дополнительный протокол, именуемый “Правилами Висби”. В 1978г. в Гамбурге была принята новая Конвенция, получившая название “Конвенции ООН о морской перевозке грузов (“Гамбургские правила”). Ввиду того, что между государствами нет единства в отношении применения всех вышеперечисленных Конвенций, они действуют не исключая друг друга.

   Согласно Гаагским правилам перед рейсом перевозчик обязан проявить заботу о том, чтобы:

-привести судно в мореходное состояние;  

-надлежащим образом укомплектовать людьми, снарядить и снабдить судно;   

-приспособить и привести в состояние, пригодное для приемки, перевозки и сохранение грузов, тюрьмы, рефрижераторные и холодильные помещения и все другие части судна, в которых перевозятся грузы.

   Получив грузы и приняв их в свое ведение, перевозчик, капитан или агент перевозчика должен по требованию отправителя выдать ему транспортный документ – коносамент, который выполняет три функции:

1) служит распиской в принятии груза к перевозке ;

2) является товарораспорядительным документом;

3)опосредует заключение договора перевозки в линейном морском судоходстве.

Положения Гаагских правил охватывают три группы вопросов, которые являются решающими при морских перевозках грузов:

1. Порядок составления коносаментов и их реквизиты.

2. Ответственность перевозчика за понесенные грузовладельцем убытки.

3. Порядок предъявления требований к морскому перевозчику.

Ключевые положения Гаагских правил – это положения об ответственности перевозчика. Они формулируются в виде перечня оснований, освобождающих его от ответственности.

Ни перевозчик, ни судно не отвечает за потери или убытки, возникшие вследствие или явившиеся результатом:

-действий, небрежности или упущения капитана, члена экипажа, лоцмана или служащих перевозчика в судовождении или управлении судном;

-пожара, если только он не возник вследствие действий или вины перевозчика;

-рисков, опасностей или случайностей на море или в других судоходных водах;

-непреодолимой силы;

-военных действий;   

-действий антиобщественных элементов;

-ареста или задержания властями, правителями или народом, либо наложение судебного ареста;

-карантинных ограничений;

-действий или упущений отправителя или собственника грузов, его агента или представителя;

-забастовок или локаутов либо приостановление или задержки работ по каким-либо причинам полностью или частично;

-восстаний или народных волнений;

-спасения или попытки спасения жизней либо имущества на море;

-потери объема или веса, либо всякой другой потери или повреждения, возникших из-за скрытых недостатков, особой природы груза или свойственных грузу дефектов;

-недостаточность упаковки;

-неполноты или недостатков маркировки;

-скрытых недостатков, которые нельзя обнаружить при проявлении разумной заботливости;

-всяких прочих причин, возникших не из-за действий и не по вине перевозчика, его агентов или служащих. 

Ответственность перевозчика основывается на принципе вины, которая презюмируется и должна опровергаться самим перевозчиком.

   В отношении порядка предъявление требований к перевозчику Гаагскими правилами установлен следующий порядок:

1) заявление об убытках должно быть сделано перевозчику в письменной форме во время выдачи груза, в противном случае считается, что груз доставлен в соответствии с описанием в коносаменте;

2) когда убытки не могут быть распознаны сразу, заявление может быть сделано в течение 3-х дней с момента выдачи груза;

3) срок исковой давности по требованиям к перевозчику об убытках составляет 1 год после доставки груза.

Общая сумма, подлежащая возмещению, исчисляется исходя, из стоимости груза в том месте и в тот день, где и когда он был или должен быть, выгружен с судна в соответствии с договором. Стоимость груза определяется по цене товарной биржи, либо по цене рыночной, либо исходя из обычной стоимости предмета того же рода и качества.

   Перевозчик не отвечает за утрату или повреждение, причиненные грузам или связанные с ним, если отправитель заведомо ложно объявил в коносаменте их характер или стоимость.

   Гаагские правила не содержат каких-либо норм о юрисдикции и арбитраже. Этот вопрос регулируется обычными нормами, сложившимися в торговле мореплавании. В силу сложившейся практики спор обычно рассматривается в месте, где находится основное коммерческое предприятие перевозчика. 

   Гамбургские правила  1978 г. имеют более широкую сферу действия. Они охватывают перевозки животных, грузов на палубе и опасных грузов. В них включены дополнительно обязательные реквизиты коносамента. Все положения правил носят императивный характер. Гамбургские правила сохранили принцип презюмируемой вины морского перевозчика, сформулировав его в общей форме. Срок исковой давности по требованиям к перевозчику повышен и составляет 2 года. 

   В отличие от Гаагских, Гамбургские правила содержат нормы и о юрисдикции, и об арбитраже. Истец  может по своему выбору предъявить иск в суде по месту:

-основного коммерческого предприятия ответчика;

-заключения договора перевозки при условии, что ответчик имеет там коммерческое предприятие или агентство;

-порта погрузки или порта выгрузки

-в любом месте, указанном в договоре морской перевозки.  

   Трамповые перевозки регулируются внутригосударственным законодательством. Договор морской перевозки в трамповом судоходстве имеет форму чартера.

   Договор морской перевозки по форме чартера может быть заключен с условием предоставления для перевозки всего судна, части его или определенных судовых помещений.

   Сторонами такого договора признаются: фрахтователь (отправитель) и фрахтовщик (перевозчик).

   Фрахт представляет собой плату перевозчика за доставку груза в порт назначения.

Калькуляция фрахта исчисляется в зависимости от веса, меры или стоимости груза. Однако грузоотправитель может договориться об уплате твердой суммы в качестве фрахта за пользование всем судном, либо части его. 

   В чартерных перевозках принято часть фрахта платить заранее, авансом. Если фрахт является авансом, то при гибели судна или груза вследствие морских опасностей он не возвращается. 

Предварительно уплаченный фрахт это тот, при котором вся сумма фрахта вручается отправителем перевозчику до того, как он выполнит обусловленный договором перевозки результат – доставит груз в порт назначения. Перевозчик обязан возвратить предварительно уплаченный фрахт:

-в случае, если судно не заработало фрахт и никогда не приступало к тому, чтобы заработать его;

-в случае потери груза, наступившей до того, как возникло право на аванс фрахта;

-в случае потери груза в результате иного события, чем риски, по которым перевозчик не несет ответственности.

   Существует множество стандартных и частных форм чартеров. Среди стандартных форм различаются: рейсовый, тайм-чартер и димайз-чартер. 

 Рейсовый чартер – договор морской перевозки груза с условием предоставления под груз всего судна или его определенных помещений. По договору фрахтовщик обязуется перевезти конкретный груз на обусловленном судне за один или несколько рейсов. Фрахтователь обязуется передать этот груз судовладельцу и уплатить фрахт.

 Тайм-чартер – это договор, согласно которому одна сторона (судовладелец) обязуется предоставить за вознаграждение другой стороне (фрахтователю)на определенный срок судно для обусловленных договором целей (перевозка грузов или пассажиров, производство спасательных операций, научные, культурные цели и т. д.).

   По димайз-чартеру владение судном и контроль за ним переходит к фрахтователю. Он с точки зрения всех практических целей рассматривается как владелец судна в течение срока действия чартера. Капитан и судовой экипаж становятся служащими фрахтователя, который несет ответственность за управление, эксплуатацию и плавание судна.

9.2. Воздушные транспортные операции.

   Правовой режим воздушной транспортной среды определяется юридической природой воздушного пространства. Воздушное пространство делится на воздушное суверенное пространство конкретного государства и воздушное международное пространство. Регулярные полеты воздушных судов, совершающих международные рейсы, осуществляются по воздушным трассам, прохождение которых оговариваются при заключение двусторонних соглашений о воздушном сообщении.

   Основной международно-правовой источник, регламентирующий воздушные перевозки,- Варшавская Конвенция унификации некоторых правил международных воздушных перевозок (1929 г.) и дополненная Гаагским протоколом (1955 г.). Конвенция применяется ко всякой международной перевозке людей, багажа или грузов, осуществляемой за уплату, посредством воздушного судна.

   Воздушная перевозка оформляется проездным билетом, багажной квитанцией или воздушно-перевозочным документом.

   Проездной билет выдается при перевозке пассажиров. При перевозке зарегистрированного багажа выдается багажная квитанция. Проездной билет и багажная квитанция являются свидетельством заключения договора о перевозке и его условиях. Для перевозки груза (товара) оформляется воздушно-транспортный документ, который является удостоверением заключения договора, принятие груза и условий перевозки.

   Отправитель  отвечает за правильность сведений о грузе, которые он заносит в воздушно-перевозочный документ. Отправитель будет нести ответственность за всякий вред, понесенный перевозчиком или любым другим лицом, перед которым перевозчик несет ответственность, по причине неправильности, неточности или неполноты сведений, данных отправителем. Отправитель обязан предоставить сведения и присоединить к воздушно-перевозочному документу иные документы, которые необходимы для выполнения таможенных или полицейских формальностей до передачи товара получателю.

Отправитель имеет право: распоряжаться товаром (грузом), либо забрать его обратно с аэродрома отправление или назначение, либо остановить его в пути следования при посадке, либо дать указание о выдаче его в месте назначения или в пути следования иному лицу, чем получатель, либо требовать возвращение груза на аэродром отправления (с возмещением дополнительных расходов). Права отправителя прекращаются в тот момент, когда возникают права получателя.

   Права получателя возникают с момента прибытия груза на место назначения. С этого момента получатель имеет право требовать от перевозчика передачи ему воздушно-перевозочного документа и выдачи ему товара против уплаты суммы требований и исполнение условий перевозки, указанных в перевозочном документе. Получение багажа и груза получателем без возражений подразумевает предположение, что груз был доставлен в надлежащем состоянии и согласно перевозочного документа.

   В случае причинения вреда лицо, имеющее право на получение груза, должно направить перевозчику возражение немедленно по обнаружении вреда и самое позднее в течение 7 дней со дня получения багажа и 14 дней со дня получения груза. ии случае опоздания протест должен быть произведен не позднее чем через 21 день, считая со дня, когда багаж или груз были переданы в его распоряжение. Всякое возражение должно быть осуществлено путем оговорки нанесенной на перевозочный документ или путем письменного сообщения.  

   Перевозчик несет ответственность за вред, происшедший вследствие опоздания при перевозке пассажиров, багажа или грузов. Перевозчик отвечает за вред, происшедший в случае смерти, ранения или всякого другого телесного повреждения, понесенного пассажиром, если несчастный случай, причинивший вред, произошел на борту воздушного судна или во время всяких операций по посадке и высадке. Перевозчик отвечает за вред, происшедший в случае уничтожения, потери или повреждения зарегистрированного багажа или груза, если происшествие, причинившее вред произошло во время воздушной перевозки (время, когда багаж или груз находятся под охраной перевозчика).

   Перевозчик обязан сделать уведомление: 

-в тех случаях, когда невозможно исполнение распоряжений отправителя;     

-по прибытии товара в аэропорт назначения.

   Перевозчик не несет ответственности, если докажет, что им были предприняты все меры к тому, чтобы избежать вреда и, что их невозможно было принять.

   Если перевозчик докажет, что причиной понесенного вреда была вина самого потерпевшего, то ответственность перевозчика может быть ограничена, или он вообще может быть освобожден от ответственности.

   В последние годы на международных воздушных линиях получили широкое развитие перевозки пассажиров и грузов на самолетах, которые авиакомпании на время предоставляют по договору аренды, в порядке фрахтования или временного обмена. При фрахтовании воздушных судов заключается договор, получивший по аналогии с морским правом наименование чартера.

   Развитие чартерных перевозок потребовало создания соответствующего правового режима обеспечения их осуществления. Организация чартерных перевозок определяется актами органов государственного управления гражданской авиацией. Что касается коммерческих условий чартерных перевозок, то их регламентация осуществляется в двух формах: путем включения соответствующих положений в правила и тарифы авиакомпаний или путем выработки типовых проформ договора чартера.

   В дополнение к Варшавской Конвенции была выработана Конвенция “Об унификации некоторых правил, касающихся воздушных международных перевозок, осуществляемых лицами, не являющимися перевозчиками по договору”, подписанная 18 сентября 1961 г. в Гвадалахаре  (Гвадалахарская Конвенция). Конвенция вводит понятие “фактического перевозчика” – это лицо, не являющееся перевозчиком по договору, но уполномоченное им осуществлять перевозку. Фактическим перевозчиком будет авиакомпания, предоставляющая самолет по договору чартера, аренды или на ином правовом основании. 

   Воздушный чартер – договор, по которому одна сторона (фрахтовщик) обязуется предоставить другой стороне (фрахтователю) за плату всю или часть вместимости одного или нескольких воздушных судов на один или несколько рейсов для перевозки пассажиров, багажа или грузов. 

   Содержание чартера, права и обязанности сторон определяют проформы чартеров, которые разрабатываются авиакомпаниями.

   Фрахтовщик обязан:

-привести воздушное судно в состояние, годное для полета и перевозки;

-обеспечить экипаж, необходимое оборудование и документацию;

-своевременно предоставить вместимость воздушного судна;

-своевременно обеспечить доставку пассажиров, багажа и грузов к месту отправления воздушного судна;

-получить разрешение на полет и визы для экипажа у соответствующего иностранного государства, а также выполнить другие формальности, связанные с осуществлением международного полета.

   В  экстремальных ситуациях фрахтовщику предоставляется право:

-переносить, или отменить вылет;

-совершать посадки;

-делать остановки;

-необходимый ремонт;

-изменять маршрут или прекращать полет;

-уменьшать количество пассажиров, багажа, грузов, принимаемых на борт в соответствии с условиями договора.

   Фрахтовщик освобождается от ответственности, если он частично или полностью не может выполнить перевозку из-за действий непреодолимой силы.

   В случае поломки или аварии воздушного судна предусматривается обязанность авиакомпании сделать все от нее зависящее, чтобы доставить пассажиров, багаж и грузы к месту назначения. В противном случае фрахтовщик имеет право только на часть цены фрахта в соответствии с пройденным расстоянием.

   Основной обязанностью фрахтователя является своевременное внесение платы за фрахтование. За основу при исчислении цены чартера берется себестоимость летного часа данного типа воздушного судна. Возможно изменение цены чартера против установленной в договоре. Стоимость чартера пересчитывается в случае, когда продолжительность полета увеличивается по причинам, не зависящим от фрахтовщика. Фрахтовщик может требовать увеличения цены чартера, если он предупредил фрахтователя до вылета об обстоятельствах, приведших к возрастанию стоимости услуг. Если же в увеличении цены повинен фрахтовщик, то он не имеет права на дополнительное возмещение. Предусматривается возможность изменения цены договора в связи с повышением цен на мировом рынке, а также в связи с различными административными ограничениями. Фрахтовщик оставляет за собой право повысить ранее согласованную цену чартерной перевозки в случае повышения цен на горючее в срок между датой заключения договора и датой его исполнения.

   Национальные законы и проформы авиакомпаний предоставляют фрахтователю право отказаться от договора в любой момент с уплатой неустойки.

   Фрахтователь может предоставить зафрахтованное воздушное судно в субчартер только с согласия фрахтовщика.

   Ответственность по договору чартерной перевозки определяется правилами перевозок авиакомпании.

В странах континентальной системы права ответственность за вред, причиненный пассажирам и грузам, несет авиакомпания-перевозчик, которая заключила договор перевозки. К ней предъявляются все претензии и иски.

   В странах англо-американской системы права иск может быть предъявлен по выбору потерпевшего: к фактическому перевозчику; к перевозчику, заключившему договор перевозки; либо к обоим вместе.  

9.3. Международные автомобильные перевозки.

   Международные автомобильные перевозки грузов регулируются Женевской Конвенцией 1956 г. ”О договоре международной дорожной перевозки грузов”. Конвенция регулирует взаимоотношения перевозчика и грузовладельца, заключивших договор перевозки груза, порядок приема груза к перевозке и его выдачи в пункте назначения.

   Конвенция применяется ко всякому договору дорожной перевозки грузов за вознаграждение, посредством транспортных средств, когда место погрузки груза и место доставки груза, указанные в контракте, находятся на территории двух различных стран, из которых, по крайней мере, одна является участницей Конвенции.

Договор перевозки устанавливается автотранспортной накладной. Накладная, если не доказано противного, имеет силу договора относительно его условий и удовлетворения принятием груза перевозчиком. При отсутствии в накладной обоснованных перевозчиком оговорок, имеется презумпция, что груз и его упаковка были внешне в исправном состоянии в момент принятия груза перевозчиком и что число грузовых мест, их маркировка и номера соответствовали указаниям накладной.

   Отправитель несет ответственность за все издержки перевозки и убытки, причиненные ему вследствие неточности или недостаточности указаний, которые он должен привести в накладной.

   Отправитель несет ответственность перед перевозчиком за ущерб и повреждения, причиненные лицам, оборудованию или другим грузам, если они вызваны поврежденной упаковкой груза, а перевозчик в момент принятия груза их не видел. (нет оговорок в накладной).

   Отправитель обязан до доставки груза присоединить к накладной, или представить в распоряжение перевозчика необходимые документы или сообщить требуемые сведения для выполнения таможенных или иных формальностей. Отправитель ответственен перед перевозчиком за всякий ущерб, который может быть причинен отсутствием, недостаточностью или неправильностью этих документов и сведений.

   По прибытие груза на место, предусмотренное для его доставки, получатель имеет право требовать передачи ему второго экземпляра накладной и сдачи ему груза на основании соответствующей расписки в принятии. Груз считается принятым получателем в состоянии, описанном в накладной:

-если получатель принял груз и не установил состояние груза в присутствии перевозчика, (речь идет о заметных потерях и повреждениях);   

-в течение 7 дней со дня поставки груза, не считая воскресенья и нерабочих дней, когда речь идет о незаметных внешне потерях или повреждениях.

   Перевозчик отвечает как за свое собственное действие и упущение, так и за действие и упущение своих агентов и всех других лиц, к услугам которых он прибегает для осуществления перевозки.

   При принятии груза перевозчик обязан проверить: точность записей, сделанных в накладной, относительно числа грузовых мест, их маркировки и номеров; внешнее состояние груза и его упаковки; вписать в накладную обоснованные оговорки.

   Перевозчик несет ответственность за полную или частичную потерю груза, за повреждение груза и за опоздание доставки, при условии наличия его вины. Перевозчик освобождается от лежащей на нем ответственности, когда потеря или повреждение груза являются следствием особого риска, неразрывно связанного хотя бы с одним следующих обстоятельств:

1) с использованием открытых или не укрытых транспортных средств, если такое использование было специально оговорено и указано в накладной;

2) с отсутствием или повреждением упаковки груза, по своей природе подверженного порче и повреждению без упаковки или неудовлетворительной упаковке их;

3) с перемещением, погрузкой, размещением или выгрузкой груза отправителем или получателем, или лицами, действующими по их поручению;

4) с природой некоторых грузов, подверженных поломке, ржавлению, внезапному гниению, усушке, утечке, нормальной потере или нападению паразитов и грызунов;

5) с недостаточностью или неудовлетворительностью маркировки или нумерации грузовых мест;

6) с перевозкой живых животных. 

На перевозчика лежит бремя доказательства того, что потеря груза, его повреждение или опоздание были вызваны перечисленными обстоятельствами.

   Перевозчик обязан возместить ущерб, вызванный полной или частичной потерей груза. Размер подлежащей возмещению суммы определяется на основание стоимости груза в месте и во время принятия его для перевозки. Стоимость груза определяется на основании биржевой котировки или на основании текущей  рыночной цены. Кроме того, подлежат возмещению: оплата за перевозку; таможенные сборы и пошлины; прочие расходы, связанные с перевозкой груза.

   Подача исков, которые могут возникнуть в результате перевозок, может происходить в течение 1 года. Срок исчисляется:

     -   в случае частичной потери груза, повреждения или просрочки в доставке – со дня сдачи груза;      

· в случае потери всего груза – с 30-го дня по истечении                                        установленного для перевозки срока или, если такового не было, с 60-го дня по принятии груза перевозчиком к перевозке;  

· во всех прочих случаях – по истечении 3-х месячного срока со дня заключения договора перевозки.

9.4. Международные железнодорожные перевозки.

   С 1890 г. железнодорожные перевозки между европейскими странами регулировались Бернской Конвенцией о международных железнодорожных перевозках. В 1980 г. была принята Конвенция о международных железнодорожных перевозках (СОТIF), содержащая объединенный текст Бернской Конвенции о железнодорожной перевозке грузов и Бернской Конвенции о железнодорожной перевозке пассажиров и багажа. Частично нормы указанных документов могут быть изменены путем заключения более узких соглашений, принятие международных тарифов и т. д. 

   Отправитель обязан предъявить нуждающиеся в упаковке грузы в упакованном виде, обеспечивающем их сохранность в пути. При невыполнении этого требования дорога может отказать в приеме груза или потребовать внесение соответствующей отметки в накладную. Возможно также составление отправителем общего заявления о недостатках тары. Вес и порядок погрузки грузов определяются правилами дороги отправления. Предусмотрена ответственность отправителя в виде штрафа при неправильном наименовании груза, перегрузке подъемной силы вагона, а также возмещение им возможных убытков. Таможенные процедуры выполняет перевозчик, если отправитель не оставил их за собой, внеся отметку об этом в накладную. Отправитель вправе определить, какие платежи будут оплачены им, а какие – получателем (свобода франкировки). Однако, это право во многих случаях ограничивается соглашениями железных дорог. 

   Бернская Конвенция не устанавливает обязанность получателя принять прибывший в его адрес груз, но обязывает принявшего предмет получателя оплатить падающие на него провозные платежи. При не сохранности груза должен быть оформлен акт, составление которого – обязанность железной дороги. Порядок составления и форма такого акта предусмотрены “Правилами международного сообщения”, имеющими характер служебной инструкции к Конвенции.

   Получатель теряет право требования к перевозчику, если при выдаче груза акт не был составлен. В отношении скрытых недостатков допускается требование о составлении акта в течение 7 дней после выдачи груза, но получатель должен доказать, что не сохранность имела место во время перевозки.

   Перевозчик несет ответственность за сохранность и просрочку доставки грузов. Применительно к грузу Конвенция различает два вида опасности за предотвращение, которых отвечает перевозчик: трата и не сохранность. При пересмотре Конвенции в 1970 г. перечень особых опасностей для груза был дополнен указанием на погрузку груза отправителем в вагон с очевидными неисправностями. В случае не сохранности груза возмещение определяется по рыночной цене. При утрате груза возмещаются также падающие на него платежи и таможенные сборы. Перевозчик отвечает за утрату транспортной документации, неправильное ее использование и не выполнение указаний грузовладельца об изменении условий договора перевозки при наличии его вины и только в пределах стоимости груза. За неправильное определение пути следования груза и подлежащие применению тарифы железные дороги несут ответственность лишь за грубую вину.

   Перевозчик освобождается от ответственности, если не сохранность или несвоевременная доставка груза были вызваны обстоятельствами, которых железная дорога не могла избежать и последствия которых не могла устранить. Перевозчик не отвечает также за не сохранность груза при наличие обстоятельств, которые именуются особыми опасностями для груза (недостатки тары, погрузка и выгрузка груза клиентом, естественные свойства груза, внесение неправильных сведений в накладную и др.).

   При просрочке доставки груза претензии должны быть заявлены в течение 60 дней с момента получения груза. Если обязательное претензионное производство предусмотрено внутренним законодательством,оно должно соблюдаться также при международных перевозках. Претензии и иски могут заявляться только участниками договора перевозки или по их полномочию и направляться одной из следующих дорог: отправления, назначения, или дороге, на которой имело место обстоятельство, являющееся основанием заявляемого требования. К претензии должны прилагаться накладная и ее дубликат, а также необходимые доказательства в подлиннике или копии. 

   Исковая давность определяется одним годом, а при наличии умысла перевозчика – 2 года.

9.5. Страхование грузов.

Транспортное страхование во внешнеэкономической деятельности обеспечивает компенсацию убытков, возникающих в процессе перемещения грузов вследствие их гибели, уничтожения или повреждения в результате обстоятельств, не зависящих от владельца имущества. Транспортное страхование во внешнеэкономической деятельности подразделяется на: «каско», «карго» и страхование ответственности перевозчика за груз перед его владельцем.

Все возможные риски. Которым подвергается груз в процессе транспортировки, разбиты на группы, называемые условиями страхования. Каждая страховая компания вырабатывает их самостоятельно и определяет категории рисков, по которым берет на себя ответственность. Условия страхования могут содержать такое понятие, как франшиза – которая представляет собой определенную часть убытков страхователя, не подлежащую возмещению в соответствии с условиями страхования. Различаются условная и безусловная франшиза.

Для заключения договора страхования необходимо, чтобы страхователь заявил о своем намерении страховщику в письменном виде. В подаваемом заявлении он обязан   сообщить точные сведения, позволяющие страховщику определить степень риска, который он на себя  принимает. На основании заявления страхователь и страховщик заключают договор страхования, который обязательно оформляется в письменной форме. Договор страхования вступает в силу с момента выплаты страховой премии или ее первого взноса.

При наступлении страхового случая страхователь обязан: известить страховую компанию о наступлении страхового случая , принять необходимые меры по предотвращению и уменьшению ущерба и обеспечить страховщику возможность после выплаты возмещения реализовать право на предъявление претензии стороне, виновной в нанесении убытков. Наличие страхового случая доказывается документами, установленными на том или ином виде транспорта.

Все споры, возникающие по договору страхования, по которым не достигнуто согласие путем переговоров, передаются в арбитражный суд.

Контрольные вопросы и задания:

1. Назовите основные международно-правовые акты, регулирующие международные перевозки.

2. Какие существуют виды морских перевозок?

3. Как определяется ответственность перевозчика в морской перевозке?

4. Какими   документами оформляется воздушная перевозка?

5. Какими правовыми актами определяется организация воздушных чартерных перевозок?

6. К кому предъявляется иск в случае причинения вреда пассажирам или грузам в договорах воздушной чартерной перевозки?

7. В каких случаях перевозчик – автотранспортное предприятие освобождается от ответственности за потерю или порчу груза?

8. Какой железной дороге направляются претензии и иски в случае утраты груза в международной железнодорожной перевозке?

Тема 10.Право промышленной собственности.

10.1. Понятие права промышленной собственности.

   Это – субъективные права на различного рода результаты интеллектуального творчества – технические и не технические, которым предоставляется специальная правовая охрана ввиду их большого значения для хозяйственной деятельности, производства и торговли.

   Круг прав промышленной собственности определяется в п.2 ст.1 Парижской Конвенции по охране промышленной собственности 1883 г..

   К объектам промышленных прав относятся используемые в производстве технические решения – изображения, “ноу-хау’’, промышленные образцы, художественные и конструкторские решения, товарные знаки (а для услуг – знаки обслуживания), обозначения происхождения товаров, фирменные наименования.

   Промышленные права являются территориальными, то есть действуют, как правило, только в пределах государства, где они приобретены, или используются. Основная часть прав промышленной собственности относится к правам исключительным, их обладателю предоставляется юридическая монополия на соответствующий объект. Применение объекта другими лицами без разрешения правомочного лица – правонарушение. Обладатель права может монопольно использовать охраняемый объект и запрещать всем третьим лицам применять охраняемый объект на территории данного государства без специально выданного им разрешения или лицензии. Многие права промышленной собственности имеют временный характер, т. е. действуют в пределах предусмотренного законом срока.

   Порядок приобретения, использования и защиты прав промышленной собственности регламентируется специальными национальными законами по охране отдельных объектов промышленной собственности, а также общими нормами гражданского права. Важная роль в регулировании прав промышленной собственности в международном обороте принадлежит международным соглашениям. Особое место среди них занимает Парижская Конвенция по охране промышленной собственности. Конвенцией закрепляется ряд общих правовых принципов и положений, относящихся ко всем или нескольким объектам промышленной собственности предоставляющих иностранцам особые правомочия в этой сфере, и ряд специальных правил, относящихся к регулированию отношений по отдельным объектам промышленной собственности. К важнейшим общим принципам, закрепляемым Конвенцией, относится предоставление в каждой стране иностранным лицам национального правового режима, т.е. прав и обязанностей, применимых в сфере промышленной собственности к национальным лицам.

   К общим правилам Конвенции, касающимся изобретений, промышленных образцов и товарных знаков, относятся правила о конвенционном и выставочном приоритетах. Правило о конвенционном приоритете состоит в том, что лицо, подав в какой-либо стране – участнице Конвенции правильно оформленную заявку на охранный документ на изобретение, промышленный образец или товарный знак, может в течение установленного Конвенцией срока подать аналогичную заявку в другой стране – участнице с требованием установления приоритета по первой заявке. Для патентов на изобретение конвенционный срок составляет 12 месяцев, а для промышленных образцов и товарных знаков – 6 месяцев. Это позволяет заявителю в течение конвенционного срока оценить целесообразность приобретения правовой охраны в других странах, не опасаясь утраты первенства.  

   Правило о выставочном приоритете состоит в том, что лицо, экспонировавшее объект на официальной или официально признанной выставке, вправе в течение срока, устанавливаемого национальным законом, подать в патентное ведомство заявку на получение охранного документа (патента на изобретение, промышленный образец или свидетельства о регистрации знака) с истребованием приоритета по дате экспонирования объекта на выставке. Сроки подачи такой заявки устанавливаются национальным законодательством стран – участниц (в пределах от 3 месяцев до 1 года).

   За деликтные нарушения прав промышленной собственности нормами национального права предусматриваются сходные правовые санкции, а в ряде случаев они определяются международными соглашениями. К правонарушителям, могут быть применены ,следующие санкции: 

-запрещение дальнейшего неправомерного использования объекта в хозяйственном обороте в любой форме или осуществления действий, которые способны привести к такому правонарушению, вплоть до уничтожения в некоторых случаях самих товаров;  

-возмещение обладателю промышленного права понесенного им ущерба в результате действий нарушителя;   

-наложение штрафа за неисполнение судебного решения, осуществление акта недобросовестной конкуренции и т. д.;

-публикация судебного решения для всеобщего сведения в газетах и журналах за счет правонарушителя; 

-наложение ареста на товары, незаконно произведенные с применением технического решения третьего лица или незаконно снабженные товарными обозначениями и др..

10.2. Охрана изобретений.

   Изобретением в юридическом смысле является отвечающее предусмотренным в законе требованиям (условиям патентоспособности) техническое решение, признаваемое государством в качестве особого объекта охраны на основании специального документа – патента. Изобретение – устройство, относящееся к конструкции изделий, реализуется в машинах, оборудовании и т. д.; изобретение – вещество, относящееся к вещественному составу, - в лекарствах, красителях, удобрениях и пр.; изобретения – способы, относящиеся к способам производства, - в технологии изготовления, хранения и перевозки изделий, передаче энергии, лечении людей и животных и т. д.. Изобретением считается также применение уже известных устройств, способов, веществ и штаммов по новому назначению.  

   Во всех системах права охрана изобретений регулируется специальным патентным законодательством. Имеется и ряд международных конвенций – Парижская Конвенция 1883 г.; Договор о патентной кооперации 1970 г., утверждающий механизм предварительной проверки заявок международной экспертизы. Документом, удостоверяющим квалификацию технической разработки как изобретения и закрепляющим за его обладателем исключительное право на изобретение, является патент. Патент выдается патентным ведомством по результатам экспертизы заявки на патент изобретателю или его правопреемнику.

   Техническое решение, юридически признаваемое изобретением, должно отвечать трем основным условиям патентоспособности:

1.Техническое решение должно быть новым. В подавляющем большинстве стран предъявляются требования абсолютной мировой новизны, когда учитываются все источники информации на дату признания первенства, имевшие место как в данной стране, так и за границей. Лишь в отдельных странах принято правило локальной новизны.

2.Новизна должна быть существенной, т. е. вносить изменения в саму сущность уже известных в технике решений. 

3.Изобретение должно быть пригодно к применению, позволяющему получить технический результат (эффект).

   Патент действует только в пределах территории выдавшего его государства. Это имеет важные юридические последствия. Наличие в каждой из стран своего массива патентов обязывает экспортера предварительно проверять правомерность ввода изделия или продажи лицензии (т.е. их “патентной чистоты”) в каждую страну отдельно. Для патентного обеспечения экспорта необходимо патентование изобретения в каждой предполагаемой стране экспорта. Аналогичные патенты, полученные разработчиком на одно и то же изобретение в разных странах, юридически самостоятельны и не зависят друг от друга. 

   Начиная с 70-х годов в соответствии с международными соглашениями были введены в практику также региональные патенты, действие которых распространяется по желанию заявителя на территорию нескольких стран:”европейский патент”и “патент Сообщества” – по положением Мюнхенской Конвенции о выдаче европейских патентов, 1973 г., и Люксембургской Конвенции о европейском патенте для Общего рынка, 1975 г..      

    Номинальные сроки действия патента, предусмотренные законом, составляют от 15 до 20 лет.

   К обязанностям патентообладателя относится уплата прогрессивно увеличивающихся пошлин и применение изобретения в течение 3-4 лет с момента подачи заявки или выдачи патента (под страхом принудительного лицензирования или аннулирования патента). Достаточным признается “номинальное” применение, например, публикация оферты на продажу лицензии.

10.3. Охрана “ноу-хау”.

“Ноу-хау” – это сведения, информация об иных технических решениях. Причем, это может быть не только техническая, но также организационная, коммерческая информация, касающаяся организации и экономики производства, коммерческой деятельности, финансирования и т. д. Но основной массив “ноу-хау” составляют полезные технические и технологические сведения, применимые в производстве.

   Многие технические решения, квалифицируемые как “ноу-хау”, отвечают признакам изобретения и являются патентоспособными, но не патентуются разработчиками в интересах сохранения их в секрете. Но в значительной своей части “ноу-хау” представляют собой не патентоспособные решения.

   В договорной практике охрана “ноу-хау” осуществляется на основе лицензионного соглашения и как объект сделки представляет собой полностью или частично секрет производства. Это требует от обладателя “ноу-хау” принятия надлежащих мер по ее секретному промышленному и коммерческому использованию, в том числе включению в договор на передачу “ноу-хау” специального условия о конфиденциальном использовании информации принимающей стороной.

   Ни в одной из стран не действуют специальные нормативные акты по охране “ноу-хау”, защита осуществляется на основании общих норм гражданского или уголовного права. Эти нормы применяются к лицам, нарушающим свои обязательства, вытекающие из закона или договора. 

   Обладатель “ноу-хау” защищает свои права и интересы против действий контрагента, нарушавшего договорное условие о конфиденциальном использовании информации, опираясь на общие нормы договорного права (в частности, возмещение убытков). Против такого контрагента, а также третьих лиц, недобросовестно действовавших при приобретении “ноу-хау” у контрагента, используются также нормы по борьбе с недобросовестной конкуренцией. Против лиц, похитивших информацию (промышленный шпионаж), и против служащих, раскрывших секреты производства, могу быть применены также нормы уголовного права.

10.4. Охрана промышленных образцов.

   Промышленный образец. – внешний вид промышленного изделия, отвечающий предусмотренным в законе требованиям. Юридически охраняемый внешний вид изделия может заключаться либо в особой его форме (объемный образец или модель), либо в рисунке на поверхности изделия (плоский образец или рисунок). В качестве промышленного образца в некоторых странах признается цвет изделия (Англия).

   Необходимым условием охраны промышленного образца является в одной группе стран новизна (США , Англия, Япония), а в другой – оригинальность (Германия, Франция), но в некоторых законах говорится о двух этих признаках, в частности в английском и германском, хотя им придается неодинаковое значение. Под новизной образца понимается отсутствие идентичной или сходной модели либо рисунка, уже пользующегося юридической защитой. Кроме того, выдвигается требование, чтобы новизна была существенной. Под оригинальностью понимается создание модели или рисунка автором самостоятельно, в результате творческой деятельности. По всем системам права образец должен быть применим в промышленном изделии производственного или бытового назначения, выполненного промышленным способом.

   Используются два метода охраны образцов: патентно-правовой и авторско-правовой. В одной группе стран (США, Англия, Япония, Италия) промышленные образцы рассматриваются преимущественно как объекты, близкие к изобретением, продукт изобретательского творчества. На них распространяется действие общих патентных законов или же специальных законов (США – закон о патентах, 1952 г.). В другой группе стран (Франция, Германия, Швейцария) образцы рассматриваются преимущественно как объекты, обладающие художественными чертами, продукт художественного творчества – на них распространяется действие норм авторского права.

   Охрана образцов, независимо от принятой концепции их сущности, в принципе допускается в каждой стране в двух формах: по законодательству об авторском праве (как объект авторского права) и по законодательству о промышленных образцах (как объект промышленной собственности).

   Во всех странах действует система регистрации, при которой ведомство по результатам экспертизы выдает охранный документ –патент на промышленный образец.

   В случае патентно-правовой охраны образца объем исключительных прав сходен с правами на патент, и возможности затраты более широкие, чем при авторско-правовой охране (только против использования образца как результата сознательного копирования или подражания). 

   Второе важное отличие касается сроков действия охраны. При авторско-правовой охране на образец распространяются сроки авторского права, а при патентно-правовой они значительно короче (Англия, 5 лет, Германия – от 1 года до 3 лет – с возможностью продления срока в обеих странах до 15 лет; в Швейцарии и Японии – 15 лет; во Франции – 5 лет с продлением срока на 20 и 25 лет, а всего на 50 лет).    

10.5. Охрана товарных знаков и знаков обслуживания.

   Товарный знак – это обозначение, проставляемое на товаре или его упаковке, для выделения на рынке данного товара из массы аналогичных, позволяющее вместе с тем установить его изготовителя или продавца (т.е. служит для индивидуализации товара и его изготовителя или продавца).

   Специальные обозначения – знаки обслуживания – применяются для индивидуализации услуг. Ими пользуются предприятия сервиса: банковские и страховые общества, железнодорожные и авиационные компании, зрелищные предприятия и гостиницы и т. д.. Правовой режим знаков обслуживания не отличается от товарных знаков, а их охрана осуществляется по тем же нормативным актам. Во всех странах охрана знаков осуществляется на основе специальных законов о товарных знаках. Имеется и ряд международных соглашений: Мадридское соглашение о международной регистрации товарных знаков, 1891 г; Ниццкое соглашение о международной классификации изделий и услуг для регистрации знаков, 1957 г..

   Чтобы получить юридическую охрану в качестве товарного знака, обозначение должно соответствовать требованиям закона в отношении формы (или вида) и содержания. Что касается содержания, то товарный знак должен обладать новизной и оригинальностью. Кроме того, товарные знаки должны соответствовать международным соглашениям, в частности нормам Парижской Конвенции, запрещающим применение геральдических обозначений государств (гербов, флагов) и эмблем международных организаций и т. д.. Исключительное право на товарный знак предоставляет владельцу возможность его использовать на монопольных началах.

     Право на знак распространяется на территорию государства, где он зарегистрирован или признается охраняемым в силу применения. Право на знак действует в течение установленного в законе срока, составляющего обычно 10-20 лет (в США – 20 лет с даты регистрации, Англия – 7 лет с даты подачи заявки, Франции, России, Германии, Швейцарии – 10 лет с даты подачи заявки). Но допускается перерегистрация знаков на новый срок неограниченное число раз.

   Регистрация знаков во всех странах осуществляется путем подачи индивидуальной заявки в национальное патентное ведомство или международной заявки в Мадридский союз. По результатам экспертизы выдается охранный документ – свидетельство о регистрации.

10.6. Охрана обозначений происхождения товаров

   Обозначения происхождения товаров – указание на страну, район или местность, в которых товар промышленного или сельскохозяйственного производства был изготовлен, или добыт. Эти указания проставляются на товарах, или их упаковке. Наименование места происхождения товара – географическое наименование района или местности, вошедшее в хозяйственный оборот в качестве наименования товара и указывающее на специфические его свойства и качества, обусловленные природными или этнографическими факторами данного района или местности. Например, “коньяк” и “шампанское” – для вин; ”золинген” и “шеффилд” – для стали;  “рокфор” и “эмменталь” – для сыра; и т. д..

   Для признания объектом правовой охраны наименования должны отвечать двум условиям:

1.Указывать на район или местность, характерные природные и этнографические факторы которых обусловливают исключительно или преимущественно качественные специфические особенности и характерные признаки товара.     

2. В силу длительности применения прочно внедриться в хозяйственный оборот в качестве определителя свойств и качеств товара, когда потребители связывают представление о нем именно с местом происхождения.

   Указание происхождения товара – наименование страны либо района или местности происхождения товара, не сообщающие вообще или сообщающие в ограниченном объеме информацию об особых специфических качествах или свойствах товара, обусловленных особенностями производства или добычи товара в данной стране, районе или местности.

   Указание происхождения товара может использоваться, особенно когда оно определяет страну, для любого вида товаров, тогда как “наименование” – лишь для товара, качества которого обусловлены факторами, связанными с данным районом или местностью. Наименование места происхождения всегда указывает на его специфические достоинства, определяемые местом производства или добычи.

   Для целей охраны обозначений происхождения товаров в одной группе стран (Франция, Швейцария и др.) действуют специальные законы, тогда как в другой группе стран (США, Англии, Германии) специальные нормативные акты отсутствуют. Имеются и международные соглашения в этой области. Мадридское соглашение о санкциях за ложные и неправильные обозначения происхождения изделий, 1891 г., специально предусматривает санкции за применение обозначений, способных ввести в заблуждение относительно происхождения товара. Лиссабонское соглашение о защите указаний места происхождения изделия и их международной регистрации, 1958 г. учреждает механизм регистрации обозначений в органе Лиссабонского союза в Швейцарии. Действуют и двусторонние соглашения о взаимном предоставлении охраны обозначением по спискам, включаемым в соглашение. 

   Во всех странах в качестве дополнительного или основного средства охраны используются также:

-законодательство по борьбе с недобросовестной конкуренцией;

-законодательство о товарных знаках, которое в ряде стран (Германия, Англия) включает специальные положения о недопустимости применения в товарных знаках обманных обозначений
 относительно места происхождения товаров;

-законодательство о торговле, содержащее в некоторых странах (Бельгия) нормы о запрещении применения ложных и неправильных обозначений;

-специальные акты по охране конкретных обозначений  (французский закон 1925 г. о наименовании “рокфор”, закон ФРГ 1938 г. о наименовании “золинген” и т. д.).     

   К санкциям против актов использования неправильных или ложных обозначений происхождения относятся судебные запреты на применение указаний, возмещение причиненных убытков, а согласно нормам международных соглашений –арест товаров при ввозе в страну и некоторые другие санкции вплоть до уничтожения товаров.

   Обозначения становятся объектом правовой охраны не в силу факта регистрации их в патентном ведомстве (даже в странах, где она имеется), а вследствие внедрения в хозяйственный оборот и приобретение известности на рынке. Осуществляемая в ряде стран регистрация имеет декларативный характер.

Контрольные вопросы и задания:

1. Определите право промышленной собственности.

2. Что такое конвенционный приоритет?

3. Каковы территориальные пределы действия патента?

4. Как осуществляется правовая защита “ноу-хау”?

5. Как осуществляется правовая охрана обозначений происхождения товара?

Тема 11.Рассмотрение международных споров по внешнеэкономическим связям.

   В процессе реализации внешнеэкономических связей могут возникнуть различные споры. Как правило, порядок разрешения споров устанавливается в контрактах. Стороны всегда должны стремиться к мирному разрешению споров, однако при не достижение мирового решения они прибегают к арбитражу или суду. В большинстве контрактов предусматривается разрешение спора в порядке третейского суда или арбитража.

   Национальные арбитражные законы имеют немало существенных отличий, в связи с чем в международной практике предпринималось не мало попыток разработать международную признаваемую процедуру коммерческого арбитража. К настоящему времени сложились следующие международные арбитражные регламенты:

-ЮНСИТРАЛ – типовой закон о международном коммерческом арбитраже, разработанный в рамках комиссии ООН по праву международной торговли, 1985;

-арбитражный суд международной торговой палаты;

-Лондонский международный третейский суд (“Регламент ЛСМА”)

-международный центр урегулирования инвестиционных споров (создан в Вашингтоне).

   Под арбитражем  понимается любой арбитраж (третейский суд) независимо от того, образуется ли он специально для рассмотрения отдельного дела или осуществляется постоянно действующим арбитражным учреждением.

   Третейский суд означает единоличного арбитра или коллегию арбитров (третейских судей). 

   Международный коммерческий арбитраж существует в двух формах:

-изолированный арбитраж;

-институционный арбитраж.

   Изолированный арбитраж создается спорящими сторонами для рассмотрения только одного спора. Он может также функционировать как постоянно действующий орган, имеющий свою структуру, технический аппарат, списки арбитров и правила рассмотрения споров. 

   Институционный арбитраж  - это постоянно действующий арбитраж. Он обычно образуется при торговых палатах, биржах и т. п.. Постоянно действующим по существу является лишь сам арбитражный институт, а состав арбитража избирается сторонами по каждому конкретному спору из списков арбитров арбитражного института.

   Международный коммерческий арбитраж делится на виды в зависимости от характера споров, входящих в его компетенцию.

   Общий международный коммерческий арбитраж рассматривает все споры, возникающие в связи с внешнеэкономическими сделками и входящие в его компетенцию.

   Специализированный арбитраж рассматривает споры, относящиеся к одному из видов внешнеэкономической сделки или сделки с конкретным товаром (услуги, работы).

   В международный коммерческий арбитраж могут по соглашению сторон передаваться: споры из договорных и других гражданско-правовых отношений, возникающие при осуществлении внешнеторговых и иных видов международных экономических связей, если коммерческое предприятие хотя бы одной из стран находится за границей, а также споры предприятий, созданных с участием иностранного капитала, и международных организаций между собой, споры между их участниками.

   Cоглашение сторон о передаче в арбитраж всех или определенных споров, которые возникли или могут возникнуть между ними в связи с каким-либо конкретным правоотношением, независимо от того, носило оно договорной характер или нет, представляет собой арбитражное соглашение.

   Арбитражное соглашение может быть заключено в виде арбитражной оговорки в договоре или в виде отдельного соглашения.     

   Стороны могут по своему усмотрению определять число арбитров. Если стороны не определяют этого числа, то назначаются три арбитра. Стороны могут по своему усмотрению согласовать процедуру назначения арбитра или арбитров.

   Стороны могут по своему усмотрению договориться о процедуре ведения разбирательства третейским судом. В отсутствии такого соглашения третейский суд может с соблюдением положений закона вести арбитражное разбирательство таким образом, какой считает надлежащим. Полномочия, предоставленные третейскому суду, включают полномочия на определение допустимости, существенности и значимости любого доказательства.

   Стороны могут по своему усмотрению договориться о месте арбитража. В отсутствие такой договоренности место арбитража определяется третейским судом с учетом обстоятельств дела, включая фактор удобства сторон.

   Стороны могут по своему усмотрению договориться о языке или языках, которые будут использоваться в ходе арбитражного разбирательства. В отсутствии такой договоренности третейский суд определяет язык или языки, которые должны использоваться при разбирательстве. Третейский суд может распорядиться о том, чтобы любые документальные доказательства сопровождались переводом на язык или языки, о которых договорились стороны или которые определены третейским судом.

   Все заявления, документы или другая информация, представляемые одной из сторон третейскому суду, должны быть переданы другой стороне. Сторонам должны быть переданы любые заключения экспертов или другие документы, имеющие доказательственное значение, на которых третейский суд может основываться при вынесении своего решения.

   Третейский суд разрешает спор в соответствии с такими нормами права, которые стороны избрали в качестве применимых к существу спора. Любое указание на право или систему права какого-либо государства должно толковаться как непосредственно отсылающее к материальному праву этого государства.

   При отсутствии какого-либо указания сторон третейский суд применяет право, определенное в соответствии с коллизионными нормами, которые он считает применимыми.

   Если в ходе арбитражного разбирательства стороны урегулируют спор, третейский суд прекращает разбирательство и по просьбе сторон и при отсутствии возражений с его стороны фиксирует это урегулирование в виде арбитражного решения на согласованных условиях. Это решение должно содержать указание на то, что оно является арбитражным решением и имеет ту же силу и подлежит исполнению так же, как и любое другое арбитражное решение по существу спора.

   Арбитражное решение должно быть вынесено в письменной форме и подписано единоличным арбитром или арбитрами.

   При арбитражном разбирательстве, осуществляемом коллегией арбитров, достаточно наличия подписей большинства членов третейского суда при условии указания причины отсутствия других подписей.

   В арбитражном решении должны быть, указаны мотивы, на которых оно основано, вывод об удовлетворении или отклонении исковых требований, сумма арбитражного сбора и расходы по делу, их распределение между сторонами.  

   Арбитражное решение независимо от того, в какой стране оно было вынесено, признается обязательным.

Контрольные вопросы и задания:

1. Назовите основные международные арбитражные регламенты.

2. Что такое третейский суд?

3. Какие формы имеет международный коммерческий арбитраж?

4. Могут ли стороны спора договориться о языке (языках) для использования в арбитражном разбирательстве?

ЛИТЕРАТУРА:

Основная рекомендуемая литература.

1. Гражданский кодекс РФ М. 1995 г.

2. Комментарий к ГК РФ, части 1. Отв. Ред. О.Н.Садинов. – М.: Юринформцентр, 1997, - 448с.

3. Комментарий части второй ГК РФ. – М.:Фонд Правовая культура, фирма Гардарика, 1996. – 665с

4. ИНКОТЕРМС-2000. Официальный перевод.- Спб: Закон и бизнес,2003..

5. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи.Учебное.пособие. М.1998 г.

 6. Бирюков П.Н. Международное право. Учебное пособие. М.,1998 г.

 7.Вершинин А.П. Внешнеэкономическое право. Введение в правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. М.Инфра-М, 2001.

 8.Вологдин А.А Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. М.:Юрайт,2009.

9. Кравцов А.К. Практикум по курсу ” Гражданское, торговое и международное частное право”.М.,1994 г.

Дополнительная рекомендуемая литература:

1. Артемов Н.М., Ячменев Г.Г. Финансово-правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. М.:Элит-2000, 2009.

2. Внешнеэкономический бизнес в России. М., 1997 г.

3. Диденко Н.И. Основы внешнеэкономической деятельности в РФ. М.,1997 г.

4. Ефремова Н.А. Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. РГПУ,2007.

5. Международное право. Учебник. М.,1998 г

6. Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности./Бардина М.П.,Богуславский М.М. и др.М.:ДеКА,2001.

7. Скаридов А.С. Международное частное право. Учебное пособие.Спб.,1998 г.

СОДЕРЖАНИЕ

Предисловие

1. Внешнеэкономические связи и специфика их правового регулирования.

1.1. Понятие и виды внешнеэкономических связей.

1.2. Источники правового регулирования ВЭС.

1.3.  Унификация норм права, регулирующих внешнеэкономическую деятельность.

1.4 Понятие и виды норм международного права.

1.5 Органы управления внешнеэкономической деятельностью в России.

2.  Субъекты внешнеэкономической деятельности.

2.1.Физические лица.

2.2. Юридические лица.

3.  Понятие международных обязательств и основание их возникновения.

3.1. Понятие и виды международных договоров.

3.2. Порядок заключения договоров.

3.3. Форма договора.

3.4. Дата и место заключения договора.

3.5. Язык договора.

3.6. Надлежащее право договора.

3.7. Условие договора.

3.8. Исполнение договора.

3.9. Ответственность за нарушение контрактных обязательств.

4. Договор купли-продажи во внешнеэкономических связях.

4.1. Понятие договора купли-продажи в ВЭС.

4.2. Порядок заключения и оформления договора купли-продажи.

4.3. Конвенционные требования к товару.

4.4. Обязательства продавца.

4.5. Обязательства покупателя.

4.6. Условия о цене товара.

4.7. Средства правовой защиты в случае нарушения договора покупателем или продавцом.

4.8. Ответственность за нарушение контрактных обязательств и освобождение от ответственности.

4.9. Договор об исключительной продаже товаров.

4.10. Договор об исключительном импорте.

4.11. Договор о франгайзинге.

4.12. Встречная торговля 

5.Правовое регулирование торговли лицензиями и инжиниринговыми услугами.

5.1. Технологический обмен в ВЭС.

5.2. Торговля лицензиями.

5.3. Торговля инжиниринговыми услугами.

6 .  Договор имущественного найма.

6.1. Договор имущественного найма.

6.2. Лизинг – особый вид договора аренды.

7 Договор подряда.

8.Договор страхования во внешнеэкономической деятельности.

9. Правовое регулирование транспортных операций во внешнеэкономических связях.

9.1. Правовые основы морских транспортных операций.

9.2. Воздушные транспортные операции.

9.3. Международные автомобильные перевозки.

9.4. Международные железнодорожные перевозки.

9.5. Страхование грузов.

10. Право промышленной собственности.

10.1. Понятие права промышленной собственности.

10.2. Охрана изобретений.

10.3. Охрана “ноу-хау”.

10.4. Охрана промышленных образцов.

10.5. Охрана товарных знаков и знаков обслуживания.

10.6. Охрана обозначений происхождения товаров.

11. Рассмотрение международных споров по внешнеэкономическим связям.

ФЕДЕРАЛЬНОЕ АГЕНТСТВО ПО НАУКЕ И 

ОБРАЗОВАНИЮ

Томский политехнический университет

кафедра социологи,  психологии и права

Литвинцева  М.Ю.

Правовое регулирование    внешнеэкономической 

деятельности

Практикум

Томск – 2009

Практикум рекомендуется в качестве учебного пособия для проведения практических занятий со студентами Томского политехнического университета всех форм обучения по курсу  « Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности» на специальности    «Менеджмент организации». Практикум составлен исходя из требований государственных стандартов вузов и техникумов РФ разработанных и утвержденных Федеральным агентством по науке и образованию.

Автор – старший преподаватель кафедры социологии, психологии и права Литвинцева Марина Юрьевна.

Практикум рекомендован к публикации научно-методическим   семинаром кафедры  социологии, психологии и права ТПУ.

Методические указания.

Настоящий практикум представляет собой дополнительное учебное пособие для практических занятий к имеющемуся учебному пособию « Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности».

Практикум содержит материалы для практических занятий по курсу. В каждой теме дается план ее изучения ,нормативный материал,научная и методическая литература,которые могут помочь студентам разобраться в теоретических вопросах и правильно выполнить предлагаемые контрольные задания, решить задачи.

Контрольные задания и задачи разработаны и составлены таким образом,чтобы студенты могли решать их,пользуясь пройденным материалом и основываясь на знании нормативных актов по изучаемой теме.

Тема 1. Понятие внешнеэкономических связей и специфика их правового регулирования.

Вопросы к теме:

1.Понятие и виды внешнеэкономических связей.

2.Источники правового регулирования внешнеэкономических связей.

3.Международные организации, занимающиеся разработкой и унификацией норм, регулирующих внешнеэкономическую деятельность.

4.Международное частное право.

5.Понятие и виды норм международного права.

Литература.

1.Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Уч.  пособие.-М.:Финансы и статистика.1998.

2.Бирюков П.Н. Международное право.Уч.пособие.-М.:Юрист,1998.

3.Международное право. Учебник\Отв.ред. Ю.М.Колосов,В.И.Кузнецов.-Изд.2-

доп и перераб.-М.: Международные отношения,1998.

Упражнения, задания, тесты.

1. Распределите перечисленные виды международной деятельности по структуре( финансы, инвестиции, производство, внешняя торговля):бартер, туризм, кредитование, лизинг, вложение капитала в недвижимость, франчайзинг, консалтинг, инжиниринг, транспортное обслуживание, страхование, совместное предприятие, вложение капитала в ценные бумаги.

2. Назовите основные международные правительственные и неправительственные организации, ведущие кодификационные работы по урегулированию международной экономической деятельности.

3. К каким видам правовых источников (внутреннее законодательство, международный договор, международный обычай) относятся следующие акты: Конвенция ООН,1980,»О договорах международной купли-продажи товаров»;Гражданский     Кодекс РФ; Правила ИНКОТЕРМС; Германское торговое уложение; Нью-Йоркская конвенция «Об исковой давности в международных договорах купли-продажи товаров»;договор купли-продажи, заключенный между российской и японской фирмами; правила разгрузки грузов в морском порту.

4.Основные регуляторы деятельности участников внешнеэкономических операций:

  а)договоры;

  б)законодательные акты стран-участников;

  в)международные обычаи;

  г)бизнес-планы фирм;

  д)решения международных судов и арбитражей.

5.Основные элементы нормы международного частного права:

  а)преамбула

  б)объем

  в)санкция

  г)привязка

  д)диспозиция

6.Какой закон определяет правила оформления внешнеторговых грузов при пересечении ими российской государственной границы:

  а)Закон «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности»

  б)Закон «О валютном регулировании и валютном контроле»

  в)Таможенный Кодекс РФ

Темы рефератов.

1.Современные тенденции развития мирохозяйственных связей.

2.Торгово-экономические центры мировой торговли.

3.Внешнеэкономическая деятельность Российской Федерации.

4.Международные торговые обычаи.

5.Коллизионная норма международного частного права.

Тема 2. Субъекты внешнеэкономической деятельности.

1.Физические лица.

2.Юридические лица:

  а)Понятие юридического лица

  б)Общая и специальная правоспособность юридического лица

  в)Порядок организации, реорганизации и ликвидации юридического лица

  г)Виды юридических лиц

3.Государства и международные организации как субъекты внешнеэкономической деятельности.

Литература:

1.Гражданский Кодекс РФ.М.,1995.

2.Комментарий к Гражданскому Кодексу РФ, части 1.-М..1997.

3.Бирюков П.Н. Международное право.Уч.пособие.М.,1998.

4.Внешнеэкономический бизнес в России.М.,1997.

Упражнения, задания, тесты.

1.Распределите субъектов внешнеэкономической деятельности по группам(физические лица, юридические лица публичного права, юридические  лица частного права, государственные и международные организации): общество с ограниченной ответственностью, индивидуальный частный предприниматель, Министерство иностранных дел ,трест,  полное хозяйственное товарищество, Таможенный Комитет, Международная торговая палата, гражданин  Иванов, Центральный Банк, ООН.

2.Какие из ниже перечисленных 

юридических лиц являются субъектами публичного права, а какие- частного: государство, учреждение, корпорация, административно-территориальная единица, товарищество с ограниченной ответственностью, казенное предприятие, публичный доверительный собственник, акционерное общество.

3.Две инициативные группы приняли решение о создании: одна – общества с ограниченной ответственностью по пошиву верхней одежды, другая – акционерного общества по производству лекарственных препаратов.

  В каком порядке они должны будут пройти государственную регистрацию.

4.Какие государственные органы являются ключевыми в регулировании внешнеэкономической деятельности российских фирм :

 а)Министерство сельского хозяйства

 б)Министерство экономики

 в)Министерство торговли

 г)Министерство финансов

 д)Министерство культуры

5.Российское государство в настоящее время: 

 а)управляет внешнеэкономической деятельностью российских фирм и организаций

 б)регулирует внешнеэкономическую деятельность российских фирм и организаций.

6. В настоящее время в России действует государственная монополия на внешнюю торговлю:

 а)да

 б)нет

7.Главным органом валютного регулирования в России является:

 а)Министерство финансов

 б)Центральный Банк

 в)Министерство экономики

 г)Министерство торговли

Темы рефератов.

1.Транснациональные корпорации как субъекты внешнеэкономической деятельности.

2.Концерн.

3.Картель и картельные соглашения.

4.Государство как субъект внешнеэкономических связей.

Тема 3.Понятие международных обязательств и основания их возникновения.

1.Понятие и виды международных обязательств.

2.Порядок заключения договоров.

3.Форма договора.

4.Дата и место заключения договора.

5.Язык договор.

6.Надлежащее право договора.

7.Условия договора.

8.Исполнение договора.

9.Ответственность за нарушение контрактных обязательств.

Литература.

1.Гражданский Кодекс РФ.М.,1995.

2.Комментарий к ГК РФ,части 1. М.:Юринформцентр,1997.

3.Балабанов И.Т. и др.Внешнеэкономические связи. Уч. пособие.-М.,1998.

4.Томсимов В.А. Внешнеторговые сделки: практические рекомендации по составлению контрактов. М.,1994.

Упражнения, задания, тесты.

1. Фирма «Феникс» разослала нескольким потенциальным покупателям предложения о поставках своей продукции, с указанием ассортимента, цен по позициям, условий оплаты и ограничили время ответа на поступившее предложение месячным сроком. Какая это оферта и есть ли в ней какие-либо нарушения по оформлению?

2. Завод валяной обуви дал объявление в газету: «Продаем валенки, мужские и женские, размеры от 38 до 45, цена одной пары 250 рублей. Поставки с завода по предоплате».  Можно ли это объявление считать публичной офертой?

3. Мукомольный завод заключил договоры с рядом фермерских хозяйств на поставку зерна будущего урожая. Предполагая получить из этого зерна определенное количество муки, завод направил предложения о заключении договоров на поставку муки хлебозаводу и трем пекарням. Несколько фермерских хозяйств в последний     момент отказались от поставок зерна, мотивируя это хозяйственной необходимостью. Может ли в этой ситуации мукомольный завод отозвать свои оферты ?

4. Российская фирма направила оферту французской фирме на французском языке, указав место и дату подписания : г. Москва, 10 сентября 2002 г. Французская сторона подписала договор в Париже 25 сентября 2002 г. Как определится место и дата подписания договора? На каком языке будет вестись деловая переписка по договору? С какого момента договор вступит в силу?

5. Российская и немецкая фирмы заключили договор на поставку леса. Договор был подписан в г.Новосибирске 13 августа 2001 г. В случае возникновения споров между сторонами соглашения, какое материальное и какое процессуальное право будут применяться?

6. Японская фирма « Сикоку» заключила с российской фирмой « Империал» договор на поставку комплектного оборудования в период с 1 мая 2001 г. по 20 мая 2001 г. Поставка была выполнена с 2-х недельным опозданием против предусмотренного конечного срока поставки. Японская сторона предоставила заключение Торговой палаты о том, что в период с 10 мая 2001 г. по 30 мая 2001 г. по погодным условиям море было несудоходным. Будет ли японская фирма  нести ответственность за просрочку поставки оборудования? Ответ обоснуйте.

7. Какие из ниже перечисленных условий контракта должна содержать оферта:

 А) предмет контракта

 Б) цена

 В) условия ответственности сторон

 Г) сроки

 Д) условия платежа

 Е) качество товара и его гарантии

 Ж) форс-мажорные обстоятельства.

8. Внешнеэкономический договор может быть заключен :

 А) в устной форме

 Б) только в письменной форме

 В) в любой форме по договоренности сторон.

9. Какие из ниже перечисленных условий договор являются существенными, а какие факультативными :

 А) срок платежа

 Б) форс-мажор

 В) предмет контракта

 Г) цена

 Д) качество товара

 Е) условия платежа 

 Ж) права и обязанности сторон

 З) применимое право.

10. Возможно ли одностороннее расторжение контракта?

 А) нет

 Б) да

 В) только в случае нарушения существенных условий договор другой стороной.

11. Составьте объявление в газету, чтобы его можно было считать публичной офертой.

        Темы рефератов.

1. Международный договор – основной источник правового обеспечения внешнеэкономических связей.

2. Проблемы языковых барьеров при заключении международных коммерческих договоров.

3. Особенности заключения внешнеэкономических договоров между отсутствующими контрагентами.

4. Форс-мажор в международных обязательствах.

Тема 4. Международный договор купли-продажи.

1.Понятие договора купли-продажи.

2.Порядок заключения и оформления договора купли-продажи.

3.Конвенционные требования к товару.

4.Обязательства продавца.

5.Обязательства покупателя.

6.Условия о цене товара.

7.Средства правовой защиты в случае нарушения договора покупателем или продавцом.

8.Ответственность за нарушение контрактных обязательств.

9.Договор об исключительной продаже товаров.

10.Договор об исключительном импорте.

11.Договор о франчайзинге.

12.Встречная торговля(бартер).

13.Правила ИНКОТЕРМС.

Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ. – М., 1996.

2. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Уч. пособие. М., 1998.

3. Кравцов А.К. Практикум по курсу « Гражданское, торговое и международное частное право». М., 1994.

4. Томсимов В.А. Внешнеторговые сделки: практические рекомендации по составлению контрактов. М., 1994.

5. Потапов А.А., Миримская О.М. Компенсационные сделки. М.: МЕНАТЕПИНФОРМ, 1991.

У     Упражнения, задания, тесты.

1. Российская фирма « Русьпродимпорт» заключила договор купли-продажи консервированной плодоовощной продукции с венгерской фирмой « Глобус». Венгерская сторона должна была поставить партию маринованных огурцов в период с 1 сентября 2001 г. по 1 ноября 2001 г., и партию вишневых  компотов в период с 15 ноября 2001 г. по 15 декабря 2001 г. Фирма «Глобус» начала поставку огурцов с 15 октября 2001 г., а вишневые компоты были отправлены в адрес российской фирмы лишь 25 декабря 2001 г. При распаковке маринованных огурцов российский партнер обнаружил, что поставлена продукция гораздо более низкого качества, чем представленные ранее образцы. Какие нарушения контракта допущены продавцом и какие санкции к нему может предъявить покупатель?

2. Контрактом, заключенным между российской фирмой «Комфорт» и итальянской фирмой по производству холодильников «Арди» в ноябре 2000 г., было определено, что партия холодильников должна быть поставлена до 1 мая 2001 г. Однако , продавец уже 15 января 2001 г. известил российского покупателя, что он готов к поставке холодильников и потребовал авансовый платеж на всю сумму контракта. Фирма «Комфорт» оказалась не в состоянии перевести аванс, поскольку к этому времени еще не были распроданы предыдущие партии импортных товаров и у нее отсутствовали необходимые средства. Итальянский поставщик известил российскую фирму, что он несет непредвиденные убытки из-за ее отказа от получения холодильников в предусмотренные контрактом сроки. Фирма предложила итальянскому продавцу поставить холодильники в мае 2001 г. Продавец согласился на перенос срока, но потребовал возмещения упущенной выгоды. Как объяснило руководство фирмы «Комфорт», оно рассчитывало наверняка получить необходимую сумму для оплаты холодильников из поступлений за реализацию ранее импортированных товаров к маю 2001 г. и в то же время надеялась распродать складские запасы раньше. Эта надежда и побудила применить указанную в контракте формулировку срока поставки. Как следовало бы сформулировать срок поставки с учетом изложенных соображений руководства фирмы «Комфорт»? Правомерно ли требование продавца о возмещении упущенной выгоды?

3. Казахская фирма «Салтын» предъявила иск к объединению «Байкалбумпром» о взыскании неустойки за недопоставку в апреле 2001 г. бумаги. Ответчик представил документы, удостоверяющие, что поставщики леса недопоставили ему в декабре 2000 г. – 500 куб.м леса и в феврале 2001 г. – 250 куб. м леса по объективным причинам ( заготовленный лес сгорел при лесном пожаре).За неимением сырья заводы, входящие в объединение, простаивали. Кроме того, часть готовой продукции погибла в результате стихийного бедствия. Есть ли в данном случае основания для освобождения должника от ответственности? Ответ обоснуйте.

4.В августе 2000 г. крупный российский металлургический комбинат заключил с одной из польских посреднических фирм бартерный контракт, предусматривающий обмен арматурной стали на замороженную плодоовощную продукцию, на общую сумму 120 000 тысяч долларов США. К контракту были приложены расценные спецификации товаров. С российской стороны указаны стандартные сортаменты стали, с польской стороны – ссылки на переданные образцы готовой продукции. Стороны скорректировали физические объемы взаимных поставок. Таможенные пошлины, налоги и сборы каждая сторона уплачивает в своей стране самостоятельно без каких-либо взаимных расчетов. Контракт содержит условие, что в случае, если любая сторона окажется не в состоянии выполнить свои обязательства поставками товаров, она обязана их 

стоимость выплатить в свободно конвертируемой валюте. Польская фирма обязана была поставить все продовольственные товары с сентября по декабрь 2000 г., а металлургический комбинат – в последней декаде ноября 2000 г. Однако, первые поставки овощей из Польши были осуществлены только в начале ноября. При распаковке первых партий овощей российский партнер обнаружил, что польской фирмой поставлена продукция гораздо более низкого качества, чем представленные образцы. Комбинат направил польскому поставщику претензию, в которой потребовал : поставить дополнительное количество продуктов на определенную им сумму штрафных санкций за опоздание с началом поставок, уценить поставленные овощи и на сумму разницы цен поставить дополнительное количество товара. Если польская фирма не выполнит изложенных требований, комбинат задержит поставку стали. На эту претензию польская сторона ответила, что принимает все требования, но просит поставить сталь в установленные сроки. Металлургический комбинат выполнил свои обязательства – поставил сталь в установленные сроки. Но поставки продуктов польской фирмой больше не возобновлялись. Проанализируйте ситуацию. Какие ошибки допустило руководство металлургического комбината? Как в данной ситуации можно было российской стороне выйти с наименьшими потерями?

 5.В какой форме должен быть заключен договор купли-продажи:

  а) по выбору сторон договора,

  б) только в письменной форме,

  в) обязательно в письменной форме, если это требуется по законодательству хотя бы одной из сторон договора.

6.С какого момента право собственности на товар переходит от          продавца к покупателю:

 а) с момента подписания контракта купли-продажи;

 б) с момента передачи товара;

 в) вопрос разрешается в соответствии с нормами применяемого права.

7.Сдача-приемка товара по количеству и качеству производится:

 а) одновременно;

 б) по количеству – сразу по прибытии товара и передаче его покупателю, а по качеству – в течение более длительных сроков.

8. По договору франчайзинга имеет ли право продавец контролировать финансовую деятельность покупателя:

 а) имеет такое право;

 б) не имеет такого права;

 в) может это делать только с согласия покупателя.

9. Возможно ли одностороннее расторжение договора купли-продажи:

 а) да;

 б) нет;

 в) только в случае нарущения другой стороной одного из существенных условий договора.

10. Наиболее экономичный базис поставки для покупателя морским путем:

 а) FOB

 б) FAS

 в) CIF

11.Какие из перечисленных базисных условий поставки налагают на продавца максимальные обязанности:    

 А) EXW

 Б) DDP

 В) DAF

12. Составьте проект договора купли-продажи известного Вам товара.

13. Составьте проект договора бартера.

                 Темы рефератов.

1. Конвенция ООН « О договорах международной купли-продажи товаров»(1980 г.) – основной правовой документ, регулирующий международные договоры купли-продажи.

2. Правила ИНКОТЕРМС – унифицированные торговые обычаи.

3. Промышленные компенсационные сделки.

4. Договор комиссии в международных торговых отношениях.

5. Агентский договор в международных торговых отношениях.

   Тема 5. Правовое регулирование торговли лицензиями и инжиниринговыми услугами.

1. Технологический обмен во внешнеэкономических связях.

2. Международная торговля лицензиями.

3. Торговля инжиниринговыми услугами.

Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ.- М., 1996.

2. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Уч. пособие. М.,1998.

3. Шитов В.Н. Консультативный инжиниринг. М.: АНКИЛ, 1992.

      Упражнения, задания, тесты.

1.Закрытое акционерное общество « Техком» приобрело у ООО « Полюс» неисключительную лицензию на право использования промышленного образца. По договору лицензиат обязывался уплатить лицензиару единовременно 150000 рублей и возвратить всю передаваемую ему документацию по окончании пятилетнего срока действия лицензии. Через 3 года ЗАО « Техком», выступая в качестве соучредителя российско-испанского предприятия «Амиго» , передает последнему право использования промышленного образца, приобретенного у ООО « Полюс», как свой вклад в уставной фонд совместного предприятия. ООО « Полюс» признало действия « Техкома» незаконными и потребовало возместить причиненный ему ущерб. Какие права и обязанности имеют стороны по договору неисключительной лицензии? Вправе ли было ЗАО «Техком» передавать право на использование промышленного образца совместному предприятию? Как разрешить данную ситуацию?

2.Турецкое предприятие по производству строительных материалов обратилось к российскому научно-исследовательскому институту строительных материалов с предложением заключить договор о продаже лицензии на изготовление сверхпрочных бетонных блоков для фундаментов зданий в условиях повышенной сейсмической опасности. Речь шла о новом способе упрочнения готовых блоков, о котором представитель института рассказал в интервью, данном средствам массовой информации на международной выставке строительных материалов. При заключении договора возник спор о цене передаваемой лицензии. Поскольку стороны не смогли договориться, соглашение не состоялось. Несмотря на то, что договор не был заключен, турецкое предприятие на основе известной ему информации приступило к применению способа упрочения бетонных блоков. Узнав об этом, институт обратился в арбитражный суд с требованием прекратить незаконное использование своей технологии и возместить причиненные убытки. Как защищаются права обладателя патента на изобретение? Как можно квалифицировать действия турецкого предприятия и каковы юридические последствия этого? Как сложилась бы обозначенная ситуация для сторон, если бы  новый способ производства бетонных блоков был не изобретением, а – ноу-хау? При каких условиях обладатель ноу-хау имеет право на защиту от незаконного использования ноу-хау?

3.Белоярский леспромхоз заключил с финской лесопромышленной компанией договор о реконструкции завода по обработке древесины. Финская сторона должна была возвести новый цех по производству фанеры и оснастить новым оборудованием лесопильный цех. Компания поставляет по договору оборудование, группу консультантов-строителей и двух специалистов по оборудованию. Строительство же цеха должно вестись силами леспромхоза. Определите какие виды инжиниринговых услуг окажет финская компания? Как должны строиться финансовые расчеты сторон договора?

1.А)услуги типа «инжиниринг»;

Б) подготовка и стажировка специалистов;

В) миграция специалистов;

Г) проведение выставок, ярмарок, симпозиумов;

Д) экспорт комплектного оборудования.

1. Как осуществляется правовая охрана изобретения:

А) путем выдачи патента;

Б) путем сохранения коммерческой тайны;

В) на основе договорных соглашений.

2. Оплата лицензии в твердо зафиксированной в договоре суммой – это:

А) платеж роялти;

Б) паушальный платеж;

В) комбинированный платеж.

3. Сохраняется ли монопольное право патентообладателя при продаже лицензии на изобретение:

А) да;

Б) нет;

В) только при продаже простой лицензии.

8.Инжиниринг – это:

а) услуги по использованию технологических и иных научно-технических знаний;

б) научно-производственная деятельность;

в) подготовка специалистов-инженеров.

9.Каким образом обеспечивается должное исполнение консультационно-информационных услуг:

А) выбором высокопрофессионального исполнителя;

Б) детальным урегулированием всех возможных отношений в контракте;

В) апеллированием к закону.

10. Подготовьте проект договора продажи лицензии на производство какого-либо товара ( по Вашему выбору или по предложению преподавателя).

           Темы рефератов.

1. Обучение иностранных студентов как одно из направлений технологического обмена во внешнеэкономической деятельности.

2. Подготовка и стажировка специалистов – специфическая форма технологического обмена во внешнеэкономической деятельности.

3. « Ноу-хау» как объект лицензионной международной торговли.

4. Международная торговля услугами в производственной деятельности.

5. Кризисный реинжиниринг как условие обеспечения финансовой устойчивости предприятия.

    Тема 6. Договор имущественного найма.

1. Договор имущественного найма.

2. Лизинг – особый вид договора аренды.

            Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ. М., 1997.

2. Внешнеэкономический бизнес в России. М., 1997.

3. Чемарева Е.Н. Лизинговый бизнес.М.: Экономика, 1994.

Упражнения, задания, тесты.

1.Между государственным проектным институтом и предприятием с иностранными инвестициями был заключен договор аренды нежилого помещения. По этому договору предприятие получило в принадлежащем институту здании помещение площадью 140 кв. м  в пользование ( под офис) сроком на 5 лет. За счет арендатора был произведен дорогостоящий ремонт помещения. Спустя непродолжительное время предприятию поступило требование: либо о заключении нового договора на аренду указанного помещения, в котором в качестве арендодателя был указан Комитет по управлению имуществом города; либо об освобождении помещения. В проекте нового договора финансовые условия аренды были существенно ухудшены в сравнении с условиями уже заключенного договора. Проанализируйте ситуацию и дайте заключение.

2.Иностранной фирме для открытия представительства потребовалось помещение и она арендовала его у предприятия « Профит». Помещение общей площадью 100 кв.м, состоящее из 3 комнат. Помещение оказалось в плохом состоянии. Специалисты, приглашенные фирмой, после осмотра помещения, указали в своем заключении, что требуется замена потолочных перекрытий и пола. Фирма обратилась к предприятию с требованием произвести необходимый ремонт, а на время ремонта фирма не будет платить арендную плату, поскольку временно должна снимать другое помещение. Обоснованно ли требование фирмы о производстве ремонта и об отказе от арендных платежей? Как сложится ситуация, если фирма сама произведет необходимый ремонт?

3.Российское предприятие АО « Дорремстрой» нуждалось в обновлении парка дорожно-строительных машин ( 3 грейдера и 5 гусеничных бульдозеров). Отечественные производители требовали 50 процентов предоплаты и выплаты оставшейся суммы авансом по получении извещения о готовности машин к поставке. У « Дорремстроя» таких средств не было. Тогда предприятие обратилось в лизинговую компанию. Американская компания по производству дорожно-строительных машин предложила поставить на условиях финансового лизинга 5 бульдозеров с рассрочкой платежа на 3 года, а 3 грейдера оформить оперативным лизингом на 1 год. Американская сторона потребовала гарантий лизинговых платежей. Проанализируйте ситуацию и дайте свое заключение: какой вид лизинга предпочесть российскому предприятию и какие гарантии лизинговых платежей они могут предложить американской фирме ?

4. Как решается вопрос о сдаче взятого в наем имущества в субаренду:

А) действует принцип свободы нанимателя;

Б) сдача в поднаем возможна лишь с согласия наймодателя;

В) основания поднайма национальными нормами регулируются по-разному ( либо вариант «а», либо вариант «б»).

5. За какие недостатки имущества, сданного в аренду, несет ответственность наймодатель:

А) при любых недостатках;

Б) отвечает только за те недостатки, о которых не знал наниматель;

В) за все недостатки, кроме тех, о которых знал наниматель.

6. Прекращается ли договор найма в случае отчуждения имущества, сданного в наем:

А) да;

Б) нет;

В) по требованию наймодателя.

7. Краткосрочная аренда – это:

А) рентинг;

Б) хайринг;

В) лизинг.

8.Финансовый лизинг – это:

а) неоднократная сдача в аренду объекта на короткий срок;

б) неоднократная сдача в аренду объекта на длительный срок;

в) однократная сдача в аренду объекта на длительный срок.

9.Кто осуществляет техническое обслуживание объектов при краткосрочном оперативном лизинге:

         а) лизингодатель;

         б) лизингополучатель;

         в) изготовитель.

      10. Определите основное отличие между оперативной и финансовой арендой с позиции арендодателя.

      11. Сравните финансовую аренду и покупку в кредит, с точки зрения арендатора.

      12. На основе предложенной преподавателем ( или выбранной самостоятельно) конкретной ситуации смоделируйте основные условия договора финансового лизинга.

           Темы рефератов.

1. Международный финансовый лизинг как серьезный конкурент договора купли-продажи.

2. Возвратный лизинг.

3. Перспективы развития лизинга в России.

       Тема 7. Договор подряда.

1. Понятие договора подряда.

2. Права и обязанности подрядчика и заказчика.

3. Ответственность сторон по обязательствам.

Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ. М., 1996.

2. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Уч. пособие. М., 1998.

3. Скаридов А.С. Международное частное право. Уч. пособие. СПб.,1998.

Упражнения, задания, тесты.

1. Турецкая строительная компания «Саяд» обратилась в арбитражный суд с иском к управлению капитального строительства мэрии г.Томска о взыскании штрафа за не предоставление документации, необходимой для составления проекта договора подряда на строительство гостиничного комплекса. Решением арбитражного суда в иске было отказано на том основании, что в договоре не предусмотрена ответственность заказчика за не предоставление указанной документации. В заявлении о пересмотре решения истец просил отменить решение и удовлетворить его требования, ссылаясь на то, что передача документации предшествует заключению договора, в связи с чем в договор подряда не могло быть включено условие об ответственности за нарушение этого обязательства. Подлежит ли отмене решение арбитражного суда? Как надлежит разрешить возникший спор?

2. Акционерное общество « Дорстрой» заключило договор со строительным кооперативом «Монолит» 20 ноября 2000 г., в котором они распределили обязанности по строительству объектов автосервиса. Согласно п.1.3 договора «Монолит» должен был до марта 2001 г. представить «Дорстрою» проектно-сметную документацию, в июле 2001 г. начать и в июле 2002 г. закончить строительство объектов автосервиса. Нормативный срок строительства данного объекта 12 месяцев. Проектно-сметная документация была представлена лишь в ноябре 2001 г. Акционерное общество «Дорстрой» обратилось в арбитражный суд с иском к кооперативу «Монолит» о расторжении договора на строительство автосервисного комплекса, ссылаясь на то,что ответчик несвоевременно начал выполнять свои договорные обязательства и это ставит под угрозу срок окончания работ, предусмотренных договором. Кроме того, сама проектно-сметная документация не отвечает предъявленным заказчиком требованиям и это подтверждено заключением проведенной экспертизы. Представитель ответчика возражал против расторжения договора и заявил, что недостатки проектной документации будут быстро устранены в соответствии с замечаниями экспертизы и объекты автосервиса построены в предусмотренный договором срок. Подлежит ли удовлетворению требование АО «Дорстрой»? Может ли истец взыскать с ответчика какие либо убытки?

3. При заключении договора подряда на прокладку нефтепровода между заказчиком – дирекцией строящегося нефтепровода и подрядчиком -  АО «Нефтестрой» возникли разногласия относительно структуры договорных связей. АО «Нефтестрой» предусмотрело в проекте договора выполнение лишь части объема работ по прокладке нефтепровода, считая, что на выполнение другой части работ заказчик должен заключить договор со второй подрядной организацией – АО «Нефтьгазстрой». Заказчик возражал против этого, полагая, что наиболее целесообразным будет заключить договор с одной генподрядной организацией, которая и должна принять на себя выполнение всего объема работ на стройке, а для выполнения специальных монтажных работ заказчик хотел бы заключит договор с акционерным обществом «Нефтепроводмонтаж». Как решить возникший спор между заказчиком и генеральным подрядчиком?

4. Финская строительная компания «Фрондо» предъявила к заказчику ООО «Метакса» иск о взыскании задолженности по поводу строительного подряда. Компания «Фрондо» построила и передала заказчику здание торгового центра, но заказчик не полностью оплатил выполненные работы и остался должен 360 000 рублей. Представитель ответчика возражал против иска, ссылаясь на то, что уже после того, как был подписан приемо-сдаточный и торговый центр был принят в эксплуатацию, в нем выявились недоделки и дефекты, которые подрядчик так и не устранил. Кроме того, хранившиеся на стройке запасы стройматериалов, которые не были использованы при возведении объекта, исчезли. Стоимость этих материалов, по мнению ответчика, должна быть вычтена из суммы задолженности заказчика перед подрядчиком. Какое решение должно быть принято по делу?

5. Может ли подрядчик отклониться от задания заказчика без его согласия:

А) да;

Б) нет;

В) допустимы только мелкие отступления, не влияющие на качество объекта подряда.

6. Вправе ли заказчик проверять ход и качество работ, выполняемых подрядчиком:

А) нет;

Б) да, но не вмешиваться при этом в оперативно-хозяйственную деятельность подрядчика;

В) да, и требовать выполнения своих указаний.

7. Отвечает ли подрядчик за обнаруженные недостатки в объекте после приемки работы заказчиком:

А) да;

Б) нет;

В) только за скрытые недостатки.

8. Может ли заказчик отступиться от договор в любое время до его окончания:

      А) нет;

      Б) да, но оплатив подрядчику выполненный объем работ;

      В) только в исключительных случаях.

9. Подготовьте варианты отдельных разделов договора строительного подряда, отобразив в них:

· сроки;

· стоимость;

· условия выполнения работ;

· ответственность сторон.

              Темы рефератов.

1. Договор подряда на выполнение научно-исследовательских работ во внешнеэкономических отношениях.

2. Строительство объектов « ПОД КЛЮЧ» с участием иностранных фирм.

3. Конкурсные методы заключения договоров подряда – международные торги.

        Тема 8. Договор страхования во внешнеэкономической деятельности.

1. Понятие и виды договоров страхования.

2. Страховое правоотношение.

3. Права и обязанности страховщика и страхователя.

           Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ, М., 1996.

2. Внешнеэкономический бизнес в России. М., 1997.

3. Журавлев Ю.М. Страхование во внешнеэкономических связях. М., 1993.

4. Скаридов А.С. Международное частное право. Уч.пособие. СПб.,1998.

Упражнения, задания, тесты.

1. Баржа, принадлежащая морскому пароходству, была зафрахтована фирмой «Балтимор» для перевозки груза, застрахованного на условиях Правил страхового общества «Росстрах» по генеральному полису. Во время следования в пункт назначения баржа попала в шторм и была разбита о прибрежные скалы. При этом часть застрахованного груза погибла, а часть была собрана страхователем и размещена на берегу, за приливной полосой. Однако затем, накатом штормовой волны 10 бочек из 15 спасенных были смыты с берега и унесены в море. «Росстрах» удовлетворил требования страхователя, за исключением страхового возмещения за 10 унесенных в море бочек, ссылаясь на то, что их гибель явилась результатом непринятия страхователем мер к их сохранению. Страхователь, не согласившись с решением страховщика, обратился в Морскую арбитражную комиссию. МАК признала решение «Росстраха» неосновательным, указав, что страхователь, собрав бочки и расположив их за приливной полосой, сделал все от него зависящее для сохранения выброшенного на берег груза и имел основания считать его в безопасности. В чем состоят особенности генерального полиса? Обязан ли «Росстрах» возместить страхователю убытки в полном объеме?

2. Норвежская фирма, отправив груз в адрес покупателя – Мурманского пароходства , застраховала его в пользу покупателя на сумму 800000 рублей ( при страховой оценке груза в 900000 рублей). Пароходство, не зная об этом, застраховало этот же груз в «Ингосстрахе» на сумму 400000 рублей. В результате повреждения судна, груз частично погиб, утратив стоимость на сумму 540000 рублей. Пароходство предъявило требования о выплате страхового возмещения к иностранному страховщику и «Ингосстраху». «Ингосстрах» отказался удовлетворить требования, ссылаясь на то, что пароходство уже получило возмещение от иностранного страховщика. Обоснованны ли требования пароходства о выплате страхового возмещения с обоих страховщиков? В каком размере должно быть выплачено страховое возмещение в данном случае?

3. В порту Гавана при выгрузке с теплохода офсетной бумаги, застрахованной в «Ингосстрахе», установлена недостача 114 рулонов, зафиксированная в рапорт-акте. В том же рапорт-акте зафиксирован излишек в количестве 122 рулонов печатной и 9 рулонов газетной бумаги. Грузополучатель обратился в «Ингосстрах» с требованием о выплате страхового возмещения в размере стоимости недостающих 114 рулонов офсетной бумаги. «Ингосстрах» отклонил претензию на том основании, что излишек, зафиксированный в рапорт-акте, перекрывает недостачу и что он не отвечает за пересортицу товара. При .рассмотрении спора в морском арбитраже грузополучатель настаивал на том, что в излишке оказался другой товар, а не застрахованный груз офсетной бумаги. Он представил доказательства того, что излишек был конфискован таможней на основании закона о таможенной           процедуре, согласно которому предметы, оказавшиеся в излишке, считаются абандированными и государство может свободно ими распоряжаться. В своем ответе «Ингосстрах» дополнительно сослался на правила страхования, освобождающие его от ответственности за убытки, возникшие вследствие конфискации грузов по требованию гражданских властей. Разрешите спор.

4. Размер страхового возмещения при имущественном страховании зависит :

А) от величины реально понесенных убытков;

Б) определяется твердой зафиксированной в договоре суммой;

В) должен покрыть реальный ущерб и упущенную выгоду.

5. Бремя доказательства размера понесенного ущерба в результате страхового случая лежит на:

А) страховщике;

Б) страхователе;

В) обоюдная обязанность сторон.

6. Освобождает ли страховщика от обязанности возмещения вина страхователя в наступлении страхового случая:

А) да;

Б) нет;

В) только в случае умышленной вины.

        Темы рефератов.

1. Страхование грузов при исполнении международных контрактов купли-продажи.

2. Страхование валютных рисков при осуществлении внешнеторговых сделок.

3. Обязательное страхование.

       Тема 9. Правовое обеспечение международных перевозок.

1. Правовые основы морских транспортных  операций.

2. Воздушные транспортные операции.

3. Международные автомобильные перевозки.

4. Международные железнодорожные перевозки.

5. Транспортная документация.

Литература.

1. Комментарий части второй ГК РФ. М., 1996.

2. Николаев Д.С. Международные торговые перевозки. М.: МГИМО, Пресс, 1995.

3. Плужников К.И. Транспортно-экспедиторские операции. М.: АСМАП, 1997.

4. Саркисов С.В. Транспорт и его использование в условиях рынка. М.: Универсум, 1993.

        Упражнения, задания, тесты.

1. В адрес Тульского комбината хлебопродуктов поступили вагоны с зерном и комбикормами от украинского поставщика. Железная дорога выдала груз с проверкой веса, количества мест и его состояния. При этом была установлена недостача, но коммерческий акт дорога отказалась выдать. Комбинат обжаловал незаконные действия станции назначения в первые же сутки с момента получения груза. Обязана ли дорога составлять коммерческий акт? Можно ли предъявить дороге иск о возмещении убытков без коммерческого акта? Является ли коммерческий акт бесспорным доказательством недостачи?

2. Российская компания « Росбакалейторг» обратилась в арбитражный суд с иском к Управлению железной дороги и грузоотправителю – болгарской фирме «Родопи» о взыскании стоимости недостающего товара в произведенной поставке, а именно – 35 коробок сигарет. В процессе рассмотрения дела было установлено, что согласно железнодорожной накладной дорога приняла к перевозке 975 коробок, а по акту сдала 940 коробок, т.е. на 35 коробок меньше. Грузоотправитель утверждал, что в железнодорожной накладной была допущена арифметическая ошибка, вместо 940 коробок сигарет указано 975 коробок, о чем перевозчику было сообщено при получении от него телеграммы со станции назначения. Счет на оплату был выставлен грузоотправителем также за 940 коробок. Оцените доводы сторон и решите дело. Какое правовое положение имеет железнодорожная накладная? В каких случаях презюмируется вина перевозчика? В каких случаях перевозчик предполагается невиновным?

3. Норвежская фирма заключила с Мурманским рыбным комбинатом контракт на поставку соли, которую должен был доставить покупателю зафрахтованный им в Мурманском пароходстве теплоход. По прибытии груза в порт назначения обнаружилась недостача груза. Как было видно из коносамента, грузоотправитель сдал, а перевозчик принял 160 мест груза. В пункте назначения получателю было выдано 70 мест. На недостачу груза получатель потребовал составления коммерческого акта. Однако пароходство ему в этом отказало и норвежская сторона обратилась с иском в арбитраж о взыскании стоимости недостающего груза с Мурманского пароходства. Пароходство возражало против иска, ссылаясь на то, что согласно погрузочному ордеру груз принимался к перевозке счетом мест и весом отправителя. Запись же в коносаменте о количестве мест, принятых пароходством к перевозке, не должна приниматься во внимание. Подлежит ли удовлетворению иск норвежской фирмы? Какое юридическое значение имеет коносамент?

4. Фирма «Ани»( Армения) отгрузила по железной дороге в адрес своего контрагента по договору – ООО «Росвино» – партию товара, 2000 коробок коньяка. При приеме груза получатель обнаружил недостачу в количестве 250 коробок и бой в 100 коробках. Вина железной дороги, не обеспечившей сохранность груза при перевозке, была подтверждена коммерческими актами, составленными на станции назначения. Грузоотправитель застраховал всю партию товара в страховой компании. На основании документов о недостаче и порче груза, полученных от грузополучателя, фирма «Ани» получила страховое возмещение в соответствии со страховым полисом. Считая, что к ней как страховщику переходит в порядке суброгации право на предъявление имущественных требований к лицу, по вине которого причинены убытки, страховая компания предъявила к железной дороге иск о взыскании суммы страхового возмещения, выплаченного фирме «Ани». Подлежит ли удовлетворению иск страховой компании, предъявленный к железной дороге? У какого участника правоотношений по перевозке грузов возникает право на предъявление претензий к перевозчику в случае:

· недостачи груза;

· повреждения груза;

· просрочки доставки ?

        Может ли быть это право передано другому лицу? В каком порядке?

5. Страховое общество «Ингосстрах» обратилось в суд с иском к Балтийскому пароходству о взыскании 2500 долларов, а также судебных расходов. Как указал истец, на теплоходе «Горький», принадлежащем пароходству, по коносаменту от 3 июля 2001 г. из порта Гамбург в порт Калининград было направлено 15 ящиков с мебельной фурнитурой для мебельного комбината. При получении груза была обнаружена недостача. Страховое общество возместило получателю указанную сумму, так как груз был застрахован. В связи с этим страховое общество получило право на возмещение ущерба. Перевозчик иск не признал, сославшись на то, что во время выдачи груза в порту Калининград получатель никаких претензий не заявил, поэтому за недостачу, обнаруженную спустя 10 дней, он ответственности не несет. При подготовке дела к рассмотрению, было установлено, что на коносаменте отсутствовали какие-либо замечания, что свидетельствовало об исправности принятых на борт ящиков. Согласно документам получателем были получены все 15 ящиков. Однако при их осмотре на складе мебельного комбината упаковка оказалась нарушенной и в пяти ящиках обнаружена недостача. Как должно быть решено дело при указанных обстоятельствах? 

6. Аэропорт Анталии (Турция) принял к перевозке 5 тонн фруктов для доставки в г.Томск 20 августа 2002 г. Провозные документы были выписаны 18 августа 2002 г. без указания в них сроков перевозки груза. В пути следования груз перегружался в Новосибирском аэропорту на другой самолет. В аэропорт назначения груз был доставлен в сроки, предусмотренные расписанием движения воздушных судов. При выдаче груза получателю ( фирме «Фруктовый сад») было установлено, что в процессе перевозки утрачено 200 кг винограда (5 ящиков) и 100 кг груш (4 ящика). Кроме того, доставленный виноград утратил свой товарный вид, в результате чего торговая сеть приняла его для продажи со скидкой 50 процентов от первоначальной стоимости. Перевозчику была предъявлена претензия о взыскании стоимости утраченного груза, возвращении провозной платы и возмещении ущерба, вызванного порчей груза. Претензия была удовлетворена лишь в части стоимости утраченного груза. Тогда фирма обратилась в арбитражный суд. Как надлежит разрешить дело?

7. Теплоход «Александр Невский», перевозивший груз для авторемонтного завода из Одессы в Ростов – на- Дону, при следовании в тумане в результате столкновения с другим теплоходом «Стремительный», получил пробоину. Груз, находившийся в трюме, оказался полностью испорченным. Виновным в столкновении был признан теплоход «Стремительный». Убытки, вызванные порчей груза, составили 650000 рублей. Расходы на ремонт теплохода выразились в сумме 750000 рублей. Просрочка доставки груза получателю составила 10 дней. Кто и кому будет возмещать убытки и в каком размере?

8. Каким документом оформляется воздушная перевозка груза:

А) билетом;

Б) багажной квитанцией;

В) воздушной накладной.

9. Несет ли ответственность перевозчик – автотранспортное предприятие за просрочку поставки груза в результате поломки машины:

А) да;

Б)нет;

В) только в случае его вины.

10. В случае утраты груза при железнодорожной перевозке коммерческий акт составляет:

А) получатель;

Б) железная дорога;

В) представитель компетентной сторонней организации.

11. На ком лежит ответственность за судно по договору димайз-чартера:

А) на судовладельце;

Б) на фрахтователе;

В) распределяется между судовладельцем и фрахтователем.

12. К кому предъявляется иск в случае причинения вреда грузам в договоре воздушного чартера в континентальной системе права:

А) перевозчику по договору;

Б) фактическому перевозчику;

В) по выбору потерпевшей стороны.

Рефераты.

1. Магистральные трубопроводы как специфический вид транспорта.

2. Транспортные экспедиторские услуги в международных перевозках.

3. Базисные условия поставки в международных перевозках.

      Тема 10. Правовое регулирование охраны промышленной собственности.

1. Понятие права промышленной собственности.

2. Охрана изобретений.

3. Охрана «ноу-хау».

4. Охрана промышленных образцов.

5. Охрана товарных знаков и знаков обслуживания.

6. Охрана обозначений происхождения товаров.

          Литература.

1. Гражданский Кодекс РФ. М., 1995.

2. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Уч. пособие. М., 1998.

3. Скаридов А.С. Международное частное право. Уч. пособие. СПб., 1998.

Упражнения, задания, тесты.

1. Между российским физико-техническим научным центром и немецким станкостроительным концерном был заключен договор на передачу новой технологии обработки деталей. Научный центр оформил новый метод как изобретение и получил на него патент. В процессе заключения договора возник спор о цене передаваемой технологии. Центр настаивал на включении в цену затрат на разработку; расходов, связанных с передачей технологии и процентных отчислений с начала запуска технологии в производство. Концерн же со своей стороны соглашался оплатить расходы, связанные с оформлением технической документации и затем осуществлять платежи по предложенной центром схеме. Кем и как определяется цена промышленной технологии? Правомерны ли требования научного центра? Кто и как может разрешить возникший спор? Могут ли стороны обратиться с этим вопросом в арбитраж?

2. Предприятие « Полюс» приобрело у кооператива «Сибирский умелец» простую лицензию на право использования промышленного образца (оригинальное решение упаковки). Договор был заключен на 3 года. Спустя 2 года после заключения договора предприятие «Полюс» в качестве одного из соучредителей совместного российско-немецкого предприятия передало право на использование промышленного образца в качестве своего вклада в уставной капитал предприятия, созданного сроком на 10 лет. Кооператив, узнав об этом, потребовал прекратить незаконные действия и возместить ему убытки. Не получив ответа, кооператив обратился в суд. Какие права и обязанности имеют стороны по договору простой лицензии? Вправе ли было предприятие «Полюс» передавать право на использование промышленного образца совместному предприятию? Какое решение должен вынести суд?

3. Достаточно продолжительное время производственный кооператив по производству электроприборов маркировал свою продукцию знаком – взятое в круглую рамку словесное обозначение «Электро». Узнав об этом, представитель украинского электролитного завода потребовал прекращения нарушения принадлежащего заводу исключительного права на зарегистрированный им и хорошо известный потребителям товарный знак, выполненный в виде взятого в кружок словесного обозначения «Электра». Одновременно владелец товарного знака потребовал возмещения причиненных ему убытков в судебном порядке. Возражая против требований завода, кооператив заявил, что его обозначение не совпадает с зарегистрированным товарным знаком украинского завода. Кроме того, товарный знак украинского завода маркирует совсем другую продукцию, которую кооператив даже и не выпускает. Что признается использованием товарного знака? Может ли рассматриваться как нарушение прав владельца товарного знака использование сходного с товарным знаком обозначения для однородных товаров? Каковы формы ответственности за нарушение прав владельца товарного знака? Какое решение следует принять в данном случае суду?

4. Является ли безвременным право промышленной собственности:

         А) нет;

         Б) да;

         В) действует в пределах предусмотренного законом срока.

5. Патент защищает права владельца:

         А) повсеместно;

         Б) только в пределах территории выдавшего его государства;

         В) патентообладатель сам решает этот вопрос.

6. Как осуществляется защита «ноу-хау»:

А) существуют специальные нормативные акты;

Б) защита осуществляется на основании общих норм гражданского или уголовного права;

В) обладатель «ноу-хау» защищает свои права сам.

7. Перечислите известные Вам наименования товаров, указывающие на их специфические свойства и качества, обусловленные природными или этнографическими факторами местности ( 4-5 российских и 4-5 иностранных).

               Темы рефератов.

1. Международная защита авторских прав.

2. История развития патентного законодательства.  

Программа курса « Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности».

Тема 1. Внешнеэкономические связи и специфика их правового регулирования. Понятие и виды внешнеэкономических связей. Источники правового регулирования внешнеэкономических связей. Унификация норм права, регулирующих внешнеэкономическую деятельность. Понятие и виды норм международного права. Органы управления внешнеэкономической деятельностью в РФ.

Тема 2. Субъекты внешнеэкономической деятельности. Физические лица. Юридические лица: понятие, виды. Порядок образования, реорганизация, ликвидация.

Тема 3. Понятие международных обязательств и основания их возникновения. Понятие и виды международных договоров. Порядок заключения договоров. Форма договора. Дата и место заключения договора. Язык договора. Надлежащее право договора. Условия договора и его исполнение. Ответственность за нарушение контрактных обязательств.

Тема 4. Договор купли-продажи во внешнеэкономических связях. Понятие договора. Порядок заключения и оформления. Конвенционные требования к товару. Обязательства продавца и покупателя. Цена товара. Ответственность за нарушения контрактных обязательств.Договор об исключительной продаже товаров. Франчайзинг. Встречная торговля.

Тема 5. Правовое регулирование торговли лицензиями и инжиниринговыми услугами. Технологический обмен. Лицензии. Инжиниринг.

Тема 6. Договор имущественного найма. Понятие, виды, права и обязанности арендатора и арендодателя. Лизинг.

Тема 7. Договор подряда. Понятие. Виды. Права и обязанности заказчика и подрядчика.

Тема 8. Договор страхования во внешнеэкономической деятельности. Понятие, виды. Права и обязанности страхователя и страховщика.

Тема 9. Правовое регулирование транспортных операций во внешнеэкономических связях. Морские, воздушные, автомобильные и железнодорожные международные перевозки. Страхование грузов.

Тема 10. Право промышленной собственности. Понятие права промышленной собственности. Охрана изобретений, «ноу-хау», промышленных образцов, товарных знаков и знаков обслуживания, обозначений происхождения товаров.

Тема 11. Рассмотрение международных споров.

Литература основная:

1. Балабанов И.Т. и др. Внешнеэкономические связи. Учебное пособие. – М.: Финансы и статистика, 1998.

2. Бирюков П.Н. Международное право: Учебное пособие. М.: Юрист. 1998.

3. Мировая экономика. Введение во внешнеэкономическую деятельность: учебное пособие / Под ред. А.К. Шуркалина, Н.С. Цыпиной. М.: Логос, 2000.

Тесты к курсу « Правовое регулирование внешнеэкономической деятельности».

1. Международное частное право – это:

А) комплексная правовая система, объединяющая нормы внутригосударственного законодательства, международных договоров и обычаев;

Б) отрасль права, регулирующая личные неимущественные отношения иностранных граждан;

В)правовая система, объединяющая международные договоры.

.


