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Введение

Предлагаемый читателям конспект лекций разработан в соответствии с типовой программой дисциплины «Основы экономических теорий» для студентов технических специальностей высших учебных заведений.

Теоретический материал излагается с использованием графического анализа и табличного представления информации, что облегчает понимание закономерностей функционирования экономики.

Издание рассчитано на студентов, аспирантов, преподавателей и всех тех, кто желает ознакомиться с основами экономических теорий в их систематизированном и кратком изложении в конспекте лекций.

Ряд вопросов рассматривается с альтернативных точек зрения, другие обозначаются, но остаются  для самостоятельной проработки в силу ограниченности лекционного времени. Текст лекций представляет собой опорный материал  для усвоения теоретических основ при дальнейшем более глубоком изучении интересующих читателя вопросов.
Тема 1. Экономическая теория: предмет и метод познания.
1.1. Зарождение и основные этапы развития экономической теории.

1.2. Предмет экономической теории. Экономические категории и законы. Функции экономической теории.

1.3. Метод экономической теории.

1.1. Зарождение и основные этапы развития экономической теории

Экономическая теория относится к числу общественных наук, которые изучают человека и его поведение во взаимодействии с другими людьми. Предмет экономической теории как науки определился в результате длитель​ного исторического развития. Слово «экономия» (от греч. «oikonomia»: «oikos» – хозяйство, «nomоs» – закон) введено Ксенофонтом 2,5 тыс. лет назад и на многие века ассоциируется с наукой о ведении домашнего хозяйства.  

Первой школой экономической теории  принято считать меркантилизм (ХХV-ХХVІІ вв.). В 1615 году А. Монкретьен публикует «Трактат о политической экономии», где дает новое название экономической науке - политическая экономия, которая изучает законы развития общественного хозяйства. Источник богатства меркантилисты видели в сфере обмена. Ранние меркантилисты (сторонники денежного баланса) выступали против вывоза золота и серебра из страны. Поздние меркантилисты (сторонники торгового баланса), допуская вывоз драгоценных металлов из страны, отстаивали положительного сальдо торгового баланса, выступали за промышленную переработку сырья и использование выгод от внешней торговли.  Физиократы (Ф. Кенэ, А. Тюрго) источник прироста богатства видели в земледелии, а чистый доход рассматривали как дар природы. Представители классической политической экономии (ранние классики - У. Пети, П. Буагильбер) в качестве источника богатства рассматривали сферу материального производства. Основоположники классического направления экономической мысли А. Смит и Д. Риккардо сформулировали систему категорий политической экономии как науки на основе трудовой теории стоимости.

Основоположники марксистского направления (К.Маркс, Ф. Энгельс) опираясь на трудовую теорию стоимости разработали теорию прибавочной стоимости, вскрывающей природу капиталистической эксплуатации. В их трудах политическая экономия рассматривается как наука о развитии производственных отношений сменяющих друг друга общественных формаций (первобытнообщинная, рабовладельческая, феодальная, капиталистическая, коммунистическая).

Неоклассики вводят новое название экономической теории - «Экономикс» или «Экономика». В 1890г. публикуются «Принципы экономики» А. Маршала, где предметом анализа становится теория формирования рыночной цены. Механизм ценообразования рассматривался как соотношение спроса и предложений, то есть результат взаимодействия покупателей и продавцов на рынке. Таким образом,  в экономических исследованиях начинают учитываются психологические оценки людей. Формируется новый раздел политической экономии – микроэкономика, в рамках которого анализируется поведение отдельных экономических субъектов.

Кейнсианство как направление экономической мысли формируется в 30 годы ХХ ст. В  1936г. Дж. М. Кейнс закладывает основы макроэкономики, предметом изучения которой становится экономика страны в целом (в рамках национальной экономики), критикует рыночный механизм как идеальный и саморегулирующийся, обосновывает необходимость вмешательства государства в экономику путем кредитно-денежной и бюджетной политики.  

Представители институционального направления используют понятие «институт», которым обозначают различные составляющие хозяйственной жизни – деньги, прибыль,  корпорации, профсоюзы, и другие экономические, юридические, психологические проявления, для объяснения экономических явлений и процессов, а также всесторонне разрабатывают теорию постиндустриального общества.
1.2 Предмет экономической теории. Экономические категории, законы и функции экономической теории.

Объектом исследования ЭТ являются объективные процессы, связанные с деятельностью человека по созданию благ и услуг для удовлетворения потребностей. 

Предмет исследования экономической теории объединяет предметы исследования входящих в нее основных направлений (рис.1.1).
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Рис. 1.1. Взаимосвязь основных направлений экономической теории

Политическая экономия охватывает качественный анализ экономических явлений, ориентирована на разработку общих «глубинных» принципов их исследования. Предмет «политэкономии» - производственные отношения, возникающие между людьми в процессе производства, распределения, обмена и потребления материальных благ и услуг, и экономические законы.

Экономика исследует экономическую практику с помощью количественного анализа экономических явлений. Предмет исследования «экономики» - эффективное использование ограниченных ресурсов с целью максимального удовлетворения потребностей человека.

Микроэкономика изучает поведение и взаимодействие отдельных экономических субъектов.

Макроэкономика изучает закономерности развития и функционирования национальной экономики.
Предмет исследования ЭТ – экономические отношения между людьми при поиске эффективных путей использования ограниченных ресурсов с целью удовлетворения потребностей.

Экономическая категория – наиболее общее логическое понятие, которое отражает сущностные стороны экономических явлений (например, деньги, прибыль).

Экономический закон – наиболее устойчивые внутренние причинно-следственные связи между различными процессами и явлениями.

Виды экономических законов: общие, особенные и специфические.

Функции экономической теории: познавательная, мировозренческая  или идеологическая, методологическая, практическая.

Экономическая политика государства – комплекс мероприятий, направленный на решение экономических проблем.

1.3. Методы экономической теории

Метод – это путь, способ или прием познания предмета исследования. Метод прошел эволюционный путь развития от описательного  до теоретического.

При исследовании экономических явлений используют приемы формальной логики (анализ, синтез, индукция дедукция и др.), материалистической диалектики (восхождение от абстрактного к конкретному, единство исторического и логического и др.), системный метод исследования (экономико-математическое моделирование, имитационное моделирование, экономический эксперимент и др.).
Тема 2. Общественное производство. Содержание и основные экономические проблемы.
2.1. Сущность, факторы и этапы развития общественного производства.

2.2. Основные экономические проблемы и выбор в экономике.

2.3. Результаты производства.
2.1. Сущность, факторы и этапы развития общественного производства
Производство – это процесс создания материальных благ и услуг для удовлетворения потребностей, процесс трансформации природных ресурсов в материальные блага и услуги (рис.2.1).

                        Факторы 
                                Результаты

                                                            

                       (Ресурсы)
                              (Товары и услуги)

Рис. 2.1. Производство как система

Воспроизводство – непрерывно повторяющийся и возобновляющийся процесс производства. Основные сферы воспроизводства: производство, распределение, обмен, потребление (рис 2.2).


                                                                   

Рис. 2.2. Взаимосвязь сфер общественного производства


В рамках марксистской концепции разделяют личный (труд) и вещественный (средства производства) факторы производства. 

Труд – это сознательная целесообразная деятельность человека.

Рабочая сила – потенциальная способность человека к труду, совокупность умственных и физических способностей.

Средства производства включают средства труда и предметы труда.

Средства труда – это вещь или комплекс вещей, с помощью которых человек воздействует на предметы труда. Средства труда включают в себя  орудия труда, например, станки, машины, приборы, инструменты, и условия труда, то есть производственные здания, сооружения, дороги, линии передач и т.д. Предметы труда – это то, на что воздействует человек в процессе труда (материальная основа будущего продукта). Это природное сырье, а также обработанное сырье и полуфабрикаты.

Производительные силы общества – это совокупность и взаимодействие факторов производства (табл. 2.1).


Таблица 2.1.

                   Взаимосвязь факторов производства

	Производительные силы

	Труд (рабочая сила)
	Средства производства

	
	Средства труда

(орудия и условия труда)
	Предметы труда


В рамках неоклассического направления в качестве факторов производства, рассматривают ресурсы. К числу основных производственных ресурсов относят труд, землю, капитал и предпринимательские способности. В качестве производственных ресурсов рассматривают также науку, информацию, технологию и др. (табл.2.2).Труд – это люди с их способностью производить товары и услуги. Капитал – это физический, реальный капитал в форме средств производства,  или деньги (финансовый капитал), на которые можно приобрести физический капитал. Земля – это природные ресурсы (земельные угодья, недра, водные, лесные, воздушные и др.). Предпринимательская способность – это способность человека к организации производства товаров и реализации услуг.
Технологический способ производства – исторически определенный способ соединения факторов производства. 

Основные этапы развития технологического способа производства: 1) присваивающий, т.е. присвоение данного природой; 2) производящий, т.е. переработка данного природой. 
Таблица 2.2.

Альтернативные концепции факторов производства

	Факторы производства 

(марксистская концепция)
	Ресурсы производства 

( неоклассическая концепция)

	1) личный фактор (труд);

2) вещественный фактор (средство производства):

- средства труда;

- предметы труда.
	1) труд;

2) капитал;

3) земля;

4)предпринимательские способности.


В рамках производящего выделяют еще три этапа: 1) ручной (аграрный, ремесленный); 2) машинный (простое машинное производство, поточно-конвейерное производство, автоматизированное производство); 3) постиндустриальный (экологизированный), когда основной производственной силой стает наука.

В процессе производства возникают два вида отношений: 1) технико-экономические, которые связаны с организацией и разделением труда, отражают материальное содержание производства; 2) социально-экономические, которые связаны с присвоением людьми материальных (вещественных) факторов и результатов производства, отражают общественную форму производства (имущественные отношения в процессе производства). Суть и основу социально-экономических отношений составляют отношения собственности, которые определяют целевую направленность и тип общества, отражают то, в чьих интересах ведется общественное производство.

Разделение труда – выделенное и устойчивое закрепление различных видов деятельности за отдельными людьми или их группами. Формы разделения труда – специализация и кооперирование.

Уровни разделения труда: внутри предприятия, между предприятиями, между странами, между регионами. Разделение труда позволяет более продуктивно использовать ресурсы и ведет к взаимной зависимости экономических субъектов разных уровней.

Способ производства – это исторически определенное единство и взаимодействие производительных сил и производственных отношений – основа общественной формации общества (рис.2.3).



	Производственные отношения

	Организационно-экономические отношения 
	Социально-экономические отношения 



Рис. 2.3. Составные элементы способа производства

В экономической теории имеют место два подхода к периодизации развития общества: 

1) формационный, когда выделяют первобытно-общинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую и коммунистическую формации;

2) цивилизационный, когда выделяют доиндустриальную, индустриальную и постиндустриальную цивилизации; доклассовое общество (общественная собственность), классовое общество (частная собственность), бесклассовое общество (общественная собственность).

Формация – исторически-конкретный тип общества, соответствующий определенному способу производства.

Цивилизация (по К. Марксу) – это производящее общество.

2.2. Основные экономические проблемы и выбор в экономике.

Цель общественного производства удовлетворение потребностей.

Потребность – это объективно-существенная необходимость человека в жизненных благах. Это внутреннее побуждение человека получить определенное удовлетворение от предметов окружающего мира.

Классификация потребностей: 

1) по субъектам: индивидуальные, коллективные и общественные;

2) по форме удовлетворения: материальные и духовные;

3) по значимости: первичные (физиологические), вторичные (психологические, социальные);

4) по отношению к производству: производственные и непроизводственные.

Закон возвышения потребностей - потребности общества безграничны.

Благо – средство удовлетворения потребностей. 
Блага бывают: 1) долговременные и недолговременные; 2) настоящие и будущие; 3) взаимодополняемые и взаимозаменяемые. 

К числу основных проблем экономики относят: 

· Что производить?

· Как производить?

· Для кого производить?

Кривая производственных возможностей  (КПВ) показывает различные комбинации товаров и услуг, которые могут быть произведены в условиях полной занятости ресурсов при постоянных запасах ресурсов и неизменных технологиях.

А и Б – группы товаров, которые могут быть получены разделением общей массы следующим образом:

1)   для личного и производственного потребления;

2) долговременные и недолговременные товары;

3) товары для настоящего и для будущего потребления.
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 Рис. 2.4. Кривая производственных возможностей 
В точке С  ресурсы задействованы в процессе производства неполностью; 

точка Д – недостижима (недостаточно ресурсов);

в точках Е и F – ресурсы задействованы полностью.

Выбор в экономике осуществляет общество с помощью рынка и регулирующих механизмов, государственных и негосударственных организаций.
2.3. Результаты производства

Результаты производства можно оценить с помощью количественных и качественных характеристик:

 1) объем выпущенной продукции на уровне национальной экономики оценивается с помощью показателей: совокупный общественный продукт (СОП), валовой национальный доход (ВНД), национальный доход(НД). Взаимосвязь между ними приводится в табл.2.3.
Таблица 2.3

Взаимосвязь основных показателей результатов производства

	Совокупный общественный продукт (СОП)

	Повторный счет предметов труда
	Валовой национальный продукт (ВНП)

	
	Амортизация 

(перенесенная стоимость,

фонд возмещения)
	Национальный доход (НД) 

(Чистый продукт)

	
	
	Фонд

потребления
	Фонд 

накопления


Совокупный общественный продукт (СОП) – совокупность материальных благ и услуг, созданных во всех отраслях общественного производства.

Например:

Шерсть                         50 ден. ед.

Шерстяные нитки     150 ден.ед.

Сукно                         300 ден. ед.

СОП                        1300 ден. ед.
Валовой национальный продукт (ВНП) – рыночная стоимость производительных продукции и услуг за год. 

Национальный доход (НД)– чистый национальный продукт общества без учета средств производства (амортизации) и косвенных налогов на бизнес (налог с продаж), вновь созданная стоимость.

2) эффективность общественного производства определяется следующим образом:
Эффективность =  
[image: image2.wmf]факторов

 

затраты

 

результаты


3) социально-экономический прогресс и развитие человека.

Тема 3. Собственность в экономической системе общества.
3.1. Сущность, типы и формы собственности.

3.2. Собственность и экономические интересы.

       3.3. Преобразование форм  собственности (самостоятельно).

 3.1. Сущность, типы и формы собственности

Потребности → экономические интересы субъектов хозяйствования → система производственных отношений.

Категория собственности является сложной и многогранной, затрагивает экономические, политические, правовые, социальные и др. стороны общественной жизни. Мы рассмотрим отношения собственности с точки зрения экономических, юридических и исторических аспектов.

Собственность – это отношения между людьми по поводу присвоения жизненных благ. Субъекты собственности – это индивидуум, семья, коллектив, учреждение, фирма, общество, государство, несколько государств. Объекты собственности – произведенные товары и услуги, животный и растительный мир, сам человек, его рабочая сила, средства производства и т.д.

Выделяют 2 стороны присвоения:

 1) присвоение как всеобщее условие взаимодействия человека и природы в процессе труда; 

2) присвоение результатов экономической деятельности, что составляет главный внутренний смысл отношений собственности.

С экономической точки зрения собственность следует рассматривать в диалектическом единстве двух ее сторон – присвоения и отчуждения (ри.3.1).


Рис. 3.1. Взаимозависимость двух сторон собственности.

Присвоение одним субъектом объекта собственности возможно лишь в силу отчуждения его у другого субъекта. 

Различают личные и общественные блага. Если личное благо предполагает возможность отчуждения его у другого субъекта, то общественное благо – это то, что потребляется только коллективно.

Отчуждение труда, т.е. опредмечивание рабочей силы человека в создаваемых товарах и услугах, является условием развития производительных сил и общественного разделения труда. Специализация и кооперирование заставляют субъектов вступать в отношения присвоения-отчуждения объектов, то есть в отношения собственности. Отношения собственности являются средством разрешения противоречий  общественного разделения труда.

Собственность связана с вещью (объектом присвоения), но она не сама вещь, а отношение между людьми по поводу вещи, то есть по поводу ее присвоения-отчуждения.

Собственность как  экономическая категория представляет совокупность отношений между людьми по поводу присвоения материальных и нематериальных благ и услуг в процессе производства, распределения, обмена и потребления.

Отношения собственности определяют:

1) целевую функцию экономического строя и характер действия экономических законов, по которым происходит развитие этого строя;

2) кому принадлежат средства производства и результаты производственной деятельности;

3) способ соединения работника со средствами производства;

4) классовую структуру общества (социальную структуру).

Экономические отношения собственности находят ограничение в юридических нормах и законах.

Собственность, как юридическая категория, отражает отношения владения, распоряжения и пользования объекта собственности, закрепленные в нормах права.

Право владения – реальное и практическое обладание вещью, полная власть над ней на определенный период.

Право пользования – это процесс извлечения из вещи полезных свойств.

Право распоряжения – это возможность определять судьбу вещи и направление использования. Только распорядитель имеет право продать, обменять, сдать в аренду и совершать любые действия, не противоречащие закону.

Собственность – это результат исторического развития общества. Главной движущей силой изменения отношений собственности является развитие производительных сил.

Пути изменения отношений собственности: 

1) эволюционный – на основе конкурентной борьбы разных форм собственности в процессе общественного производства.

Развитие производительных сил и углубление разделения труда приводит к изменению процесса производства, что влечет изменение организационно-экономических отношений. Обостряются противоречия между уровнем развития производительных сил и господствующими производственными отношениями собственности. Разрешение этого конфликта ведет к изменению отношений собственности. Схематично взаимосвязь основных составляющих эволюции отношений собственности можно представить таким образом: потребности → производительные силы → технологический способ производства → организационно-экономические отношения → социально-экономические отношения → отношения собственности на средства производства, блага и услуги.

2) революционный – смена форм собственности осуществляется под влиянием и давлением со стороны государства или заинтересованных классов;

3) смешанный – соединяет черты первого и второго пути.

Типы собственности (согласно закону Украины): индивидуальная, коллективная и государственная. Частная форма собственности объединяет индивидуальную и коллективную.  Коллективная собственность разделяется на собственность трудовых коллективов, хозяйственных обществ (ООО, АО, коммандитных обществ и др.), кооперативов и т.д. Государственная собственности включает государственную и коммунальную формы собственности. 
3.2. Собственность и экономические интересы.
Общественная собственность                          Частная собственность 




Рис.3.2. Схема взаимодействия экономических интересов в разных формах собственности.
Экономические интересы – это общественная форма проявления потребностей, движущая, побудительная сила деятельности экономических субъектов. Экономические интересы связаны с психологией, обычаями, культурным уровнем и сознанием человека, влияют на целевые установки и мотивацию деятельности, проявляются в поведении экономических субъектов. По субъектам экономические интересы разделяются на личные, семейные, коллективные, общественные, государственные и местные, национальные, межнациональные, мировые. Материальной основой экономических интересов является денежный доход. Реализуя свой экономический интерес субъект ориентируется на свою выгоду. Для этого он вступает в отношения с другими субъектами по поводу присвоения благ, с помощью которых удовлетворяет потребности.

Через экономические интересы можно влиять на эффективность производства с помощью следующих мер: внеэкономическое принуждение (административные рычаги, физическое насилие), экономические, моральные, социальные стимулы. 
Взаимодействие экономических интересов различно при различных формах собственности. Интересы людей объективно противоречивы. Разнообразие интересов и их противоречивость обусловлены различным экономическим положением людей в экономической системе. Согласование экономических интересов происходит на рынке под влиянием государства и других экономических институтов. Интересы являются динамической движущей силой экономической деятельности и экономического развития при условии достижения их определенного согласования. Баланс интересов экономических субъектов – необходимое условие развития демократического общества.

3.3. Преобразование форм  собственности.

Преобразование форм собственности происходит путем национализации либо приватизации. Цель процессов преобразования форм собственности  - повышение эффективности национальной экономики.
Национализация  – это процесс преобразования частной (индивидуальной, коллективной, смешанной) собственности в государственную собственность. Приватизация – это процесс преобразования государственной собственности в частную (индивидуальную, коллективную, смешанную) собственность. Пути приватизации: акционирование предприятия и открытая (закрытая) продажа акций, аренда с правом выкупа, выкуп трудовым коллективом либо товариществом покупателей, аукционная продажа и др. Разгосударствление – это комплекс мер, направленных на сокращение государственного сектора в экономике, снижение монополии государственной власти. 
Тема 4. Основы товарного производства и рынка
4.1. Формы общественного производства. Натуральное и товарное хозяйство.

4.2. Товар и его свойства. Стоимость товара. Закон стоимости.
4.3. Альтернативные взгляды на сущность и функции денег. Закон денежного обращения.

4.4. Рынок: сущность, субъекты, функции.
4.5. Структура и  инфраструктура рынка.

4.6. Рыночный механизм. 
4.1. Формы общественного производства. Натуральное хозяйство, товарное производство.
Формы хозяйства  в самом общем виде отражают исторически определенное состояние общественного разделения труда (его специализацию и кооперации) и  развития отношений собственности.

Выделяют три формы хозяйствования (марксистская концепция): 

- эпоха личной зависимости (натуральное хозяйство при первобытнообщинном, рабовладельческом и феодальном строе);

- эпоха вещной, материальной зависимости (товарное производство при капитализме);

- эпоха свободной индивидуальности (общество будущего).

Натуральное хозяйство – это организационная форма хозяйствования, при которой продукты труда предназначаются для собственных нужд производителя и поступают к потребителям путем прямого распределения.

Черты натурального хозяйствования: 

1) изолированные хозяйственной единицы (первобытная община, патриархальное семейное хозяйство, рабовладельческие и феодальные поместья); 

2) жесткое закрепление рабочей силы за хозяйственными единицами; 

3) хозяйственные единицы производят все необходимое для своего существования преимущественно с помощью ручных орудий труда; 

4) общественные связи замыкаются в рамках отдельных хозяйственных единиц, практически отсутствуют внешние связи; 

5) хозяйственные процессы регулируются многовековыми традициями, прогресс характеризуется медленными темпами.

Причины возникновения товарного хозяйствования:  

- общественное разделение труда; 

- экономическое обособление товаропроизводителей и потребителей на основе появления частной собственности.

Товарное хозяйство - это организационная форма хозяйствования, при которой продукт труда производится обособленными товаропроизводителями, каждый из которых специализируется на изготовлении определенных товаров, что вызывает необходимость обмена продуктами. 

Черты товарного производства: 

- специализация товаропроизводителей;

-обособление товаропроизводителей; 

- товар производится на продажу.

Исторически товарное производство проходит две стадии развития - простое товарное производство и капиталистическое товарное производство (табл. 4.1.). 
Основные причины перехода от простого товарного производства к капиталистическому производству: 

- углубление общественного разделения труда на основе развития научно-технического прогресса;

- развитие отношений собственности;

- появление нового вида товара – рабочая сила.

4.2. Товар и его свойства. Стоимость товара. Закон стоимости.

Товар – это продукт труда, предназначенный для продажи.

Свойства товара: 

· удовлетворять потребности людей;

· обмениваться на другие товары.

Таблица 4.1
Основные черты простого и капиталистического товарного производства.
	Простое товарное производство
	Капиталистическое товарное производство

	1) Производство базируется на личном труде товаропроизводителя.

2) Производитель – собственник средств производства.

3) Продукт труда – собственность производителя.
4) Низкий уровень развития производства и рабочей силы.

5) Развитие связей между товаропроизводителями.
	1) Производство базируется на применении наемного труда. Рабочая сила становится товаром.

2) Производитель (работник) лишен средств производства.

3) Производитель не является собственником результатов труда.
4) Совершенствование средств  производства и повышение квалификации их работников.

5) Развитие структуры и инфраструктуры рынка.


Полезность вещи, то есть ее свойства, с помощью которых она может удовлетворять потребности людей, делают ее потребительной стоимостью. Сторонники потребительной теории стоимости (ПТС) утверждают, что субстанцией стоимости товара является ее полезность. Чтобы вещь стала товаром, она должна обладать потребительной стоимостью. Сторонники трудовой теории стоимости (ТТС) считают, что стоимость товара есть воплощенный в товаре труд товаропроизводителя. Общей основой для обмена  товаров является общественно-необходимые затраты труда, связанные с их производством.
Меновая стоимость – количественное отношение, в котором потребительные  стоимости одного вида обмениваются на потребительные стоимости другого вида.

Двойственность товара позволяет выделить двойственность труда по его созданию (см. рис.4.1). Труд одновременно является частным (по форме), т.е. выполняется отдельным товаропроизводителем на свой страх и риск, и общественным (по содержанию), поскольку предназначен для удовлетворения потребностей людей.
Меновая стоимость

Формы стоимости
        Потребительная стоимость                                     Стоимость

                 Конкретный труд                                Абстрактный труд

                    Частный труд                                   Общественный труд

Рис.4.1. Схема взаимосвязей форм проявления стоимости товара и форм труда.
Стоимость товара – это овеществленный в товаре общественно необходимый труд. Величина стоимости измеряется количеством общественно-необходимого рабочего времени, то есть времени, которое требуется для изготовления продукта в нормальных условиях производства при среднем в данном обществе уровне производительности и интенсивности труда. Величина стоимости товара прямо пропорциональна интенсивности труда и обратно пропорциональна производительности труда. Производительность труда – количество продукции, изготовленной в единицу времени. Интенсивность труда – это количество труда, затраченного в единицу времени.

Конкретный труд – это труд, затраченный в конкретной форме (например, труд столяра), который создает потребительскую стоимость товара. 
Абстрактный труд – это труд товаропроизводителя, выступающий как затрата человеческой рабочей силы вообще, которые образуют стоимость товара.

Стоимость товара – это отношения между людьми, выраженные в товарной форме, которые проявляются только через отношения самих товаров (через меновую стоимость). Меновая стоимость товара и стоимость товара проявляются в момент купли-продажи, и таким образом, частный труд признается общественным трудом.
Эволюция форм стоимости товара:

1. Простая форма стоимости. Товар В обладает потребительной стоимостью, является мерилом товара А.

Особенность простой формы стоимости – товар-эквивалент носит единичный и случайный характер.

хтовар А = yтовар В

2. Полная (развернутая) форма стоимости. Стоимость товара А выражается в бесчисленном количестве других товаров, которые находятся в развернутой (относительной) форме стоимости. Таким образом, товар А вступил в общественные отношения с множеством других товаров. Роль эквивалента играет любой товар. Потребительная стоимость каждого их них является особенной эквивалентной формой.
хтовара А = yтовара В = vтовара С

3. Всеобщая форма стоимости. Товар А приобретает способность обмениваться на все другие товары. Товар А выполняет роль эквивалента, функционирующего в качестве денег.
yтовар В

zтовар С       = xтовара А

     :

     :

4. Денежная форма стоимости.

xтовар А

yтовар В      

zтовар С          = α золота

     :
Закон стоимости отражает причинно-следственную связь товаропроизводителей, которая проявляется в отношениях между товарами как продуктами общественного труда. Закон регулирует производственные отношения товаропроизводителей по поводу включения индивидуального (частного) труда в общественный труд с помощью количественного сопоставления через единую меру - общественно необходимые затраты труда.

Механизм действия закона стоимости состоит в следующем. Товаропроизводители связаны с обществом посредством продажи своих товаров. Количественное значение общественно-необходимых затрат определяет то, какие производители вовлечены в изготовление товара, каково соотношение между товаропроизводителями по уровню индивидуальных затрат. Величина необходимых затрат труда характеризуется интервалом с размытыми границами. Цена, существовавшая в каждый отдельный момент времени находится внутри этого интервала.
Функции закона стоимости:
1) измерительная, т.е. сопоставление соизмерение рыночных потребительных стоимостей с помощью цены как денежной формы стоимости.

2) стимулирующая, т.е. закон стоимости стимулирует тех производителей, затраты которых ниже общественно необходимых, что стимулирует изменение объемов производства продукции разных отраслей, рост производительности труда, развитие производительных сил.

3) дифференцирующая, т.е. закон стоимости обуславливает дифференциацию товаропроизводителей, распределение ресурсов по отраслям, приближение структуры производства к общественным потребностям.

4.3. Альтернативные взгляды на сущность и функции денег. Закон денежного обращения.
Деньги – это система отношений, возникающая между субъектами в условиях товарного производства. Денежные знаки – это форма овеществления этих отношений. Происхождение и природу денежных отношений связывают с процессом развития обмена, с расширением товарного производства (табл. 4.2). Функции денег приводятся в табл. 4.3. 

Таблица 4.2.
Сущность денег и закон денежного обращения
	Марксистская концепция
	Неоклассическая концепция

	1) деньги – это товар особого рода, всеобщий эквивалент. Происхождение и сущность денег связывается с развитием формы стоимости товара;

2) современные деньги – «представители» золота, стоимость которого определяется общественно необходимыми затратами на его изготовление. Современные бумажные деньги стоимости не имеют, только те затраты, которые связаны с их изготовлением.
	1) деньги – это общепринятое средство платежа, которое применяется в обмен на товары и услуги, а также при оплате долгов;

2) обладают непосредственной стоимостью. Стоимость денег определяется их полезностью, возможностью обменивать на них любой товар.



	Закон денежного обращения
	Закон денежного обращения
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	M*V = P*Q

	М – масса денег, V – скорость обращения денежной единицы, P – уровень цен, Q – товарная масса, 
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P*Q – сумма цен реализованных товаров, 
[image: image5.wmf]å

К - сумма цен товаров, проданных в кредит, а – сумма платежей по кредиту, срок оплаты которых наступил, b – сумма взаимно погашающихся платежей.


Деньги – это «колесо обращения» (А.Смит), «всеобщий эквивалент» (К.Маркс), «шестое чувство, позволяющее нам наслаждаться пятью остальными» (О. Бальзак).
4.4. Рынок: сущность, субъекты, функции.

Рыночная экономика характеризуется системой экономических отношений по поводу купли-продажи товаров и услуг в условиях разнообразия форм собственности, конкуренции и ценообразования. 
Таблица 4.3.

Функции денег

	Название функции
	Содержание
	Марксистская концепция
	Неоклассическая концепция

	1. Мера стоимости


	Измерение стоимости товаров. Цена товара (относительное выражение его  стоимости в деньгах) зависит от: 1) стоимости самого товара (прямая зависимость); 2) от стоимости денег, золота (обратная зависимость); 3) от спроса и предложения на товар.
	+


	+



	2. Средство обращения


	Посредничество в операциях купли-продажи: Товар – Деньги – Товар.
Развитие этой функции привело к появлению бумажных денег. 
	+


	-


	3. Средство платежа


	Обеспечивают погашение долговых обязательств. Происходит разделение купли – продажи во времени, когда односторонний поток денег не противостоит потоку товаров. Развитие этой функции привело к появлению банкнот, векселей.
	+


	+



	4. Средство накопления и сохранения стоимости
	Изъятие денег из обращения и их накопление. Выступают как резерв богатства, обеспечивают платежеспособность в будущем (приобретение драгоценных металлов, средств производства, предметов длительного пользования). 
	+


	+


	5. Мировые деньги
	Обслуживание международных операций, всеобщее средство платежа.
	+
	-


Рынок – это механизм, сводящий вместе покупателей и продавцов товаров (неоклассическая концепция). Рынок – это совокупность производственных отношений, которые возникают в сфере обмена и денежного обращения в связи с куплей-продажей товаров и услуг (марксистская концепция). 

Субъекты рыночных отношений – человек, семья, фирма, отрасль, государственные органы, представители других государств и др. Объекты рыночных отношений – ресурсы, здания, недвижимость, сырье, материалы, права собственности и т.д. 

Экономическая связь производителя и потребителя имеет следующие отличительные признаки:

- равноправное положение участников, отсутствие принуждения к установлению связей.

- полная экономическая ответственность за выбор принимаемых решений и за их последствия.

- реализация принципа экономической выгоды.

- правовые гарантии и защита со стороны государства, невмешательство его в рыночные связи.

Рынок формируется в ходе становления товарного производства и является неотъемлемым его компонентом. Причины возникновения и развития рынка аналогичны причинам существования товарного производства:

- общественное разделение труда;

- обособленность товаропроизводителей;

- растущий уровень производительности труда, который позволяет производить продукты в количестве, превышающем потребности товаропроизводителей.  

Рынок – это важное связующее звено между производством и потреблением, сигнализирующее о реальных потребностях общества. На рынке происходит окончательное признание общественной значимости продуктов, соизмерение индивидуальных и общественно необходимых затрат труда. С помощью рынка осуществляется контроль потребителей над производством. Рынок стимулирует производителя к ускорению научного технического прогресса и экономии времени.

Рынок – важный элемент хозяйственного механизма, основной инструмент саморегулирования экономики. Он сигнализирует о нарушении пропорции между общественным потреблением и производством о необходимости распределения и перераспределения ресурсов между областями.

Функции рынка:
· Информационная. Рынок способствует распространению информации с помощью цен и других сигналов.

· Посредническая. Рынок напрямую соединяет покупателя и продавца.

· Ценнообразующая. Взаимодействие спроса и предложения дает равновесную цену на товары и услуги.

· Регулирующая. Рынок оказывает влияние на формирование структурных пропорций и объема производства.

· Стимулирующая. Рынок стимулирует эффективное использование ограниченных ресурсов человека и общества.
· Оздоравливающая. Через механизм конкурентной борьбы происходит отбор конкурентоспособных экономических субъектов, ресурсов и товаров.
4.5. Структура и инфраструктура  рынка

Рынок имеет сложную структуру. Структура рынка – это совокупность его составных элементов в их единстве и взаимозависимости. 

Структура рынка анализируется по различным критериям: 

1) по уровню хозяйствования: локальный или местного значения (микроуровень), национальный или внутренний (макроуровень), международный или внешний.

2) по экономическому предназначению объектов: 

· рынок средств производства или рынок ресурсов (рабочей силы, оборудования, природных ресурсов, инвестиционных), недвижимости, научно-технических разработок;

· финансовые рынки (рынок денег, ценных бумаг, ссудных капиталов, валюты, золота, предметов потребления). 
· особенности отдельных товаров (рынок угля, молока и т.д.);

· особенности товарных групп (рынки продуктов питания, машин и т.д.);

3) по особенностям организации торговли (розничная, оптовая);

     4) по степени развития конкуренции (рынки совершенной и несовершенной конкуренции: монополистическая конкуренция, олигополия, монополия);

     5) по видам собственности (частная, государственная, коллективная);

     6) по региональному размещению (в зависимости от географических границ рынка);

     7) по соответствию законодательству (легальный,  не легальный или теневой).

Инфрастуктура рынка – это совокупность институтов и вспомогательных организационных систем, которые обеспечивают функционирование рынков и определяют поведение экономических субъектов рыночных отношений. 

К основным элементам  инфраструктуры относят:

- средства коммуникации и информации (связь, ЭВМ, Интернет, банки данных, компьютерные центры);

- кредитно-банковские учреждения (коммерческие и специализированные банки и банковские учреждения);

- торговые посредники (магазины, базы, ярмарки, торговые дома, выставки, биржи, аукционы и др.);

- специальные службы и предприятия (маркетинговые, аудиторские, информационные, страховые, охранные, др.). 

4.6. Рыночный механизм. 

Механизм функционирования рынка определяют два условия:

1. свободное предпринимательство, т.е. самостоятельность субъекта в хозяйствовании и полная экономическая ответственность;

2. наличие конкуренции.

Важнейшие рычаги рыночного механизма: спрос, предложение, рыночная цена (рис.4.2). Спрос – это платежеспособная потребность  (D), представленная на рынке. Закон спроса отражает обратную взаимосвязь между количеством товара (Q) и ценой (P). Чем больше цена, тем меньше спрос, чем меньше  цена, тем больше спрос. Факторы спроса:

· цена товара;

· величина дохода потребителя;

· вкусы и предпочтения потребителя;

· величина ранее накопленного богатства;

· цена товаропроизводителя.

        P          Перепроизводство

                                                                S
        P*

                               Дефицит                     D
                  Qs       Q*          Qt       Q
Рис.4.2. Рыночное  равновесие. На рисунке  D – спрос, S – предложение,  Qd , Qs,- величина  спроса и предложения;  если Qs = Qd , то на рынке равновесие, Р*- равновесная цена;  если  Qd > Qs – дефицит; если Qd < Qs  -   перепроизводство.

Предложение – это количество товаров, представленных на рынке (S).
Закон предложения отражает прямую зависимость между ценой и количеством товара. Чем больше цена, тем больше предложение, чем меньше цена, тем меньше предложение (рис. 4.2.).
Факторы предложения: 

· цены на ресурсы;

· применяемые технологии;

· налоги и государственные дотации.

Состояние рынка, при котором количество и структура спроса соответствуют предложению, называется равновесием рынка. Цена, при которой спрос равен предложению (QS= QD) называется равновесной (рис.4.3.).
Равновесное положение рынка непрерывно меняется в связи с изменением различных факторов. Рынок стремится к равновесию, но никогда его не достигает. Проблемы стабильности или нестабильности равновесия рынка демонтируется паутинообразная модель рынка (рис.4.3.).
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Рис.4.3. Паутинообразная модель рынка.

 Для предложения фактор времени играет большую роль, чем для спроса, так как производители меняют объем производства, ориентируясь на цены, установившиеся на рынке в предыдущем периоде, спрос – это обычно зависимость спроса от цены данного периода. Если в экономической системе возникают силы, возвращающие экономику в равновесное состояние, то такое равновесие называется стабильным. 
Взаимосвязь стоимости товара и его цены приводится на рис. 4.4.

  P
                               спрос больше предложения (Qd > Qs)
                                 спрос равен предложению (Qd = Qs)


стоимость

                                          спрос меньше предложения  (Qd < Qs)  
Рис. 4.4. График зависимости цены от стоимости товара, его спроса и предложения.

Благодаря рыночному механизму: 

1) оптимально формируются структурные пропорции и объем производства разных товаров и услуг;

2) формируется рациональное распределение ограниченных производственных ресурсов;

3) вырабатываются наиболее технологические способы производства, достигается минимизация издержек при повышении качества продукции;

4) обеспечивается распределение национального продукта и обмен в соответствии с получаемыми доходами.
Тема 5. Традиционные системы. Этапы развития капитализма.

5.1. Экономические основы докапиталистических способов производства.

5.2. Этапы развития капитализма.
     5.3. Рыночная конкуренция.
5.4. Чистый капитализм и его основные черты. Превращение денег в капитал. Процесс накопления капитала.

5.5. Монополистический капитализм.

5.6. Государственно-монополистический капитализм.

5.1. Экономические основы докапиталистических способов производства

Развитие человеческого общества представляет собой закономерный исторический процесс смены общественно-экономических формаций. Человечество на земле существует 3 млн. лет. Первобытно-общинный строй существовал до 5-4 тыс. до н.э.

Для характеристики экономического устройства общества введем понятие экономической системы.

Экономическая система является связующим звеном и подсистемой  двух более сложных систем «природы» и «общества» (рис. 5.1).
 

Рис.5.1. Экономическая система как подсистема природы и общества.
Экономическая система представляет совокупность производительных сил, производственных отношений и механизмов регулирования хозяйственной жизни.

Развитие экономической системы происходит по пути развития основных элементов экономической системы:
1) развитие разделения труда и совершенствование производительных сил;

2) развитие отношений собственности и производственных отношений, что связано с изменением положения человека в обществе;

3) развитие форм регулирования хозяйственных процессов.

К традиционным (докапиталистическим) системам относят: первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный строй.

Первобытнообщинный строй характеризуется следующими чертами:
1) крайне слабое развитие производительных сил; примитивные орудия труда; труд малопроизводителен; изготовляется только самое необходимое; зарождается охота, земледелие, скотоводство.

2) доминирует коллективная форма собственности; зарождается личная форма собственности на ряд предметов и орудия труда; трудовая деятельность и отношения между людьми основываются на простом сотрудничестве.
3) регулируют хозяйственную деятельность обычаи и традиции.

С появлением металлических орудий труда труд становился более производительным, появляется излишек над необходимым продуктом (прибавочный продукт), который стимулирует дальнейший рост масштабов первобытного производства - натурального, патриархального, присваивающего с зарождением элементов производящего. Дальнейшее развитие  разделения труда (расширение сферы индивидуального труда, отделение ремесла от сельского хозяйства) и появление прибавочного продукта приводит к формированию сферы торговли и рынка, к появлению частной собственности.

Рабовладельческий строй (появился на рубеже 1 тыс. до н.э.) характеризуется следующими чертами:

1) развитие производственных сил; появление новых отраслей; добыча железной руды, золота, серебра; прядение, ткачество, производство одежды, украшений, оружия; развитие науки (математики, механики, философии).

2) развитие товарно-денежных отношений; появление частной собственности и классов (2 типа хозяйства: рабовладельческое и свободных ремесленников и крестьян); отношения между людьми принимают форму эксплуатации человека человеком на основе личной зависимости (внеэкономическое принуждение); происходит первоначальное накопление капитала (деньги, рабочий скот, орудия труда, рабы) путем захватнических, грабительских войн и долгового рабства.

3) хозяйственные процессы регулируются традициями, но зарождается рынок, появляется государство как орудие власти для рабовладельцев.

Многие народы пришли к феодальному строю через рабовладельческий, но некоторые государства перешли к феодальному строю непосредственно от первобытнообщинного строя (Россия, Польша, Чехия, Болгария, Венгрия, Сербия, Литва, Эстония, некоторые земли Германии, Скандинавские страны, Англия, Ирландия), где рабство имело место, но не превратилось в господствующую форму).

Феодальный строй характеризуется  следующими чертами:
1) развитие технического прогресса  в горном деле, металлургии, машинном оборудовании; появление ветряного двигателя, станков по обработке металла, самопрялки, книгопечатания; в земледелии появляются новые отросли, в том числе животноводство; эпоха географических открытий.

2) монополия крупных земельных собственников; личная зависимость крестьян от феодала (появляется личная собственность крестьян); вводятся плата за землю: отработочная рента, натуральный оброк, денежная феодальная рента; денежные повинности горожан феодалу и выполнение ими определенных работ и появляются отдельные виды коллективной собственности: цеха, хозяйства монастыри.

3) хозяйственные процессы начинают регулироваться с помощью локальных рынков, государства и негосударственных институтов (например, купеческие гильдии).
5.2. Этапы развития капитализма

Предпосылки возникновения капиталистического общества: 
1. Разложение феодализма, так как феодальные производственные отношения тормозили развитие производительных сил:

·  преобладание натурального хозяйства ограничивало емкость внутреннего рынка;

· отношения личной зависимости препятствовали притоку рабочей силы в городах;

· организация ремесленнического производства имела вид цеховой монополии;

· мелкие землепользователи-товаропроизводители были раздроблены.

2. Первоначальное накопление капитала великие географические открытия привели к формированию мирового рынка (16-18 вв.), что обусловило накопление денежного купеческого капитала.
3. Развитие научно-технического прогресса. Первая промышленная революция.

Капитализм утвердился как всеобщая форма хозяйствования, когда машинное производство проникло во все сферы хозяйствования.
Основные этапы развития капитализма:
· чистый капитализм;
· монополистический капитализм;

· государственно-монополистический капитализм.

     Развитие капитализма связано с  развитием форм и видов рыночной конкуренции.
5.3. Рыночная конкуренция.

Конкуренция (от лат. “concurrere”– сталкиваться) – это соперничество между экономическими субъектами за выгодные условия покупки, производства или продажи ресурсов, товаров и услуг.

         Функции конкуренции:
· Мотивация, то есть стимулирование экономических субъектов, например, товаропроизводителей к повышению качества товаров и услуг, потребителей к поиску необходимых товаров и услуг.
· Регулирование, то есть формирование цены, корректировка 
· Согласование интересов, спроса и предложения, объемов и структуры производства и общественных потребностей и др.

· Контроль со стороны потребителей производителей.

      Вознаграждение – дополнительный выигрыш или потери.

Субъекты конкуренции: продавцы, производители, покупатели.

Предмет   (или объект) конкуренции для покупателей – выгодная покупка, для продавцов – максимальные денежные поступления от реализации ресурсов, товаров и услуг, которые зависят от цены и объема продаж. Методы конкуренции покупателей: перевес в предложении денег, завоевание особого отношения, использование личных данных. Методы конкуренции продавцов:  ценовая конкуренция, неценовая конкуренция, изучение запросов и вкусов потребителей, реклама, рекламные акции, послепродажное обслуживание, минимальные затраты, максимальная производительность труда. 

Формы конкуренции различают: 1) по уровням экономической системы - внутриотраслевая, межотраслевая, международная (табл.5.1); 2) по условиям функционирования в отрасли - совершенная и несовершенная.       

Таблица 5.1.

Основные характеристики конкуренции по уровням экономической системы
	Наименование конкуренции
	Субъекты
	Объекты
	Функции

	Внутриотраслевая
	Производители 

одной 

отрасли
	Условия производства,

затраты производства, 

качество товаров, 

рынки сбыта.
	Развитие отрасли, 

улучшение  отраслевых показателей   

	Межотраслевая
	Производители разных

отраслей
	Наиболее высокая норма прибыли
	Выравнивание нормы прибыли по отраслям, более рациональное использование ресурсов страны

	Международная 

(объединяет внутриотраслевую и межотраслевую в масштабах мирового хозяйства)
	Производители разных

стран
	Наиболее высокая норма прибыли. 

Условия производства,

затраты производства, 

качество товаров, 

рынки сбыта.
	Развитие отраслей и  

улучшение  отраслевых показателей.

Выравнивание нормы прибыли по странам, более рациональное использование ресурсов мира.


Для характеристики отраслевой конкуренции анализируют следующее: количество продавцов товара; характеристика товара; особенности входа-выхода в отрасль; контроль над ценами в отрасли. В зависимости от особенностей перечисленных признаков различают совершенную и несовершенную конкуренцию (рис.5.2).
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Рис. 5.2. Виды отраслевой рыночной конкуренции.

Признаки совершенной конкуренции:
· Много продавцов (производителей) и покупателей (потребителей), фирмы небольшие.

· Товар однороден (стандартизирован).

· Вход и выход в отрасли свободный.

· Цена формируется на рынке. Отдельный товаропроизводитель не может повлиять на цену.

· Информация распространяется свободно.

Участники свободны в своих действиях. Побеждает тот, кто при том же качестве товара имеет меньшие издержки  или при тех же издержках имеет продукцию лучшего качества.

Формы  несовершенной  конкуренции:
· Чистая монополия, когда одна фирма диктует условия функционирования отрасли.
· Олигополия, когда несколько фирм занимают лидирующее положение в отрасли.
· Монополистическая конкуренция, когда много товаропроизводителей и  каждый монополист по своей группе товаров, а взаимозаменяемость товаров приближает их соперничество в долгосрочном периоде к совершенной конкуренции.

Монополия определяется  как исключительное право производства, торговли и (или) других видов деятельности, принадлежащее одному лицу, группе лиц или государству.

Признаки чистой монополии:

· одна фирма в отрасли;

· покупатели не имеют возможности выбора;

· монополист регулирует объем производства (Q)  и цены (P) в отрасли;

· имеют место барьеры входа в отрасль:

· естественные (по экономическим причинам) - контроль над ключевыми ресурсами, экономия на масштабах, особенности производства благ (например, железнодорожный транспорт, коммунальное хозяйство, энергетика);

· искусственные - патенты, лицензии, авторские права, товарные знаки, а также  не честные действия (недобросовестная конкуренция).    

Первыми появились монополии царей и императоров - государственные монополии на производство и (или) продажу определённых товаров (табак, вино, соль, спички). Официально коммерческие монополии возникли в XVII веке.

Чистая (абсолютная) монополия – это такое положение в отрасли, когда есть один продавец товара, не имеющего заменителей. Чистая монополия – это рыночная структура, которая противоположна совершенной конкуренции.

В условиях совершенной конкуренции (рис.5.3) цена устанавливается стихийно на рынке, при этом увеличение дохода продавца возможно за счет роста объема продаж  и снижения издержек.                          
Монополист может влиять на цену, но увеличение цены связано с уменьшением объема производства (рис.5.4). Если монополист хочет продать больше, он должен уменьшить цену. Доход монополиста зависит от спроса, цены (P) и эластичности спроса по цене (Ep). Монопольная власть – это способность фирмы воздействовать на цену товара. 

 Р                                                                         Р                         
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                                                        D (спрос)


                             Q                                                                                 Q           

Рис.5.3. Спрос в условиях совершенной                          Рис. 5.4. Спрос в условиях монополии 
конкуренции

Ценовая дискриминация – это разные цены на одинаковые по качеству и уровню издержек товары, например:   

· разная цена билетов, хотя затраты на обслуживание для всех мест одинаковые;

· разная стоимость электроэнергии (например, для физических и юридических лиц);

· разная цена на гостиничные номера (например, для граждан разных стран);

· разная цена ресторанного обслуживания (например, система скидок);

· разная цена образования (например, бюджетная оплата и бюджетные стипендии, скидки, контракты).

Виды ценовой дискриминации:

· пространственная (географическая); 

· временная (разное время суток, месяца, сезона);

· товарная (объемы закупок, качество товаров, торговая марка);

· персональная (доходы, статус потребителя).

Олигополия – это такая структура отрасли, где господствует несколько фирм, производящих идентичные товары. 
Признаки олигополии:
· от 2 до 10 фирм, которые занимают не менее 50% рыночных продаж;

· контроль над ценами;

· барьеры входа в отрасль;

· товар стандартизирован;

· наличие стимулов к слиянию.

Основные виды олигополии:
· Тайный сговор (монополия);

· Издержки «плюс», то есть каждая фирма увеличивает свои издержки на  определенную договорную величину (на  определенный процент);

· Лидерство в ценах;

· Ценовые «игры».

Монополистическая конкуренция.

Признаки монополистической конкуренции:

· Большое число производителей, независимых друг от друга, выпускающих товары заменители (отличаются внешним видом, упаковкой, торговой маркой);

· Высокая эластичность спроса;

· Контроль над ценами незначителен;

· Сравнительно легко вступить в отрасль.
В качестве критерия оценки рыночной конкуренции используют  индекс Харфиндела-Хиршмана:  

Н = Р12 + Р22 + …+ Рn2 ,

где Н – показатель концентрации монопольной власти, Рn – доля фирмы на рынке или удельный вес в отраслевом предложении (в %).
Считаются приемлемыми такие значения этого показателя: 

· доля крупнейших    10 и более фирм ≤ 31% объема продаж;

· доля крупнейших    2 фирм   ≤ 44% объема продаж;

· доля крупнейших    3 фирм   ≤ 54% объема продаж;

· доля крупнейших    4 фирм  ≤ 64% объема продаж.

Этот коэффициент для 4 крупнейших фирм достигает в автомобилестроении – 90%, в производстве сигарет – 85%, в выпуске газет – 15%.

В условиях рыночной конкуренции различают следующие направления  развития (роста) экономических структур:

· Горизонтальный рост – расширение объемов производства в рамках одной отрасли (например, объединение двух сталелитейных производств);

· Вертикальный рост – расширение объемов производства за счет проникновения в смежные отрасли (например, объединение сталелитейного и машиностроительного производств);

· Конгломеративный (диверсифицированный) рост – расширение объемов производства за счет проникновения в технологически не связанные отрасли (например, сталелитейное производство приобретает капитал в нефтеперерабатывающей отрасли; банк покупает универмаг или транспортную компанию).

Для регулирования рыночной конкуренции используется антимонопольное законодательство.  Особенности антимонопольного законодательства разных стран и континентов:
· США. Первый антимонопольный закон - закон Шермана (1890), который совершенствовался принятием дополнений:
· запрет трестов и картелей  (дополнения 1914 г.);

· поддержка малого бизнеса  (1936 г.);
· запрет слияния компаний (1950 г.) и т.д.
· Европа, Япония. Антимонопольное законодательство запрещают не на саму монополию, а на злоупотребления монопольной властью. (В Японии  допустимо, если одна фирма занимает ≤ 50% рынка, а две фирмы  ≤ 75%).
· Украина. Приняты закон «Об ограничении монополизма и недопущении недобросовестной конкуренции в предпринимательской деятельности» (1992), закон «Об антимонопольной политике Украины» (1993), согласно которым:
· «монопольное положение» (1992 г.) – это доля одного предприятия на  рынке  ≥ 35% , что влечет дополнительные ограничительные меры;

· ведется государственный контроль за регистрацией и реорганизацией предприятий (слияние, присоединение); 
· предусмотрено возмещение убытков от недобросовестной конкуренции.

Принятие антимонопольных законов ослабляет монопольные тенденции в  экономике,  способствует усилению рыночной конкуренции и снижению уровня цен.

5.3. Чистый капитализм и его основные черты. Превращение денег в капитал. Процесс накопления капитала.

Чистый капитализм характеризуется следующими чертами:
1) Научно-технический  прогресс; бурное развитие науки, техники, технологии; повышение общественной производительности труда; производством товара занимается большое количество самостоятельных предприятий; начинается рост концентрации централизации производства; возникают крупные предприятия.

2) Развитие частной собственности; сосредоточение в руках меньшинства основных средств, денежных ресурсов; смена личной зависимости на экономическую; появление классов наемных рабочих, лишенных средств производства. 
3) Развитие структуры и инфраструктуры и рыночной конкуренции.

В рамках капиталистического способа производства происходит превращение денег в капитал.

Общепринятым понятием капитала есть деньги. Если продажа одного товара совершается ради покупки другого, то форма обращения товар - деньги имеет вид: Т – Д – Т.

Деньги становятся капиталом лишь тогда, когда в результате их обращения создается сумма, большая по сравнению с первоначально вложенной. Общая форма движения капитала: 
 Д′ = Д + ∆Д.

где ∆Д – прибавочная стоимость (иначе m),

Д′ - это новые деньги, которые больше, чем вложенные.

С развитием общественного производства менялось определение капитала.

Капитал – это драгоценные металлы (ранние меркантилисты); товар и деньги (поздние меркантилисты); земля (физиократы); накопленный запас вещей и денег (Адом Смит); средства производства (Давид Риккардо); отношение между экономическими субъектами или самовозрастающая стоимость, рождающая добавочную (прибавочную) стоимость (К. Маркс);  средства, находящиеся в частной собственности (неоклассическая концепция).

Капитал – это общественные отношения между собственниками средств производства и наемными работниками по поводу создания новой стоимости.

Главным условием превращения денег в капитал является возможность приобрести такой товар, который способен создавать  новую стоимость, большую, чем он сам имеет. Этим товаром является рабочая сила. При капитализме продается не сам человек, а его способность к труду, не навсегда, а на определенное время. Система найма существовала и до капитализма (военные, государственные служащие), но при капитализме становится основой организации общественного производства.

Условия превращения рабочей силы в товар:

· Работник должен быть юридически свободен;

· Работник должен быть лишен средств производства.

Исторический процесс отделения производителя от средств производства и  сосредоточение последних в руках немногих К. Маркс назвал первоначальным накоплением капитала. Это обусловило дифференциацию  общества, т.е. разорение одних и обогащение других. В результате внеэкономическое принуждение к труду уступило место договору формально равноправных товаровладельцев- предпринимателя (собственника средств производства) и наемного работника (собственника рабочей силы). Сочетание личной свободы граждан и экономического принуждения маскирует самую изощренную в истории человечества эксплуатацию, основанную на согласовании экономических интересов.

Рабочая сила как товар имеет потребительную стоимость. Потребительская стоимость рабочей силы – это способность рабочего к труду, создающая новую стоимость по величине большая стоимости рабочей силы. Главное свойство потребительной стоимости рабочей силы – это производить прибавочную стоимость. Потребительная стоимость товара рабочей силы, в отличии от других товаров, сохраняется, а не исчезает в процессе труда.

Стоимость рабочей силы – это стоимость жизненных средств для нормального воспроизводства рабочего и содержания его семьи. Рабочий получает деньги за труд, в результате найма на рынке труда, где имеют место спрос (проявляется потребительная стоимость рабочей силы) на труд и предложение (стоимость рабочей силы) труда. Стоимость рабочей силы сводится к стоимости необходимых жизненных благ: для нормальной жизнедеятельности работника; для воспроизводства его последователей; для обучения и получения квалификации.

Исходным моментом определения стоимости рабочей силы является общая (полная) стоимость рабочей силы, т.е. стоимость жизненных средств для ее производства и воспроизводства в течении всего трудового периода. Средняя (нормальная) продолжительность трудовой жизни работника меняется: начало 19 в. – 30-45 лет; начало 20 в. – 40-45 лет. Дневная стоимость рабочей силы определяется исходя из общей стоимости рабочей силы в расчете на день. 
Рабочий в течение рабочего дня не только воспроизводит стоимость рабочей силы, но и создает прибавочную стоимость (табл. 5.2.).
Таблица 5.2.

                                    Структура рабочего дня

	Рабочий день

	Необходимое время
	Прибавочное время

	V
	m


 Необходимое время – это время, в течение которого рабочий создает товар, равный стоимости рабочей силы (v – заработная плата работника). Прибавочное время – это время, в течении которого он создает прибавочную стоимость (m).
Свойство рабочей силы создавать стоимость большую, чем ее стоимость – послужило основанием назвать капитал переменным. Переменный капитал – это капитал, идущий на покупку рабочей силы.

Капитал, затраченный на приобретение средств и предметов труда не может увеличить свою стоимость в процессе производства, а лишь переносится наемным работником на вновь созданный продукт. Постоянный капитал – капитал, расходуемый на средства производства.
Основные переменные, которые описывают процесс накопления капитала:

с – основной капитал, фонд возмещения, стоимость амортизации основного капитала и предметов труда.

v – переменный капитал; стоимость рабочей силы  (принимает форму заработной платы),
m – прибавочная стоимость (принимает форму прибыли).

(c + v) – авансированный капитал, необходимый для начала производства. Это издержки или затраты производства.

(c + v + m) - стоимость произведенного товара.

(c : v) – органическое строение капитала, отражает технический уровень развития производства.

(m + v) – вновь созданная рабочим стоимость.
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 - норма прибавочной стоимости или степень эксплуатации наемного работника.

m′ - относительный показатель. Это норма прибавочной стоимости.

  m – масса прибавочной стоимости, абсолютный показатель.
Капитал благодаря эксплуатации наемного руда рождает прибавочную стоимость. Превращение прибавочной стоимости в капитал называется накоплением капитала.  Потребление – это приобретение потребителем товаров и услуг. Накопление – это приобретение основных средств производства, инвестирование, приобретение ценных бумаг (акций, облигаций), осуществление банковских вкладов.

Норма накопления капитала:
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При простом воспроизводстве (
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m

¢

 = 0) владелец капитала полностью потребляет прибавочную стоимость.

При расширенном воспроизводстве (
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 > 0) владелец капитала часть прибыли направляет на расширение производства – приобретение средств производства:

m = mп + mн, где mп – часть прибавочной стоимости, направляемая на потребление; mн – часть прибавочной стоимости, направляемая на накопление.

Та часть прибавочной стоимости, которая идет на потребление, пополняет фонд потребления, а та, которая идет на накопление – фонд накопления.

Рост размеров капиталов происходит двумя путями:

1) концентрация капитала – увеличение капитала путем капитализации части прибавочной стоимости;

2) централизации капитала – вынужденное или добровольное слияние предприятий и переход их в руки одного или группы предпринимателей.

Для оценки эффективности функционирования капитала используют норму прибыли, которая характеризует выгодность применения всего авансированного капитала.

p′ = 
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 где p′ - норма прибыли, k = c + v – авансированный капитал. Норма прибыли p′ всегда меньше нормы прибавочной стоимости m′, так как с > 0.

Прибыль является конкретной целью, к которой стремится капиталист. Норма прибыли характеризует эффективность капиталистического производства. Круговорот капитала представлен в табл. 5.3.

Таблица 5.3.

Стадии кругооборота капитала

	                                                                         РС

                                                        Д  – Т 
          …    П    …          Т′ - Д′

                                                                         СП

	Стадии кругооборота

 капитала
	I
	II
	III

	Функциональная форма

 капитала
	Денежная
	Производственная
	Товарная

	Сфера общественного 

воспроизводства
	Обращение
	Производство
	Обращение


 Чтобы движение было непрерывным, части капитала должны одновременно находиться в каждой из трех стадий, каждой из трех функциональных форм, то есть в разных сферах процесса воспроизводства. 

Так,  кругооборот промышленного капитала, рассматриваемый как непрерывно возобновляемый процесс, образует его оборот (от «П» к «П»).

Время оборота – это период, в течение которого капитал проходит сферы производства и обращения, меняет стадии и формы и приходит к исходной. Число оборотов капитала рассчитывается по следующей формуле:

n = 
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n – число оборотов; О – рассматриваемая единица времени, например, один год, один кварта и др.; t – время одного оборота. 

Торговый капитал, обосабливаясь от промышленного, совершает свой оборот (от «Т» к «Т»), с целью получения торговой прибыли.

Ссудный (денежный) капитал – это обособившаяся часть промышленного капитала (денежные средства, высвободившиеся в процессе оборота промышленного капитала), движение которого решают капиталисты-банкиры.

Ценой ссудного капитала как товара является процент. Пример: 1 тыс. долларов под 5% годовых, цена пользования капиталом – 50$.

Норма ссудного процента = 
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Земля, как капитал, выступает либо как непосредственный фактор производства, либо используется в качестве территории для размещения производственных, административных, жилищных и др. помещений.

Плата за землю есть земельная рента.

Капиталистическая земельная рента – та часть стоимости, создаваемая трудом сельскохозяйственных рабочих, которая присваивается земельными собственниками за пользование землей.

Цена земли: 

А = 
[image: image17.wmf]%,

100

*

s

r

 

где r – земельная рента (плата за землю); s – норма ссудного процента.

Именно от величина ренты зависит цена земли:

r = 15 тыс; s = 5%; А = 
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За такую цену  землевладелец мог бы продать землю, так как процент на капитал такой величины позволяет ему получать в банке ежегодный доход, равный   прежней ренте. 
Прибавочная стоимость, созданная наемным работником, распределяется между владельцами промышленного, торгового, денежного и земельного капиталов (рис. 5.4). Труженику из массы прибавочной стоимости может быть выделено только дополнительное поощрение. Основной доход рабочего составляет заработная плата.







Рис. 5.4. Схема распределения прибавочной стоимости.

Сущность заработной платы (ЗП). В основе ЗП лежит цена рабочей силы. ЗП начисляется в зависимости от количества труда, но центром ее колебаний является стоимость рабочей силы. Наниматель всегда исходит из наличного, среднего уровня ЗП в отрасли, в стране и т.д. Таким образом, увеличение индивидуальных трудозатрат рабочего ведет лишь к временному повышению ЗП, которое затем сводится на нет пересмотром тарифов.

Основные формы оплаты труда:

1) повременная – размер ЗП определяется в соответствии с отработанным временем;

2) сдельная (поштучная) – зависит от количества произведенного продукта. 

Практика организации ЗП включает определение тарифных ставок или  исходного оклада, числа разрядов (дополнительных категорий) тарифной сетки или схемы дополнительных окладов. В основе тарифа (оплаты труда в час) лежит оценка работы и оценка работника (классификация его видов работ, тарификация работников).

Разновидности сдельной оплаты:

- прямая сдельная (поштучная и система норм времени);

- сдельно-регрессивная (система деления премии);

- цеховая или заводская;

- коллективная.

Разновидности повременной оплаты:

- система измерения дневной выработки;

- система двух или нескольких ставок ЗП;

- повременно-премиальная система;

- простая повременная.

Наряду с тарифной частью заработка различают надтарифную, то есть индивидуальные и коллективные доплаты, премии за стаж, экономию сырья, производительность и др.
5.4. Монополистический капитализм

Концентрация и централизация производства приводит к тому, что основная доля капитала сосредотачивается в руках ограниченного числа крупных предприятий.

Монополия приходит на смену совершенной конкуренции, что заложено в самой природе капитала. Реальные условия монополизации капитала сложились к концу XIX в.

Основные экономические признаки монополистического капитализма (сформулированы В.И. Лениным):

1) концентрация производства и капитала, образование монополий;

2) слияние банковского капитала с промышленным капиталом и создание финансового капитала;
3) вывоз капитала за рубеж;

4) образование международных монополистических союзов, делящих мир;

5) окончание территориального раздела земли крупнейшими капиталистическими державами.

При переходе к монополистическому капитализму преобладающей формой хозяйствования становится акционерное общество (корпорации). Частная капиталистическая собственность в корпорации принимает ассоциированную (коллективную) форму.

Концентрация производства, монополии, вырастающие из нее, - вот история возникновения финансового капитала и содержание этого понятия.

Финансовый капитал – это банковский монополистический капитал, сросшийся с монополистическим капиталом промышленности и др. отраслей.

Основные формы монополистических объединений:
- картель, синдикат, концерн, конгломерат формы централизации капитала;

- горизонтальная интеграция - образование монопольных объединений в рамках одной отрасли;

- вертикальная интеграция – комбинирование одной отрасли (объединение в рамках корпорации последовательных, взаимосвязанных производств ряда отраслей).      

Диверсификация – это проникновение капитала предприятия одной отрасли в другие отрасли, прямо не связанные с основной сферой деятельности  предприятия (вертикальная интеграция – часть  диверсификации).

Формирование финансовых групп – основная форма финансового капитала. Это объединение банковских, промышленных и других монополий на основе системы участия, личной унии, долговременных финансовых отношений и связей. 

Вывоз капитала - главное средство распространения международного господства финансового капитала. Вывоз капитала осуществляется в следующих формах:
· предпринимательский капитал (инвестиции прямые и портфельные);

· ссудный капитал (ссуды, займы).

5.5. Государственно-монополистический капитализм.

Государственно-монополистический капитализм (ГМК) – это новая, более высокая ступень монополизации экономики, дополнение частной монополии государственной, их органическое переплетение. ГМК характеризуется соединением в особый механизм силы государства и силы монополий. Отличительная черта ГМК - планомерная форма капитализма, т.е. управление  хозяйственной жизнью из единого центра. Государство становится субъектом собственности, увеличивает объем присвоения прибыли, увеличивает объем распределительных операций через госбюджет. Политика государства носит двойственный характер. С одной стороны, всестороннее  обслуживание потребностей монополистов, с другой  - ограничение свободы действия капитала, смягчение негативных последствий господства монополий.
Тема 6. Национальная экономика: основы функционирования и развития.
6.1. Содержание, целевая функция, границы национальной экономики.

6.2. Предприятие как основное звено национальной экономики. Производственные фонды и их структура.

6.3. Эффективность национальной экономики. Национальное богатство.

6.1. Содержание, целевая функция, границы национальной экономики

Национальная экономика – это экономика страны в целом. 
Содержание национальной экономики:

1. Национальная экономика – это национальный рынок; саморегулирующая система, состоящая из множества субъектов. В рамках этой системы, наряду с рыночным саморегулированием имеет место государственное и негосударственное регулирование (классическая концепция).

2. Национальная экономика – это система производственных отношений по поводу производства, распределения, обмена и потребления результатов деятельности людей, а также использования ресурсов с целью удовлетворения потребностей (марксистская концепция).

3. Национальная экономика – это народное хозяйство; совокупность всех отраслей и регионов страны, объединенных в единый организм разнообразными экономическими связями (ордолибералистическая концепция).

Основные признаки национальной экономики:
1) общее экономическое пространство (единое экономическое законодательство, денежная единица, денежно-кредитная система);

2) единый экономический центр (государство), регулирующий связи экономических субъектов с помощью экономической политики;

3) территориальная целостность.

Границы национальной экономики определяются границами экономической деятельности национальных единиц (резидентов) в стране и за ее пределами.

Субъекты национальной экономики – домохозяйства, хозяйственные единицы (предприятия, объединение предприятий), государство.

Домохозяйство – это человек или группа людей, имеющих общую собственность и принимающих экономические решения.

Национальная экономика включает два сектора:

- частный (домохозяйства и предприятия);

- государственный (государственные предприятия, производственные и социальные структуры, государственный аппарат).

Национальную экономику представляют как многоукладную. Различают следующие социально-экономические уклады (сектора):

· мелкотоварный (частная собственность без использования наемного труда);

· частнопредпринимательский (частная собственность с использованием наемного труда);

· коллективный (собственность трудового коллектива);

· государственный (государственная собственность).

 Национальная экономика представляет собой единство взаимодействия секторов и укладов.

Цели национальной экономики:

1) стабильный экономический рост национального производства;

2) высокий уровень занятости населения;

3) стабильный уровень цен;

4) поддержка равновесия внешнеторгового и платежного баланса страны.

Целевая функция экономики – это сложная система целей, которую можно классифицировать по разным признакам. Она может быть представлена с помощью функционала, где xn – объективные факторы; n – количество рассматриваемых факторов.

Y = f (x1, x2,…,xn)  

Различают целевые функции социально-экономических укладов:

1) максимизация валового дохода у мелкотоварного уклада;

2) максимизация массы прибыли у частнопредпринимательского уклада;

3) максимизация валового дохода и уровня благосостояния членов предприятия у коллективного уклада;

4) оптимизация валового дохода государственных предприятий; максимизация уровня благосостояния членов трудовых коллективов государственных предприятий и членов общества; максимизация общественной полезности государственного уклада.
Целевая функция национальной экономики как результирующая целевых функций различных социально-экономических укладов включает все вышеперечисленные аспекты.
6. 2. Предприятие как основное звено национальной экономики. Производственные фонды и их структура
Предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, имеющий права юридического лица  и осуществляющий производственную, научно-исследовательскую и коммерческую деятельность с целью получения прибыли (дохода). Предприятие выделяется из всего комплекса народного хозяйства регламентацией отношений собственности на средства и результаты производства; имеет самостоятельный баланс, расчетный и другие счета в учреждениях банка, печать со своим наименованием, товарный знак продукции.

Классификация предприятий:

1) по формам собственности: частное, государственное, смешанное;
2) по размерам зависимости от объема хозяйственного оборота и по численности работников: малые, средние, большие.

К малым предприятиям относят (по численности работников) промышленные и строительные предприятия до 200 человек,  в других отраслях производственной сферы – до 50 человек, в науке – до 100 человек, в отраслях непроизводственной сферы – до 25 человек, в розничной торговле – до 15 человек.

3) по характеру деятельности:

производящие материальные и нематериальные блага и услуги. 
4) по отраслям.
Материальной основой производственной деятельности предприятия являются его фонды: производственные и непроизводственные    (табл. 6.1.).
Таблица 6.1.

	                                 Фонды предприятия

	Производственные фонды
	Фонды 

обращения 
	Непроизводственные фонды 

	Основные фонды 

(Средства труда)
	Оборотные фонды

(Предметы труда и оплата труда)
	
	

	Оборотне средства
(средства обращения)


Непроизводственные фонды – это объекты социальной инфраструктуры предприятия, например, дома отдыха, больницы, детские учреждения, дворцы культуры и т.д.
Производственные фонды – это  производственные здания, сооружения, силовые машины, оборудование, аппаратура, инструменты, насаждения, то есть средства труда, которые переносят свою стоимость на вновь созданный продукт по частям.
Оборотные фонды – это часть производственных фондов, которая переносит свою стоимость на вновь созданный продукт полностью и возвращается на предприятие на протяжении одного цикла производства. К оборотным фондам относят предметы труда, зарплата, сырье, топливо, комплектующие, вспомогательные материалы, незавершенное производство.

Фонды обращения – товары, отгруженные покупателям, но неоплаченные, деньги в расчетах и т.п.
Средства обращения – это совокупность оборотных фондов и фондов обращения.

Основные фонды переносят свою стоимость на вновь созданный продукт по частям (амортизация).

Себестоимость продукции – это затраты производства в денежном выражении (С + v). Расчетная себестоимость – это ожидаемые затраты на производство продукции. Фактическая себестоимость – это реальный уровень затрат, который сложился за отчетный период.

Структура себестоимости по элементам затрат:

- сырье и основные материалы;

- вспомогательные материалы;

- электроэнергия;

- амортизация основных фондов;

- заработная плата – основная и дополнительная;

- социальное страхование;

- другие затраты;

- топливо.

Цена – это денежное выражение стоимости товара или услуги. Цены могут быть фиксированные (например, государством) и свободные (рыночные), оптовые и розничные (табл. 6.2.).
Таблица 6.2.

                          Структура розничной цены 
	c+v
стоимость
	m
прибыль
	налог с продаж, акциз
	торговая скидка или наценки

	оптовая цена предприятия
	
	

	оптовая цена промышленности
	

	розничная цена


6.3. Эффективность национальной экономики. Национальное богатство.

Национальное богатство включает: природные ресурсы; основные производственные фонды; непроизводственные фонды; домашнее имущество; нематериальные ценности.

Тема 7. Общественное воспроизводство  и общее экономическое равновесие 
7.1. Сущность общественного воспроизводства.

7.2. Условия реализации общественного продукта.
7.3. Основы общего экономического равновесия.

7.1. Сущность общественного воспроизводства.
Условием непрерывности общественного воспроизводства служит воспроизводство всех его составных элементов (труд, средства производства, производственные отношения).

Воспроизводство человека включает воспроизводство:

- работника с его интеллектуальными и физическими способностями, в основе чего лежит естественное движение человечества (демографические процессы) с учетом временного лага (15-20 лет), связанного с периодом становления трудоспособного человека.
- человека определенного социального типа на основе имеющих место социально-экономических отношений, и прежде всего отношений собственности.

- естественных условий его жизнедеятельности, что связано с рациональным использованием невосстанавливающейся части природных ресурсов и с полным восстановлением возобновляющейся части.  

Воспроизводство средств производства – включает воспроизводство, ремонт, замену изношенных средств труда и подготовку предметов труда к началу каждого периода производства.

Воспроизводство производственных отношений происходит в рамках определенного технологического способа производства на основе имеющих место отношений собственности.

Материальной основой непрерывного возобновления и развития производства является воспроизводство совокупного общественного продукта (СОП) или валового общественного продукта (ВОП).

ВОП – валовая продукция, произведенная обществом за год.
ВНП (валовой национальный продукт) – совокупная рыночная стоимость всего объема производства товаров и услуг, произведенных резидентами национальной экономики.
ВВП (валовой внутренний продукт) – совокупная рыночная стоимость всего объема  производства товаров и услуг во внутренней экономике за год.

ЧНП (чистый национальный продукт) = ВВП – Аоф  (амортизация основных фондов).
НД (национальный доход) = ЧНП - КНб (косвенные налоги на бизнес).

Национальный доход – это основной результат общественного производства. С его ростом возрастают экономические и социальные возможности общества.

Простое воспроизводство – это воспроизводство СОП в неизмененном масштабе. Расширенное воспроизводство – это воспроизводство СОП в увеличивающемся масштабе. Расширение производства требует дополнительного привлечения производственных ресурсов.

Источники расширения производства (инвестиционные) – накапливаемые части амортизационных отчислений; сбережения граждан, аккумулируемые кредитно-финансовыми институтами; государственные капитальные вложения (из бюджета страны за счет перераспределения НД) либо путем привлечения иностранных субсидий; вложения иностранных инвесторов.

7.2. Условия реализации общественного продукта
Модель воспроизводства и реализации общественного продукта К.Маркса в основе имеет следующую структуру СОП:
1) по натурально-вещественному составу:

- средства производства (I подразделение);

- предметы потребления ( II подразделение);

2) по стоимостному составу:
а) с – постоянный капитал (стоимость потребленного постоянного капитала) или стоимость средств производства, перенесенные на вновь созданный продукт (фонд возмещения);

б) v – переменный капитал (капитал, авансированный на покупку рабочей силы) или необратимый продукт;

в) m – прибавочная стоимость (прибыль) или прибавочный продукт.
           

                   I (c + v + m) – СОП первого произведения;
 СОП =      II (c + v + m) – СОП второго произведения.
Фв (фонд возмещения) = Ic + IIc
v + m –  чистый продукт, вновь созданная стоимость, НД.

НД = I (m+v) + II (m+v) – национальный доход I и II подразделений.
Модель простого воспроизводства.
1. Стоимость продукции первого подразделения равна фонду возмещения:

                         I (c + v + m) = Ic + IIc.
2. Стоимость продукции второго подразделения равна чистому продукту или НД общества: II (c + v + m) = I (v + m) + II (v + m)

3. Главное условие реализации (взаимосвязи между двумя подразделениями):                          I (v + m) = IIc
Модель расширенного воспроизводства.
Расширение производства происходит за счет прибавочной стоимости, часть которой направляется на накопление (∆с), то есть привлечение дополнительных средств производства, и на другие расходы, связанные с расширением производства: ∆v – привлечение дополнительных рабочих. Дополнительные доходы предпринимателя составляют ∆m.
1. I (c + v + m) = Ic + IIc + I∆c+ II∆с
2. I (c + v + m) = I (v + m) + II (v + m) + I (∆v + ∆m) + II (∆v + ∆m)

3. I (v + m) + I (∆v + ∆m) = IIc + II∆c
Сущность простого воспроизводства состоит в  постоянной  величине  функционирующего капитала и полном  использовании  прибавочной  стоимости  на личное потребление капиталиста (предпринимателя).  Например, капиталист авансировал 4000 дол.  капитала, в т.ч. 3000c + 1000v, при  m'=100%  он  в  конце  года  получит:

                     3000с+1000v+1000m = 5000 дол.

   Реализовав созданный продукт, он 1000m использует для личных потребностей и вновь авансирует 3000c+1000v, которые в следующем  периоде  принесут 1000m. Здесь объем производства остается  постоянным, авансированный  капитал ежегодно доставляет капиталисту 1000 ед. прибавочной стоимости  и  через 5 лет его капитал остается равным 4000 дол., хотя он потребил за 5 лет 5000 дол. Реализация совокупного общественного  продукта  при  простом  воспроизводстве осуществляется по следующей схеме:
            ┌───────────────────────┐

         6000 c                                │                              1000v+1000m            

   I      4000c + 1000v + 1000m = 6000 дол.

                   └───┬────┘

                                       2000 c
           ┌───────────┘

    II      2000c +  500v +  500m = 3000 дол.

                       2000 c                  │               500v +  500m

                    └───────┴───────┘

   Это означает, что часть средств производства (4000c)  будет  реализована между капиталистами I-го подразделения. Другая  часть средств производства (1000v+1000m)  будет реализована  во  II  подразделении  в  обмен  на  предметы    потребления. Остальные предметы потребления (500v+500m)  реализуются  внутри  II подразделения. Mежду частями общественного  продукта  как  по функциональному назначению, так и по натурально-вещественной форме должны быть выдержаны определенные пропорции:

      1. I (v + m) =II c,  т.е. I 1000v + 1000m = II 2000c или сумма годовых доходов рабочих и капиталистов I-го подразделения должна быть равна потребленному за год постоянному капиталу II-го подразделения.

      2. I(c + v + m) = Ic +I Ic, т.е. I 4000c+1000v+1000m=I 4000c+ II 2000c или         стоимость годовой продукции I-го подразделения должна быть равна сумме постоянного капитала обоих подразделений.

      3. II(c+v+m)=I(v+m)+II(v+m),

т.е. II(2000c+500v+500m)=I(1000v+1000m)+II(500v+500m) или стоимость годового выпуска продукции II  подразделения должна быть равна сумме доходов рaбочих и  капиталистов обоих подразделений.

   Сущность расширенного воспроизводства рассматриваются на следующем условном примере. Предположим, что в базовом периоде все предприниматели имели  следующий состав капитала и стоимости общественного продукта:

                 накоплениe 500     500- личные расходы капиталиста

                              \     /

                               \   /

               I   4000c+1000v+1000m=6000

               II  1500c+750v+750v=3000

       В конце года капиталисты первого подразделения на расширение производства направляют 500 ед прибавочной стоимости. Эти 500 ед. будут  разделены между постоянным  и  переменным  капиталом  как  4:1,  т.е. 400с+100v или 80% на пополнение С и 200% на пополнение V. Условно принято, что

                 m'=m/v*100%

и что весь капитал находится в натурально-вещественной форме.

       В следующий год капиталисты I-го подразделения вступят  со  следующим составом капитала:

                   ┌─────┬────────────────────┐

                   4400 c      1100 v
            I    4000c+400c+1000v+100v+500 m =6000

                            ---------------

                                 1600

                                  IIc

       Внутри I-го подразделения будет реализовано средств производства на сумму 4400 ед. и остаток 1600 ед. должен быть реализован во  II-м  подразделении в обмен на предметы потребления. В следующий  год  капиталисты II-го подразделения вступят  со  следующим  составом  капитала:

                   c/v=2:1, m'=m/v=100%

        II    1500c+100c+750v+50v+600v=3000

       В конце второго года результаты  общественного  производства  будут

следующими:

                I  4400c+1100v+1100m=6600

                II 1600c+ 800v+ 800m=3200

      Экономический рост обеспечивается соблюдением следующей системы  не-

     равенств:

        1) I(c+v+m)>Ic+IIc ;

        2) I(v+m)+II(v+m)>II(c+v+m) или  II(c+v+m)<I(v+m)+II(v+m) ;

        3) I(v+m)>IIc
       Если эти условия не соблюдаются, экономическое равновесие нарушается и следствием этого является кризис, депрессия, оживление и подъем, т.е. новый цикл оспроизводственнoго процесса.
7.3. Основы общего экономического равновесия
Наибольшей эффективности процесс производства достигает в условиях макроэкономического равновесия.

Макроэкономическое равновесие – это такое состояние экономической системы, при котором достигается соответствие между ее основными параметрами:

- производством и потреблением;

- ресурсами и их реальным использованием;

- спросом и предложением (рыночное равновесие);

- факторами и результатами производства;

- товарными и денежными потоками;

- текущим и будущим потреблением.

В национальной экономике различают частичное и общее равновесие.  
Частичное равновесие – это количественное соответствие двух или более основных параметров. Общее равновесие – это соответствие (согласованное развитие) всех сфер экономической системы.
Рыночное равновесие может быть проиллюстрировано с помощью графиков совокупного спроса и совокупного предложения (рис. 7.1.), где по оси Х откладывают реальный объем производства (ВВП в натуральном выражении), а по оси Y – уровень цен (средневзвешенная количеством произведенного товара величина цен). Совокупное предложение может быть представлено тремя участками   (рис. 7.2.):

I –кейсианский участок: рост производства, постоянные цены, неполная занятость ресурсов, т.е. есть безработица, рост производства не сопровождается изменением уровня цен.

II – промежуточный: рост производства, использования ресурсов и рост цен.

III – классический: полная занятость ресурсов, рост производства невозможен, рост спроса сопровождается ростом уровня цен.

    [image: image19.png]


            [image: image20.png]as

1




Рис. 7.1. Рыночное равновесие, где 
Рис. 7.2. Совокупное                                    

AS – совокупное предложение;
предложение (AS).
         AD – совокупный спрос.                
Тема 8. Цикличность экономического развития. Экономический рост.
8.1. Циклы экономического развития. Их виды и материальная основа.

8.2. Характеристика фаз среднесрочного цикла. Анти циклическое регулирование.

8.3. Сущность и факторы экономического роста. Особенности современного типа экономического роста.

8.1, 8.2. Циклы экономического развития. Их виды и материальная основа. Характеристика фаз среднесрочного цикла.
Динамику экономического развития характеризуют такие показатели:

· Основные макроэкономические показатели (СОП, ВНП, ВВП, НД);

·  Основные макроэкономические показатели на душу населения (ВВП);

· Уровень и качество жизни населения, индекс человеческого развития (включает три составляющие: НД на душу населения, уровень образования, продолжительность жизни);
· Показатели эффективности национальной экономики;

· Структура национальной экономики (состав элементов с их взаимосвязью).

Виды структурирования экономики или структуры национальной экономики:

· социальная – соотношения между организационно-правовыми формами экономических субъектов и дифференциация доходов различных социальных групп;

· отраслевая – соотношение между отраслями и внутри них;

· воспроизводственная – соотношение между предыдущими структурами, между потреблением и накоплением в НД (НД = С + S), между элементами основных фондов;

· региональная – размещение производительных сил по территории страны;

· внешнеторговая – соотношение различных товарных групп в экспорте и импорте страны.

Процесс движения экономической системы отражает понятие «цикличность», которое связано с регулярным повторением в экономике спадов и подъемов. Цикличность охватывает совокупность явлений и процессов, составляющих экономический кругооборот.

Цикл – это непрерывные колебания в экономике, когда рост экономических показателей сменяется их уменьшением. Его продолжительность охватывает период времени между одинаковыми фазами. Основной причиной цикла является нарушение экономического равновесия, что отражается в изменении экономических показателей.

Разделяют внешние (экзогенные), находящиеся вне экономической системы, и внутренние (эндогенные), присущие экономической системе факторы цикличности. 

Внешние факторы цикличности – войны, революции и другие политические потрясения, открытия месторождений ископаемых,  новые территории, демографические процессы и миграция, новые достижения и открытия. Внутренние факторы цикличности – личное потребление домашних хозяйств, инвестирование, экономическая политика государства и др. Внешние факторы порождают первоначальные импульсы циклов, внутренние превращают эти импульсы в фазы колебаний.

     К. Маркс обосновал объективный характер цикличности и определил материальную основу цикла – период функционирования основного капитала в процессе воспроизводства. 

      Значительный вклад в теорию экономических циклов внес  Н.Д.Кондратьев, которому принадлежит ряд докладов на  тему "Большие  циклы  конъюнктуры. Доклады и обсуждения в институте экономики", работы "Мировое хозяйство  и его конъюнктура во время и после войны "(1922), "Аграрный вопрос", "Развитие хозяйства кинешменского земства Костромской губернии"(1915) и др.    Он  выделял три вида равновесных состояний рыночной экономики  и  три вида отклонений от равновесных состояний. Н.Д.Кондратьеву принадлежат теоретические разработки  о  средних  воспроизводственных циклах и длинных волнах  экономического  развития.  

В зависимости от продолжительности цикла различают краткосрочные; среднесрочные; долгосрочные циклы (табл. 8.1.).
Таблица 8.1.

Характеристика основных видов экономических циклов.
	Вид цикла
	Продолжительность
	Основная причина

(материальная основа)
	Уровень регулирования



	Краткосрочный
	2-3 года
	Изменение в товарных запасах
	Микроуровень

	Среднесрочный
	8-12 лет
	Обновление активной части основного капитала
	Макроуровень

	Долгосрочный,
длинная волна
	48-55 лет
	Кардинальные изменения капитальных благ, формирование новых навыков у человека
	Мегауровень


Краткосрочный цикл отражает отклонение от равновесия первого порядка (несоответствие спроса и предложения на товары и услуги), необходимость обновления потребительских свойств товара. Механизм этого цикла отражается в теории жизненного цикла продукта и включает четыре фазы.
   Доход                                     
                                                   Время
Рис. 8.3. Основные фазы жизненного цикла продукта
I фаза – внедрение (медленный рост производства). Незначительный сбыт продукции, высокие затраты на производство и сбыт, низкая цена и рентабельность.
II фаза – рост производства (признание рынком новой продукции). Рост объема производства, цены, рентабельность, снижение затрат.

III фаза – зрелость: максимальное снижение затрат, максимальная прибыль.

IV фаза – спад: уменьшение количества производимого продукта, падение цен, сокращение производства.

Среднесрочный цикл – отклонение второго порядка. Материальная основа – необходимость обновления активной части основного капитала. Экономические условия цикла определяются межотраслевой конкуренцией, которая приводит к кризису перепроизводства. Основные фазы среднесрочного цикла приведены на рис. 8.4.

                                                                              Время

Рис. 8.4. Основные фазы среднесрочного цикла.

 Самуэльсон  выделяет следующие характеристики фаз цикла. Во время спада:

· Сначала ликвидируются запасы, затем  сокращаются  производственные инвестиции;

· Падает спрос на труд;

· Происходит снижение или замедление роста товарных цен;

· Наблюдается резкое уменьшение прибылей, ослабевает спрос на кредит, снижается процентная ставка. Подъем - зеркальное отражение спада и все изложенное происходит в обратном порядке: рост процента, прибылей, цен.
I. Кризис (спад, сокращение) – снижение объема производства, сокращение сфер прибыльного вложения капитала, ухудшение использования ресурсов (безработица), рост запасов товарно-материальных ценностей, снижение роста цен, процентных ставок, спроса на кредит. Кризис расчищает путь для инвестирования на новой научно-технической базе.

II. Депрессия (максимальный спад) – приспособление предприятий к новым условиям хозяйственной деятельности.

III. Оживление – расширение производства, увеличение выпуска продукции, улучшение использования ресурсов, рост доходов населения.
IV. Подъем – рост производства превышает докризисный, повышается эффективность экономики, растет спрос.

Долгосрочный цикл – отклонение третьего порядка. Продолжительность определяется в сроках жизни технологических способов производства.  Механизм  длительных волн:

1) в фазе подъема изменяются и перераспределяются основные составляющие производительных сил, растут доходы, цены и расходы;

2) в фазе спада эти показатели снижаются, проявляется тенденция к сбережению с целью накопления средств для нового подъема. 
       Циклы экономического развития характеризуются определенными фазами, временем протекания фаз,  частотой  их  повторения,  динами кой и колебаниями показателей  экономической  активности. Цикл экономического развития - не отклонение от нормы, а норма такого развития рыночной экономики. 

      Главная задача методов анти циклического регулирования  заключается  в  достижении  стабильного, сбалансированного темпа экономического роста по всей волне цикла. Методы и механизм регулирования зависят  от  характеристики  цикла  и структурных подразделений экономики.

      Краткосрочные циклы сглаживаются на микроуровне (на уровне  предприятия), но этот механизм сглаживания фаз цикла  связан и с макроуровнем, так как связан с регулированием налогов, процентов, трансфертных платежей,  минимального уровня заработной платы и других  показателей, регламентирующих деятельность предприятий. Усилия предприятий по сглаживанию фаз экономического  цикла отражаются в стратегическом планировании,  контроле выполнения планов, корректировке своей  деятельности. Стратегическое планирование тесно  увязывается  с  маркетинговой деятельностью. В свою очередь маркетинговые планы  могут быть краткосрочными (один год), среднесрочными (от  двух до пяти лет) и долгосрочными (от пяти до  пятнадцати  лет).  
     Среднесрочные циклы могут распространятся  одновременно  на  несколько национальных экономик, но сглаживание фаз цикла - это задача национальной, а не мировой экономики. Для регулирования экономической активности  и сглаживания цикла, используются различные концепции, например, развития производства, его сбалансированности, стимулирования роста производства и другие. 
С конца XIX века широкое  распространение  получили законы и правила, регулирующие экономическую деятельность.  К их числу можно отнести: антитрестовские законы, правила банковской деятельности, меры экономического   регулирования целого ряда  отраслей, например, транспортной, энергетической,  законы о минимальной заработной плате, об обязательных коллективных договорах, о  страховании рабочих от несчастных случаев, о пенсиях по возрасту, о правительственных субсидиях малоимущим, о регулировании условий труда на предприятиях. Государство в состоянии сглаживать циклические колебания с целью достижения и поддержания экономической стабильности, то есть разрабатывать и внедрять комплексные меры анти циклического регулирования.
   Долгосрочные циклы или длинные волны сглаживаются  интернационализацией мировой экономики путем международного сотрудничества.  Новый  технологический способ производства появляется не сразу и не везде,  но появившись, распространяется относительно быстро и широко. Международная  экономическая деятельность регулируется на национальном уровне, на двусторонней  основе, с помощью международных организаций:

   - Международный банк Реконструкции и Развития (МБРР);

    - Международный Валютный фонд (МВФ);

      - Международная Организация Труда (МОТ);

      - Международный Инвестиционый Банк (МИБ);

      - Генеральное соглашение по тарифам и Торговле (ГААТ).

   Существуют региональные организации:

      - Европейская Ассоциация Свободной Торговли (ЕАСТ);

      - Европейское Сообщество (ЕС) и ряд других объединений.

   Сотрудничество стран на двусторонней, многосторонней основе или в рамках международных организаций позволяет сглаживать фазы и среднесрочных и долгосрочных циклов.
8.3. Сущность и факторы экономического роста. Особенности современного типа экономического роста.

Экономический рост – это составляющая экономического развития, которая отражается в росте экономических показателей в абсолютном выражении и на душу населения.
Динамика экономического роста определяется следующими показателями:
1. коэффициент роста = 
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2. темп роста = 
[image: image22.wmf]100

*

0

0

1

y

y

y

-

 = коэффициент роста – 100.
Типы экономического роста:

1. По темпам увеличения основных экономических показателей:

- медленный (≤ 2% в год);

- стабильный (2..7% в год);

- стремительный (≥ 7% в год);

2. По степени использования экономических ресурсов:

- экстенсивный – количественное увеличение факторов производства при тех же технологиях;

- интенсивный – качественное совершенствование факторов производства, улучшение их использования.
Факторы экономического роста:

1) внутренние и внешние;

2) экстенсивные и интенсивные (ускорение научно-технического прогресса, повышение квалификации работников, улучшение организации производства, улучшение использования средств);

3) предложения, спроса и распределения:

- факторы предложения: количество и качество природных, трудовых ресурсов, капитала, технологий;

- факторы спроса: совокупный доход экономических субъектов, уровень цен на товары, традиция, мода;

- факторы распределения:  социальная структура экономики, экономическая политика государства.

          Значение экономического роста заключается в том, что растущая экономика обладает большей способностью удовлетворять новые  потребности  и  решать социально-экономические проблемы как внутри страны, так и на  международном уровне. Для  истощенной  экономики желательны высокие темпы роста. Экономика с насыщенными товарными  рынками имеет "спокойные" темпы роста. Внутренние  преобразования  структуры производства могут привести к спаду производства.

        Экономический рост позволяет осуществлять  программы  по борьбе с бедностью и загрязнением среды обитания без уменьшения достигнутого уровня потребления, сокращения инвестиций и производства  общественных благ. Экономический рост облегчает  решение  проблемы  ограниченности ресурсов, позволяет более полно реализовать экономические цели и осуществлять новые программы.

       При современных масштабах производства даже  незначительный  рост  или падение производства ВНП  оказывает  существенное  влияние  на  экономику страны. Для США, например, разница между темпами роста в 3-4%  выражается суммой около 40 млрд. дол.  в год. Даже  незначительная  разница  в  темпах роста имеет существенное значение для перспективы развития страны.
         Исследования, проведенные Э. Денисоном,  изучавшим ресурсы роста развитых стран с 1948 года по 1961 год, показали, что ВНП в среднем возрастал на  3.2%,  в  том числе за счет вложения капитала и труда - на 1.1%.   

Теории экономического роста охватывают широкий круг проблем:

· тенденции и источники роста;

· обеспечение долговременной устойчивости роста;

· последствия выбираемой модели технологической политики;

· темпы обновления структуры народного хозяйства;

· измерение факторов и результатов.

   Теории экономического роста исследуют: 

· движение капиталовооруженности труда;

· тенденции изменения реальной заработной платы;

· динамику уровня прибыли;

· тенденции уровня национальных  сбережений  и  тенденции  темпов

· роста ВНП.
Эти теории  исследуют тенденции экономического развития  и степень влияния  различных факторов  на  макроэкономические показатели, состав этих факторов и пути их рационального использования.

   Классики исследовали внутренние противоречия капитализма.  Неоклассики приняли предметом "чистую экономику" или экономику вообще, независимо  от общественной формы ее организации.    Наиболее распространенными  неоклассическими  моделями  экономического роста являются производственные функции. Производственной макроэкономической функции дают два основных  определения:

· Функции равновесного состояния выпуска продукции и определяющих его

   факторов(капитал, труд, земля);

· Соотношение между национальным продуктом и факторами богатства  общества, которые используются в экономике.

   Математическое изображение производственной функции может быть общим и

частным. Под общим математическим выражением производственной функции понимает-

ся всякое уравнение следующего вида:

                      X=f(a1,a2,..,an),

при условии,  что  X/a1,X/a2,..,X/an - есть производительность факторов,

а dX/a1, dX/a2,..,dX/an  -  есть  предельная производительность факторов

а1,а2,..,аn.

   Под частным математическим выражением производственной  функции  пони-

мается конкретное уравнение:

                        Vt=F(L,N,K),

 где f и F - обозначения характера самой функции,    L - труд,

         X - объем производства продукции,           N - ресурсы,

        Vt - национольный доход в году t,            K - капитал.

   Экономическое содержание функции национального  дохода  заключается  в

следующем:

     V/L - производительность  труда;

     L/V - трудоемкость  национального дохода;

     V/K - производительность капитала;

     K/V - капиталоемкость национального дохода;

     V/N - ресурсоотдача;

     N/V - ресурсоемкость национального дохода;

  Показатели V/L, V/K, V/N характеризуют среднюю производительность  факторов. Связь между отдельными факторами устанавливается  отношением  типа

K/L- капиталовооруженность труда, L/N - трудоемкость ресурсов.

На базе производственной функции выявляются доли факторов в росте  национального дохода. 
    Наиболее известной является  производственная  функция Кобба-Дугласа:

                a  b

          Vt=A*C *L  , 
где      Vt - национальный доход в году t;

         C - основной капитал;

         L - затраты труда;

         A - коэффициент масштабности;

         a - эластичность капитала;

         b - эластичность труда, причем а+b=1,0.

   Параметр 'a' характеризует прирост  национального  дохода  на  единицу прироста  основного капитала.  Параметр  'b' характеризует прирост национального дохода на единицу прироста  затрат  труда. Параметр 'A' приводит размерность факторов производства и их произведения  к масштабу продукции и учитывает  влияние не вошедших в модель факторов. Числовые значения параметров уравнения составили: A=1.01, a=0.25, b=0.75. Это  означает,  что при росте основного капитала на единицу, национальный доход  увеличивается на 0.25 ед., при увеличении количества труда на единицу,  национальный доход возрастает на 0.75 ед.    Таким образом, на основе производственной функции представляется  возможным выявить долю факторов в росте национального дохода.
Макроэкономика в модели Солоу представлена системой уравнений:

     1) V=F(K,L);   2) V=C+S;  3) S=s*V, где 0<s<1, s-норма накопления,

     s=const;  4) S=Km+K', 0<m<1, m=const;  5) L'=q*L, q=const.

         V - объем производства национального продукта;

         K - объем наличного основного капитала;

         L - объем наличных трудовых ресурсов;

         C - фонд непроизводственного потребления;

         S - валовой фонд накопления;

         s - норма накопления;

         m - постоянный коэффициент выбытия элементов основного капитала;

         K'- чистый прирост капитала, описываемый производной по времени:

               Kt=dK/dt;

         L'- прирост рабочей силы (производная по времени);

         q - коэффициент  пропорционального роста  рабочей силы в зависимости от ее величины.

   Первое уравнение просто подтверждает, что национальный доход есть функция наличного основного капитала (K) и наличных трудовых ресурсов (L). Второе уравнение утверждает, что национальный доход есть  сумма  фонда непроизводственного потребления (С) и валового фонда накопления (S). Третье уравнение определяет, что валовой фонд накопления (S) есть  доля национального дохода, равная норме накопления (s), где 0<s<1, s=const.   Четвертое уравнение определяет, что валовой фонд накопления  (S)  есть объем наличного капитала (К), уменьшенного на  коэффициент  выбытия  плюс чистый прирост капитала К', где коэффициент выбытия m=const, 0<m<1. Пятое уравнение определяет, что прирост рабочей силы (L') есть коэффициент пропорционального роста рабочей силы (q) от наличных  трудовых  ресурсов, где q=const.

       В последние десятилетия широкое признание получили кейнсианские модели экономического роста. Представителями этого направления являются  Харрод, Домар и другие экономисты. 
     Харрод (1900), английский экономист. Основные труды по проблемам экономического роста экономических циклов, международной торговле  и  денег.  Он пытается определить такой темп роста, который необходим для использования мощности и полной занятости рабочей силы в длительной перспективе. 
    Евсей Домар (1914)- американский экономист(настоящая фамилия - Домашевицкий), ставит своей задачей изыскание  путей темпов экономического развития как средства обеспечения полной  занятости населения. Основным источником накопления  и  экономического  роста считает накопление капитала. Уровень и структура накопления связывается с заинтересованностью капиталистов в инвестировании, а населения в  потреблении. Домару  принадлежит  "уравнение  равновесия",  устанавливающее  "желательное" соотношение между ростом производства  продукции  и  увеличением спроса. В отличие от Кейнса у Домара капитальные вложения являются  не  только факторами создания дохода, но и факторами  создания  мощностей. Сбалансированность спроса и предложения по Домару определяется динамикой капитальных вложений, т.к. они одновременно образуют и новые  мощности, и новые доходы. Задача сводится к определению объема  и  темпа  роста капитальных вложений.
Модель Харрода-Домара. Эта  модель предназначена для определения  постоянного  сбалансированного  роста экономики. При этом все основные компоненты экономики изменяются во  времени с одинаковой скоростью (при полной занятости населения  в  трудоспособном возрасте).  Основные предпосылки модели:

· экономика рассматривается в виде одной  отрасли,  производящей однородный и бесконечно делимый продукт;

· для производства товаров необходимо два вида ресурсов – труд и капитал.  Труд является невоспроизводимым  фактором  производства, темпы роста населения определяются  внеэкономическими факторами;

· количество труда и капитала, необходимое для производства  1 ед. продукции постоянно и определяется  макро технологическими параметрами;

· доля  национального дохода, предназначенная  для сбережений, являющихся источником финансирования прироста  новых  мощностей, постоянна.

   Исходя из предпосылок выводится три вида  уравнений  темпов роста.
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  1. Темпы роста населения(TP), которые принимаются равными темпам роста

   национального дохода. Однако, фактический рост может варьировать:

     TP=s/b; TP<(s/b); TP>(s/b), где
        TP - темпы роста населения;

         s - норма сбережения национального дохода s=S/V, т.е.  отношение

             сбережений (S') к национальному доходу (V);

         b - удельная фондоемкость национального дохода,  т.е.  отношение

             всего капитала к национальному доходу.

     Все это относится к естественному росту.

  2. Темпы гарантированного роста определяются приростом чистых капитальных вложений TF=K/F, где

        TF - темпы роста капитала;

         K - чистые капитальные вложения;

         F - весь капитал.

  3. Фактический рост определяется наличием капитала и труда. Это отношение нормы сбережений (s) к удельной фондоемкости (b).

  Предположим, что стоимость всех фондов F=100 ед. Национальный доход равен V=200 ед. Сбережения равны S=50 ед. Чистые капитальные вложения равны

сбережениям: K=S=50 ед.

  В этом случае:

     - норма сбережений составит:  s=S/V=50/200=0.25;

     - удельная фондоемкость национального дохода: b=F/V=100/200=0.5;

     - прирост стоимости фондов: R=K/F=50/100=0.5;

     - T=s/b=0.25/0.5=0.5.                                                                                                                                                                                      

Тема 9. Экономическая политика и государство. Финансовая система и фискальная политика.

9.1. Хозяйственный механизм: сущность, структура, функции и модели.

9.2. Экономическая политика государства: сущность, цели, инструменты.

9.3. Сущность и функции финансов. Финансовая система. 
9.4. Государственный бюджет. Бюджетный дефицит и государственный долг. Финансовая политика.
9.5. Система налогообложения. 
9.1. Хозяйственный механизм: сущность, структура, функции и модели.

Хозяйственная система – это упорядоченная система взаимосвязей между экономическими субъектами. Хозяйственный механизм – это регулирующая подсистема хозяйственной системы, которая призвана обеспечить  эффективное функционирование всех элементов хозяйственной системы (производительных сил и производственных отношений) во всех сферах общественного производства. Хозяйственный механизм – это совокупность организационных структур и форм хозяйствования, методов управления и правовых норм, с помощью которых общество использует экономические законы.

Структура хозяйственного механизма:
· по уровням хозяйственной системы - предприятие, отрасль, регион, народное хозяйство;

· по основным элементам организации хозяйственной жизни -экономические, правовые, политические, психологические и др.;

· по основным функциональным блокам:

а) конкретные формы реализации производственных отношений и организационно-управленческий аспект производительных сил), 
б) формы координации хозяйственных процессов (ядро хозяйственного механизма):

 - рыночная координация или стихийный порядок (инструменты: спрос, предложение, равновесная цена);

- государственная координация или иерархия, (инструменты: экономическая политика);

- негосударственное регулирование (инструменты: забастовки, соглашения, антиреклама);

- теневая сфера (инструменты: подкуп, лоббирование, угроза).
Модели хозяйственного механизма:

· административно-командный механизм или доминирование государственной координации;

· рыночный механизм или доминирование рыночной координации;

· смешанный механизм или взаимодействие рыночной и государственной координации.

Функции хозяйственного механизма:

1) комплексное использование экономических законов, то есть познание экономических законов и условий их действия и формирование экономической политики;

2) согласование экономических интересов участников хозяйственной деятельности, экономическая реализация отношений собственности;

3) разрешение социально-экономических противоречий. 
9.2. Экономическая политика государства: сущность, цели, инструменты.
Экономическая политика государства – это совокупность мер, направленных на регулирование хозяйственных процессов.
Субъекты экономической политики: центральное правительство, региональные (областные, краевые) и местные (городские, районные); фонды социального страхования, пенсионный фонд, негосударственные союзы и объединения.
Основная задача государства как ведущего субъекта экономической политики – учитывать интересы различных групп и побуждать их проявлять активность в направлении достижения единых целей.

Цели экономической политики:

1) стабильный темп роста и высокая эффективность национального производства;

2) стабильный уровень цен;

3) высокий уровень занятости населения;

4) выравнивание доходов;

5) рациональные внешнеэкономические связи.

Основные функции государства:

- формирование правовой основы экономической деятельности;

- поддержка конкуренции, антимонопольная политика;

- производство общественных благ;

- перераспределение доходов в пользу наименее защищенных групп населения, политика доходов;
- учет побочных эффектов хозяйственной деятельности, защита окружающей среды;

- стабилизация функционирования экономики, антициклическое регулирование и стратегическое программирование развития общественного производства.
Методы и инструменты экономической политики:

1. Прямое регулирование - это установление обязательных норм во взаимоотношениях экономических субъектов (инструменты: минимум заработной платы, прожиточный минимум);
2. Косвенное регулирование – это воздействие на деятельность экономических субъектов через изменение условий, в которых они функционируют (инструменты: 
· фискальные (бюджетные) – манипулирование доходами и расходами государственного бюджета, то есть налогами (налоговая политика), государственными заказами и закупками; 
· монетарные (денежно-кредитные) – регулирование денежного предложения; 
· внешнеэкономические – регулирование внешнеторговых потоков товаров и услуг, миграции капитала и рабочей силы, курса общей валюты.

9.3. Сущность и функции финансов. Финансовая система. 
Финансы – это система экономических отношений, которые складываются по поводу формирования и использования денежных фондов. Субъекты финансовых отношений – государство, предприятия, отрасль, регион, граждане. Объекты – все денежные средства, за исключением тех, которые обслуживают личное потребление и обмен (розничный товарооборот, оплата услуг гражданами, договора индивидуальных собственности купли-продажи, акты дарения и наследования).

Финансы двойственны, так как одновременно отражают финансовые отношения между субъектами и являются денежными фондами, которые связаны с движением материальных ресурсов.

Структура финансовой системы:

· государственные финансы;

· финансы предприятий;

· финансы населения.

Для каждого уровня  характерна своя система денежных фондов и совокупность форм и методов финансового регулирования. Финансовые отношения складываются в процессе создания, распределения и перераспределения национального дохода. Функции финансов: распределительная; регулирующая; контролирующая.

9.4. Государственный бюджет. Бюджетный дефицит и государственный долг. Финансовая политика.
Центральное место в системе государственных финансов занимает бюджетная система. Структура бюджетной системы:

· государственный бюджет;

· бюджеты административных единиц.

Бюджет – это финансовый план образования и использования денежных фондов, которые регулируются органами государственной власти. Он включает доходную и расходную части.

Доходы государственного бюджета –налоги (75-85%), поступления от государственной собственности, взносы в государственные фонды и т.д.

Расходы государственного бюджета – затраты на социальные услуги (50%), затраты на хозяйственные нужды (10-20%), расходы на вооружение и обеспечение внешней торговли (10-20%), административно-управленческие расходы (5-10%), платежи по государственному долгу.
Выполнение бюджета – это когда доходы равны расходам или доходы больше расходов (профицит). Дефицит – это доходы меньше расходов. Дефицит бюджета покрывается  государственными займами; дополнительной эмиссией денег и др.

Государственный долг – это накопленная задолженность правительственных органов, то есть накопленные за ряд лет дефициты государственного бюджета. Пути погашения внешнего долга:

1) выплаты из официальных резервов (национальных золотовалютных запасов);

2) консолидация задолженности, то есть превращение кратко и среднесрочных долгов в долгосрочные долги;

3) конверсия задолженности, то есть превращение внешнего долга в долгосрочные иностранные инвестиции;

4) льготные кредиты международных банков и других структур.

Структура государственного долга:
- по отношению к национальной экономике - внешний и внутренний;

- по продолжительности: краткосрочный  (до одного года); среднесрочный (от одного до пяти лет), долгосрочный  (свыше 30 лет).
Финансовая политика – это:

· процесс государственного регулирования финансовых ресурсов с целью достижения основных задач национальной экономики;

· система финансовых мер, направленных на регулирование фактического уровня ВВП и занятости ресурсов путём изменения уровня государственных расходов и налоговых поступлений. 

Основные типы финансовой политики:      дискреционная и не дискреционная политика.
       Дискреционная политика, основанная на манипулировании доходами и расходами государственного бюджета,  проводиться государственными органами для достижения определенных целей (например, стабилизация экономической цикличности). Политика государственных расходов – это набор инструментов государственной политики, обеспечивающих целенаправленное распределение  бюджетных средств. Эта политика предполагает изменения в финансировании общественных работ, социальных программ, осуществлении государственных инвестиций и закупок, изменении расходов трансфертного и пере распределительного характера. Расходы бюджета разделяются на текущие и капитальные расходы. Текущие расходы бюджета – это расходы государства на потребление (выплата заработной платы госслужащим, закупка товаров и услуг, ликвидация чрезвычайных ситуаций), выплату процентов по внутреннему и внешнему долгу, субсидии и переводы средств (в местные бюджеты, госпредприятиям, частному сектору). 
        Система социальной защиты включает: 1) государственные социальные гарантии (бесплатное здравоохранение, образование, льготы отдельным группам населения и др.), 2) социальную помощь малообеспеченным слоям населения, 3) социальное страхование за счёт целевых взносов   работников, нанимателей и государства, 4) регулирование отношений занятости. Социальные гарантии – это обязательства государства перед членами  общества по формированию их доходов, условий получения рабочих мест, условий получения товаров и услуг. Капитальные расходы бюджета – это расходы государства на инвестиции в основные фонды и переводы капитального характера (госпредприятиям, местным бюджетам, др.).
Политика государственных доходов или иначе фискальная политика предполагает изменения в налогах и налоговой системе. К инструментам налоговой политики относят:

- изменение системы налогового обложения;

- изменение и дифференциация налоговых ставок;

- предоставление, изменение или отмена налоговых льгот.

Функции фискальной политики:

· Финансовая (финансирование деятельности государства); 

· Социальная (перераспределение и выравнивание доходов населения);

· Регулирующая (антициклическое и антиинфляционное регулирование).

     Не дискреционная политика, основанная на действии встроенных стабилизаторов, то есть способности экономики к саморегулированию (без вмешательства государства). К числу встроенных стабилизаторов относят:

· налоги, так как с ростом доходов экономических субъектов объём налоговых поступлений в государственный бюджет увеличивается, а с уменьшением доходов – сокращается автоматически.

· социальные выплаты, так как, например, с увеличением занятости увеличивается объём поступлений в бюджеты и  фонды социального страхования, что автоматически способствует увеличению выплат населению и наоборот.

· программы помощи фермерам, когда государство в случае значительного изменения цен сельскохозяйственной  продукции с помощью государственных закупок  уменьшает или увеличивает её предложение, что ведёт к автоматической корректировке цен.

·  надёжность компаний, которые для сохранения стабильного положения на рынке сохраняют стабильный уровень дивидендов по акциям, и колебания конъюнктуры рынка оказывают влияние на доходы компании в целом, но не на спрос на ценные бумаги этих компаний.

· инертность склонности к потреблению, когда объём и структура потребления  изменяются не так быстро, как доход потребителя.

Поступления в бюджет в зависимости от средней налоговой ставки (налоговой нагрузки) отражает кривая Лафера. Поступления в бюджет увеличиваются при ставке до 40% и начинают снижаться при более высоких ставках.
 Основные виды финансовой политики различают в зависимости от влияния на деловую активность экономических субъектов (стимулирование, ограничение), что отражается в изменении макроэкономических показателей и прежде всего ВВП. Это  политика, которая  стимулирует экономический рост, стабилизацию экономических процессов или их сдерживание, то есть ограничение деловой активности (табл.9.1).
Таблица 9.1

Особенности основных видов финансовой политики

	Макроэкономические показатели
	Виды финансовой политики

	
	Экономический

рост
	Стабилизация
	Ограничение

деловой активности

	Государственные расходы
	
	
	

	Налоги
	
	
	

	ВВП
	
	Потенциальный

уровень
	

	Государственный бюджет
	Дефицит
	0
	Профицит

	Цены
	
	Стабильные
	

	Фаза экономического цикла
	Спад
	
	Бум


9.6. Система налогообложения. 
       Налоговая система – это совокупность принятых в государстве налогов и других платежей, форм и методов их построения, а также совокупность институтов, обеспечивающих выполнение принятых мер.

Структура налоговой системы Украины (двухуровневая):

· общегосударственный уровень (налоги в общегосударственный бюджет устанавливаются Парламентом и собираются на всей территории страны);

· местный уровень (налоги в местные бюджеты устанавливаются соответствующими местными органами согласно действующему законодательству и  собираются на определённой территории).

Основные виды налогов:

· По базе начисления налогов – прямые и косвенные. Прямые налоги начисляются на доходы (подоходные) и имущество (поимущественные) экономических субъектов, взимаются с конкретного физического или юридического лица. К их числу относятся подоходный налог с граждан, налог на прибыль предприятий, налоги на фонд заработной платы, налог на перевод прибыли и капиталов за рубеж и др. Косвенные налоги начисляются на товары и услуги, частично или полностью включаются в цену товаров и услуг. К их числу относятся  налог с оборота (НДС), акцизы, налоги на наследство, налоги на сделки с недвижимостью, ценными бумагами и др. 

· По методу начисления: пропорциональные (в процентах к базе обложения), прогрессивные (налоговая шкала, отражающая повышение налоговой ставки с ростом базы обложения), регрессивные (фиксированная сумма, доля которой в базе обложения с ростом базы уменьшается). 

Тема 10. Кредитно-денежная система и монетарная политика. Инфляция и антиинфляционная политика.

10.1. Денежное обращение, денежный рынок.
10.2. Кредитная система и ее структура.
10.3. Банки и банковская система.

10.4. Рынок ценных бумаг 
10.5. Особенности установления равновесия на денежном рынке. 
         Монетарная  политика  
10.6. Инфляция и антиинфляционная политика.

10.1. Денежное обращение, денежный рынок.

Движение денег между субъектами национальной экономики (домашние хозяйства, предприятия, государство) называют денежным обращением.

Денежная масса – это сумма общепринятых платежных средств.

Структура денежной массы:

· наличные деньги: бумажные и денежные знаки, разменная металлическая монета;

· безналичные (кредитные) деньги:
· расчетные счета предприятий;

· текущие депозиты (депозиты до востребования) – вклады домашних  хозяйств и предприятий, которые могут быть востребованы владельцем в любой момент времени;

· чеки;

· пластиковые карточки;
· срочные депозиты – это вклады на определенный срок;
· депозитные сертификаты – это свидетельство банка о депонировании средств (могут использоваться как объект залога);
· другие.

Степень ликвидности платежных средств определяется тем, как быстро и с какими издержками эти средства могут обмениваться на товары и услуги. Наибольшая ликвидность у наличных денег.
Таблица 10.1
Структура денежной массы в зависимости от степени ликвидности.
	Обозначение денежного агрегата
	Состав денежного агрегата

	М0
М1
М2
М3
	Наличные деньги.

М0 + расчетные счета предприятий и текущие депозиты.

М1 + срочные депозиты, сберегательные вклады.

М2 + депозитные сертификаты и другие обязательства.


Денежная масса – это совокупный объем покупательных и платежных средств, которые обслуживают платежный оборот и принадлежат предприятиям, государству, частным лицам. Ликвидный актив – это актив, который может быть использован как способ платежа (или может быть преобразован в способ платежа) и имеет фиксированную номинальную стоимость. В качестве показателей денежной массы используют денежные агрегаты – сгруппированные ликвидные активы (определяется законодательно согласно  степени ликвидности). 
  Ликвидность               
                                  Наличность         

                                          Вклады в банках

                                               Золотые запасы                                           

                                                             Земля

                                                                                      Заводы    

                                                                   Виды активов

Рис.10.1.Виды активов в зависимости от степени ликвидности.
Структура показателей денежной массы (рис.10.2):

В – денежная масса, включая наличность и банковские резервы;
М1, М2, М3 – денежные агрегаты. Каждый последующий показатель включает предыдущий плюс новый блок финансовых средств.

                                                                        М1 


                                        В                                         М2

                                                   

                                                                                   М3       

Рис. 10.2. Схема взаимосвязи денежных агрегатов.

М0 – деньги вне банка (43%);

М1=М0+ вклады до востребования, то есть  вклады до востребования физических и юридических лиц (25%);

М2= М1+ срочные вклады в национальной валюте (30%);

М3п= М2+ деньги по трастовым операциям (2%);

 М3= М3п+ депозиты в иностранной валюте.

В западных странах 90% платежей осуществляется депозитными деньгами.

С 1993 г. НБУ определило следующую структуру денежной массы по агрегатам:

М0=наличность (43.2%);

М1=М0+ деньги на счетах и текущих депозитах (24.3%);

М2=М1+ срочные депозиты и другие деньги, то есть деньги на счетах капитальных вложений предприятий и организаций, деньги Госстраха и валютные сбережения (28.9%);

М3= М2+ деньги клиентов по трастовым (доверительным) операциям (3.6%). Наиболее высокий  процент наличности относительно денежной массы наблюдается в США (< 20%).
Государство регулирует денежное обращение и формирует национальную денежную систему. 

Денежная система – это способ организации денежного обращения.

Структура денежной системы:

· денежная единица;

· виды государственных денежных знаков и разменная монета, которые имеют законную платежную силу;

· государственный аппарат, регулирующий денежные обращения;

· правила регламентации безналичного денежного обращения.

Таблица 10.2.
	Гроші

	Гроші центрального банку
	Кредитні гроші

	Наявні гроші
	Безготівкові гроші
	Банківські гроші
	· векселі

· чеки  (80%)

· банкноти  (20%)

депозитні сертифікати

	Банкноти, монети
	Рахунки,

конкурентні        

    лінії
	Безготівкові, поточні рахунки в комерційних банках
	


Признаки современной денежной системы:

- бумажные деньги;

- хроническое обесценивание денег;

- широкое развитие безналичного оборота и сокращение обращения наличности;
- возрастание роли государства в стабилизации денежного обращения.

В рыночной экономике деньги являются товаром. Цена денег – это процентная ставка, которой является плата за право пользования денежными средствами. Процентная ставка – это цена, которую нужно заплатить за пользование заемными средствами.

Денежный рынок – это рынок купли-продажи свободных денежных средств (активов), то есть обмен денег «будущих» на деньги «настоящие».

Структура денежного рынка:
1. Рынок денег – купля-продажа краткосрочных денежных институтов (до одного года).

2. Рынок капиталов – купля-продажа долгосрочных денежных инструментов: 

2.1. Рынок ссудных капиталов;

2.2. Фондовый рынок (рынок ценных бумаг).

10.2. Кредитная система и ее структура.

Кредитная система – это функциональная подсистема рыночного хозяйства, опосредующая процессы формирования капитала и его движения между экономическими субъектами.

Структура кредитной системы:

- совокупность кредитных отношений форм и методов кредитования;

- совокупность кредитно-финансовых институтов - центральные и коммерческие банки, специализированные финансово-кредитные учреждения.

Ссудный капитал – это капитал в денежной форме, предоставляемый в ссуду его собственникам на следующих принципах или условиях:

1) срочность;

2) платность;

3) возвратность;

4) материальная обеспеченность или другие гарантийное покрытие.

Кредит – это движение ссудного капитала. Кредитор – субъект, который выдает ссуду. Дебитор (заемщик) – субъект, который получает ссуду.
Формы кредита:

1. Коммерческий – кредит, предоставляемый одним предприятием другому в виде продажи товара с отсрочкой платежа. Цель – ускорить реализацию товара (вексель простой – это долговое обязательство, выдаваемое заемщиком на имя кредитора с указанием следующих реквизитов: место и время выдачи долгового обязательства, сумма, место и время платежа; вексель переводной – письменный приказ кредитора заемщику об оплате определенной суммы третьему лицу-предъявителю.

2. Банковский – предоставление денежных средств в виде ссуд банками и другими специальными кредитными учреждениями.
3. Потребительский – предоставляется частным лицам для приобретения товаров длительного пользования.
4. Ипотечный – долгосрочные ссуды под залог недвижимости.
5. Государственный – субъектам, заемщиком или кредитором выступает государство и местные органы власти.
6. Международный – движение ссудного капитала между странами.

Функции кредита:

· аккумуляция денежных средств (временно свободных) и направление их в высоко прибыльные отрасли (пере распределительная функция);

· снижение издержек обращения, когда по мере развития кредита растет безналичный оборот;

· расширение рамок общественного производства;

· ускорение концентрации и централизации капитала.

10.3. Банки и банковская система.

Банки («деловые дома») появились в древнем Востоке в VII-VI вв. до н. э. Банки являются основными институтами кредитно-денежной системы, организуют обращение значительной части кредитных денег, располагают возможностями создавать такие деньги.

Структура банковской системы:

· центральный (национальный) банк;

· коммерческие банки.

Центральный банк (ЦБ) – это, как правило, государственное учреждение. В Украине национальный банк не подчиняется правительству, а только Верховной Раде.

Основные функции Центрального банка:

1) выпуск наличных денег (эмиссионная);

2) аккумуляция и хранение кассовых резервов для коммерческих банков. Каждый коммерческий банк обязан хранить в ЦБ на резервном счету сумму, пропорциональную его вкладам согласно установленной ЦБ норме резервов (10-18%);

3) аккумуляция и хранение официальных золото-валютных резервов;

4) кредитование коммерческих банков (преимущественно в периоды финансовых трудностей);

5) предоставление кредитов и выполнение расчетных операций для правительственных органов;

6) регулирование зарубежной деятельности коммерческих банков;

7) участие в международных денежных рынках.

Для стабилизации экономики страны и денежного обращения ЦБ проводит монетарную (денежно-кредитную) политику, направленную на изменение объема денежной массы.
Коммерческий банк (КБ) – это финансовый институт, который принимает вклады (депозиты) и выдает коммерческие ссуды (кредиты). Он выступает в роли посредника между держателями временно свободных денежных средств и теми, кто в них нуждается, а так же формирует кредитные деньги (чеки, векселя и т.д.). КБ называют «универмагами» или «супермаркетами» кредита. КБ обладают  только частью денежных средств, необходимых для покрытия выданных обязательств.
Роль резервов-активов КБ выполняют:

- наличные деньги, средства в ЦБ на резервных счетах;

- кредиты, выданные предприятиям, домашним хозяйствам и другим банкам;

- ценные бумаги;

- имущество банков.

Функции КБ:

1) привлечение вкладов;

2) проведение платежей;

3) выдача кредитов;

4) обмен валют;

5) учет векселей;

6) посреднические операции с ценными бумагами;

7) трастовые (доверительные) операции;

8) факторинг (договор о том, что банк оплатить поставщику стоимость продукции и возьмет на себя дальнейшие расчеты с покупателем);

         9)консалтинг.
10.4. Рынок ценных бумаг.
Ценные бумаги – это документы, которые свидетельствуют о праве собственности или отношениях займа, предполагают выплату дохода в виде дивидендов или процентов, а также возможность передачи денежных или других прав другим лицам.
Виды ценных бумаг:
1. Вид отношений, о которых свидетельствуют:

· Отношения собственности (акции, облигации, коносаменты)
· Кредитные отношения (облигации, вексель, сберегательные сертификаты)
2. Цель и сроки функционирования:

· Фондовые (носят массовый характер)
· Коммерческие (выпускаются в единичном экземпляре)
3. Особенности обращения:

· Рыночные

· Нерыночные (не имеют вторичного обащения)
Субъекты рынка ценных бумаг:
· Эмитенты (субъекты, выпускающий ценные бумаги)
· Индивидуальные инвесторы (физические и юридические лица, покупающие ценные бумаги за свой счет)

· Финансовые посредники (финансово-кредитные организации)
Структура рынка ценных бумаг:

· Первичный рынок – первичное размещение ценных бумаг с целью привлечения новых денежных средств

· Вторичный рынок – купля-продажа ценных  бумаг с целью получения прибыли и обеспечения их ликвидности 
Структура вторичного рынка ценных бумаг:

· Организованный (биржевой) – купля-продажа ценных  бумаг на фондовой бирже (15% ринка)
· Неорганизованный (вне биржевой) - купля-продажа ценных  бумаг через финансовых посредников(85% ринка)

10.5. Особенности установления равновесия на денежном рынке. Монетарная  политика.
Денежный рынок характеризуется спросом, предложением и определенным равновесием (рис. 10.3).

         Процентная                    

 ставка                                            

                                                          D
                      r*                                     S
                                         Q*        Количество денег
Рис. 10.3. Денежный рынок, где D – спрос на деньги, S – предложение денег, Q*- равновесное количество денег, r* - равновесная процентная ставка.                           

Монетарная (денежно-кредитная) политика – это совокупность мер регулирования денежного обращения и кредита, направленных на достижение основных целей национальной экономики.

Основные направления монетарной (денежно-кредитной) политики:

· Контроль банковской системы

· Управление государственным долгом

· Регулирование объема кредитных операций.

Основные типы монетарной (денежно-кредитной) политики в зависимости от состояния экономики страны:

- рестрикционная (сдерживание кредитных операций)

- экспансионистская (стимулирование кредитных операций)

Инструменты монетарной (денежно-кредитной) политики:
1. Прямое регулирование:

· Ограничения по условиям и объему кредитования;

· Прямое регулирование ставки процента по кредитам и депозитам;

2. Непрямое регулирование:

· Денежная эмиссия;

· Дисконтная политика, то есть изменение учетной ставки (ставки рефинансирования) – ставки процента, по которой ЦБ кредитует коммерческие банки;

· Изменение нормы резервирования – процента от привлеченных депозитов(обязательные резервы вносятся коммерческими банками в ЦБ для снижения риска банковских вложений);

· Операции на открытом рынке (купля-продажа ценных бумаг государства).

10.6. Инфляция и антиинфляционная политика.

Инфляция (от лат. «inflation» - вздутие) – это:

· переполнение каналов обращения излишними бумажными средствами, которые не обеспечены соответствующим остом товарной массы;

· обесценивание денег, снижение их покупательной способности, что приводит  к повышению общего уровня цен; 

· избыточное увеличение количества денег, которое приводит к повышению общего уровня цен. 

Показатели инфляции:

· Индекс цен - относительный показатель, характеризующий изменение цен текущего года относительно базового года (в долях, в процентах): і1/і0;

· Темп инфляции -  это показатель, характеризующий   изменение индекса цен): і1 - і0 /і0.

Виды индексов цен:

1. Индекс потребительских цен (ИПЦ) – изменение стоимости потребительской корзины товаров и услуг.

2. Индекс «дефлятор ВВП» - учитывает изменение цен всех товаров и услуг, рассчитывается как отношение ВВП номинального и реального.

3. Индекс розничных цен – изменение стоимости 25 наиболее важных товаров.

4. Индекс стоимости жизни рассчитывается по фактическим затратам населения.

 Виды инфляции:

I. По темпам роста цен:

- ползучая, умеренная, стимулирующая инфляция, когда рост цен не превышает 10% в год;

- галопирющая, когда рост цен не превышает 10% в год;

- гиперинфляция, когда рост цен составляет более 50% ежемесячно. 
II. По темпам роста цен в разных товарных группах:
- сбалансированная, когда цены товаров остаются неизменными друг относительно друга;

- не сбалансированная, что порождает неопределённость в экономике.
III. По степени ожидания инфляции:

- ожидаемая;

- неожиданная.

IV. По основной причине нарушения рыночного равновесия:
- инфляция спроса (в краткосрочном периоде);

- инфляция предложения (в долгосрочном периоде).

В результате инфляции происходит следующее:

 - увеличиваются запасы, ускоряется материализация денег;

- падает реальный процент (номинальный процент = реальный процент + инфляция);

- увеличиваются доходы государства (скрытая конфискация денежных средств через налоги, снижение социальных выплат в реальном выражении);

- дисбаланс цен на коммерческих и государственных предприятиях (цены на государственных предприятиях меняются медленнее, чем на коммерческих);

- нарушение экономической стабильности.

Уровень инфляции находится в определённой зависимости с уровнем безработицы:

1) обратную зависимость между  уровнем инфляции и уровнем безработицы отражает кривая Филипса (предложена в 1958г., проверялась на основе данных экономики Великобритании за 19957-1961 гг.), которая в современных условиях зависит от уровня циклической безработицы, инфляционных ожиданий, шоковых изменений совокупного предложения;
2) прямую зависимость между  уровнем инфляции и уровнем безработицы отражает понятие стагфляция – одновременный рост уровня инфляции и безработицы, то есть происходит одновременно и спад экономической активности (стагнация), и инфляция.

Тема 11. Интернационализация производства. Функционирование мировой экономики.
11.1. Основы движения мировой экономики.
11.2. Основные формы международных экономических отношений.

11.3. Валютные системы и валютные отношения.

11.4. Экономическая интеграция. Сущность и этапы развития.

11.1 . Основы движения мировой экономики.

Мировая экономика – это совокупность национальных экономик, межнациональных и наднациональных институтов и система взаимосвязей между ними. Национальная экономика является первичным уровнем мировой экономики. Субъекты микроуровня являются представителями определенной национальной экономики. Взаимодействие субъектов мировой экономики обуславливает движение мировой экономики. Субъекты мировой экономики представлены по структурным уровням мировой экономики (табл. 11.1.).
                                                                                     Таблица 11.1.

Субъекты мировой экономики

	Структурные уровни
 мировой экономики
	Субъекты мировой экономики

	1. Микроуровень

2. Национальный (макроуровень)

2. Региональный (мезоуровень)

4. Мировой (мегауровень)
	Физические и юридические лица.

Государство

Интеграционные объединения стран, региональные институты

Международные экономические организации


Механизм движения мировой экономики включает в себя следующие составляющие:

1. Международные производительные силы – материальная основа движения мировой экономики.
2. Международные экономические отношения (МЭО) – социально-экономическая основа движения мировой экономики.
3. Международные регулирующие механизмы: международный рынок; региональные организации и международные организации.

Интернационализация производства – это выход производительных сил за национальные границы, установление устойчивых экономических связей между субъектами мировой экономики.

Факторы интернационализации  производства:

· научно-технический прогресс;
· дефицит национальных природных ресурсов;

· обострение конкуренции на национальных рынках;

· экономия на транспортных перевозках, таможенных пошлинах, налогах;

· использование производственной, информационной и других инфраструктур зарубежных стран.

Этапы развития интернационализации производства:

1. Мировая торговля (15 в.- начало 19 в.)
2. Зарубежные инвестиции (конец 19 в. – начало 20 в.).
3. Производственная интеграция (с середины 20 в.) – это процесс взаимного переплетения производственных процессов разных стран.

Формы интернационализации производства:

1) международное разделение труда (международная специализация и кооперирование);

2) международное движение факторов производства;

3) формирование международной инфраструктуры, обеспечивающей международный обмен;

4) транснационализация производства (развитие международного производства).

11.2. Основные формы международных экономических отношений.
Международные экономические отношения – это отношения, которые складываются в процессе взаимодействия субъектов международной экономики по поводу присвоения средств и результатов производства.
Формы международных экономических отношений:

1. Международная торговля товарами и услугами.
2. Международное движение факторов производства (миграция рабочей силы, перемещение капитала через границу).
3. Международная валютно-финансовая сфера.

Международная торговля – обмен товарами и услугами между субъектами международной экономики.

Международная торговля характеризуется следующими показателями:
- внешнеторговый оборот – сумма экспорта и импорта товаров и услуг;

- торговый баланс или чистый экспорт – это разница между экспортом и импортом товаров и услуг.

Основные концепции ведения мировой торговли:
1. Меркантилизм (положительный платежный и торговый баланс; протекционистская политика – ведение таможенных барьеров, тарифов, квот, пошлин).
2. Теория абсолютных преимуществ А. Смита.

Таблица 11.2.
	Страна


	Производство продукции на единицу затрат

	
	Сахар, т
	Картофель, т

	Украина
	4
	3

	Белоруссия
	2
	1


Абсолютными преимуществами в производстве товаров обладает Украина.
3. Теория сравнительных (относительных) преимуществ Д. Риккардо.
Таблица 11.3.
	Страны
	Сахар/картофель
	Картофель/сахар

	Украина
	4/3 = 1,3
	3/4 = 0,75

	Белоруссия
	2
	0,5


Сравнительные преимущества определяются в обменных отношениях, которые устанавливаются в стране в отсутствии внешней торговли. При установлении международных торговых отношений цены на международном рынке установятся в определенных пределах:
1,3 т картофеля < 1 т сахара <2 т картофеля
0,5 т сахара < 1 т картофеля < 0,75 т картофеля
Внешняя торговля ведет к выравниванию цен на товары в торгующих странах.

4. Теория Хекшара-Олина. Страна экспортирует товары, в изготовлении которых используются избыточные факторы производства и импортирует товары, включающие дефицитные для данной страны факторы. Внешняя торговля ведет к выравниванию цен на факторы производства.

Международное движение факторов производства осуществляется следующим образом:

· опосредовано товарами и услугами в результате международной торговли;

· при купле-продаже на рынках ресурсов;

· при переезде собственника фактора за границу (миграция рабочей силы, миграция капитала).

Основные показатели движения факторов производства:
· миграционное сальдо (баланс) - это разница эмиграции – иммиграции;

· баланс движения капиталов – это разница между вывозом и ввозом капитала.

11.3. Валютные системы и валютные отношения. 

 Валюта как мировые деньги:
· выполняет традиционные функции денег;

· служит интегрирующей единицей для сопоставления национальных валют;

· является товаром, цена которого – курс валют.

Корзина валют (1981) включала доллары (США) -  42%, марки (Германия) - 19%, а также фунты стерлингов (Великобритания), франки (Франция), Йены (Япония) по 13%.

Валютный курс определяется соотношением цен на товары и услуги в разных странах (теория абсолютного валютного паритета). Изменение валютного курса пропорционально относительному изменению уровня цен в разных странах (теория относительного валютного паритета).
Форма организации валютных отношений представляет собой валютную систему. Различают национальные, региональные и мировую валютные системы. 
Национальная валютная система – это государственно-правовая форма организации национальных денежных отношений.

Основные элементы национальной валютной системы:

· национальная денежная единица;

· составляющие ее функционирования: условия котировки и конвертируемости валюты, валютные резервы и т.д.;

· соответствующие институты: банки, финансово-кредитные организации.

Региональная валютная система – это договорно-правовая форма организации МЭО  между группой стран.

Основные элементы этой системы:

1) региональная денежная единица;

2) механизм валютной координации;

3) общие валютные фонды и институты.

Мировая валютная система  состоит из национальных и региональных валютных систем, международных валютных институтов и организаций.

Платежный баланс страны – это статистический документ, который отражает внешнеэкономическую деятельность страны, включает торговый баланс и баланс движения капиталов и кредитов, а также баланс движения официальных резервов страны. В платежном балансе находит отражение движение внешнеэкономической задолженности страны.

 4. Экономическая интеграция: сущность и этапы развития.
Международная экономическая интеграция – это взаимное приспособление и взаимопроникновение национальных экономик, их включение в единое мировое хозяйство.
Формы международной экономической интеграции (этапы):

1. зона преференциальной торговли - это снижение внутренних тарифов между странами участниками;

2. зона свободной торговли - это отмена внутренних тарифов;

3. таможенный союз - это зона свободной торговли «плюс» формирование общего внешнего тарифа;

4. общий рынок – это таможенный союз «плюс» свободное движение факторов производства;

5. экономический союз – это общий рынок «плюс» гармонизация экономических отношений (единая экономическая политика);

6. политический союз – это экономический союз «плюс» политическая интеграция.
Тема 12. Мировая экономика и глобальные экономические проблемы.
12.1. Содержание и классификация глобальных проблем современности.

12.2. Глобализация экономики и возможности глобального управления.

12.1.  Содержание и классификация глобальных проблем современности.  
Глобальные проблемы – это социальные явления и процессы в современном мире, которые отличаются значением и масштабом, связаны с жизненными интересами всех стран и могут быть решены только путем взаимодействия всех государств мирового сообщества.
Развитие мирового хозяйства подчиняется не только законам развития производительных сил и производственных отношений, но и планетарным законам сохранения экологического равновесия. Для выживания и прогресса человечества возникает объективная необходимость трансформации МЭО на основе их экологизации, экономизации, новой стратегии научно-технического прогресса (НТП) и социального развития, выработки новых ценностей и ориентиров.

Классификация глобальных проблем по происхождению включается три группы:

1. Проблемы, связанные взаимоотношениями стран:

-  вопросы войны и мира;

- разоружение и предотвращение ядерной катастрофы;

- общемировое развитие и создание единой инфраструктуры всемирного пространства (экономического, научно-технического, информационного, культурного).

2. Проблемы отношений в системе человек-общество:

- демографическая;

- продовольственная;

- опасные болезни;

- преодоление неграмотности;

- развитие человека в условиях НТП.

3. Проблемы отношений в системе общество-природа.
- защита окружающей среды;

- сырьевая проблема;

- энергетическая;

- освоение космоса и мирового океана.

Центром и связывающим звеном комплекса глобальных проблем является человек и его будущее.

Причины возникновения глобальных проблем тесно взаимосвязаны. К  их  числу  относят  следующие:
- Межстрановые конфликты. Следует заметить, что функционирование военной сферы означает ежегодную растрату части ВНП. Военные и гражданские потребности связаны между собой обратной зависимостью с точки зрения использования ресурсов.

- Демографический взрыв. Так динамика прироста населения: начало эры – 200 млн. человек, 1830 год – 1 млрд., через 100 лет – 2 млрд., через 32 года – 3 млрд., в 1976 году – 4 млрд., 1989 – 5 млрд., через 11 лет – 6 млрд., в 2100 – 12-13 млрд. человек. Это обостряет продовольственную, сырьевую и энергетическую проблемы.

- Рост общественного производства и добыча полезных ископаемых. Мощность мировой индустрии удваивается каждые пять лет. Ежегодно из недр планеты добывается 100 млрд. тонн руды, полезных ископаемых и строительных материалов (на каждого жителя ≈ по 25 тонн). Из общего объема природного сырья конечную форму приобретает только 1,5 % сырья.

- Загрязнение окружающей среды. В Украине экологически чистые районы занимают 1 % территории.  

- Быстрая урбанизация населения. На территории 0,3 % планеты сконцентрировано 40 % населения.

- Нерациональное использование природных ресурсов.
Ежегодно вырубается 15 млн. гектаров леса. На одно посаженное дерево приходится десять срубленных. За одну минуту уничтожается 20 гектар леса. 1/4 часть населения ощущает нехватку пресной воды. 80 % заболеваний в мире связано с использованием некачественной воды.

Пути решения глобальных проблем:
I. Расширение сотрудничества между странами в решении глобальных проблем:
· Остановка гонки вооружения и демилитаризация экономики. Конверсия – это изменение пропорции распределения финансовых ресурсов между гражданской и военной сферой. Перевод военного производства и других видов военной деятельности на мирные «рельсы».

· Решение проблем развивающихся стран. Наращивание в этих странах собственного производства, расширение посевных площадей, использование последних достижений НТП; решение проблем задолженности.

· Объединение усилий по решению экологических проблем развивающихся стран, создание фонда экологической безопасности.
· Активизация деятельности гражданских организаций по решению глобальных проблем, ограничение диктата ТНК и международных организаций в решении национальных проблем.

II. Разработка и использование рычагов управления демографическими процессами.

III. Повышение роли и функций национальных государств в решении глобальных проблем:
· увеличение доли расходов на охрану окружающей среды;
· ориентация производственного сектора на ресурсы: сберегающие, природозащитные и безотходные технологии;   

· в сфере энергетики: расширение использования возобновляемых видов энергии: солнечной, ветреной, гидроэнергия рек и океанов; бережное отношение к невозобновляемым энергетическим природным ресурсам; формирование экологически чистых производств энергии.

IV. Интегрированный эколого-экономический подход к социально-экономическим явлениям и оценке природных ресурсов:

· разработка и поддержание экологических стандартов во всех странах мира; повышение ответственности за сохранение окружающей среды;
· оценка запасов природных ресурсов с использованием последних достижений НТП;
· формирование экологического мировоззрения и его внедрение на всех уровнях мировой экономики.

12.2. Глобализация экономики и возможности глобального управления.
Глобализация экономики – это постепенное преобразование ее в единое мировое хозяйство, дальнейшее развитие  интернационализации производства.

Пути глобализации:

- микроуровень, образование и расширение деятельности транснациональных корпораций (транснационализация экономики).
- региональный уровень – это углубление международной экономической интеграции.

Преимущества глобализации:

· повышение объемов производства на национальном и мировом уровне;

· повышение экономичности производства, то есть экономия на масштабах, более рациональное использование ресурсов мира, снижение издержек;

· улучшения технологичности производства, внедрение последних мировых достижений науки и техники;

· общее повышение благосостояния в мире.

Издержки глобализации:

· деиндустриализация экономики, перемещение рабочей силы из обрабатывающей в другие сферы общественного производства, расширение занятости в сфере услуг, что в целом вызывает высокие социальные издержки;

· перевод производственных мощностей в страны с низкой оплатой труда;

· угроза стабильности национальных экономик в связи со свободной миграцией рабочей силы и капитала;
· неравномерное распределение преимуществ  от глобализации.

Экономическая теория





Политическая экономия





Экономикс





Микроэкономика





Макроэкономика





Производство





Производство





Распределение





Обмен





Потребление





Конечное





Производственное





Способ производства
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Отчуждение
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Экономическая система





Земельная рента





Ссудный  процент





Торговая прибыль 








Прибавочная


 стоимость


(m)





Промышленная прибыль, 


предпринимательский доход





Одежда                      800 ден. ед.                                     ВНП
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