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МИНИСТЕРСТВО НАУКИ И ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ 

Федеральное государственное автономное образовательное учреждение высшего образования 

«НАЦИОНАЛЬНЫЙ ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЙ ТОМСКИЙ  ПОЛИТЕХНИЧЕСКИЙ  УНИВЕРСИТЕТ» 

 

КАЛЕНДАРНЫЙ РЕЙТИНГ-ПЛАН ДИСЦИПЛИНЫ  

2023/2024 учебный год 
 

ОЦЕНКИ Дисциплина  

«Управление продажами» 
Лекции 16,0 час. 

«Отлично» A 90 - 100 баллов 
Практ. занятия 16,0 час. 

  Лаб. занятия  час. 

«Хорошо» 
В 80 –   89 баллов по направлению 27.04.05 Инноватика 

 

Всего ауд. работа 32,0 час. 

C 70  – 79 баллов СРС 76,0 час. 

«Удовл.» 
D 65  – 69 баллов  

ИТОГО 
108,0   час. 

E 55  – 64 баллов 3 з.е. 

Зачтено P 55 - 100 баллов    

Неудовлетвори

тельно / 

незачтено 

F 0 - 54 баллов 

 

Результаты обучения по дисциплине: 

РД-1 Способность руководить инновационными проектами, разрабатывать и реализовывать стратегию 

развития, способность разрабатывать план и программу продвижения инновационного продукта 

РД-2 Способность критически анализировать современные проблемы инноватики, ставить задачи, выбирать 

соответствующие методы решения и разрабатывать программу исследования, интерпретировать, 

представлять и применять полученные результаты, прогнозировать тенденции научно-технического 

развития 

РД-3 Способность проводит аудит и анализ проектов и бизнес-процессов. Оценивать эффективность 

инвестиций, выполнять маркетинговые исследования для продвижения производимого продукта на 

мировом рынке 

  

Оценочные мероприятия: 
Для дисциплин с формой контроля - экзамен 

Оценочные мероприятия Кол-во Баллы 

Текущий контроль: 100 

ТК1 Посещение занятий 16 16 

ТК2 Защита ИДЗ 3 30 

ТК3 Тест 1 20 

ТК4 Семинар 8 34 

Промежуточная аттестация:  

З Зачет   

 ИТОГО 100 
 

 

Дополнительные баллы 

Учебная деятельность /  

оценочные мероприятия 

Кол-во Баллы 

ДП1 Реферат 1 10 

 ИТОГО  10 
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Учебная деятельность  

Кол-во 

часов 

Оценочное  

мероприяти

е 
Кол-

во 

балло

в 

Информационное обеспечение 

Ауд

. 

Сам

. Учебная 

литератур

а 

Интернет

-ресурсы 

Видео-

ресурс

ы 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 

1 28.08.2023 РД-1 Лекция 1. Изменение потребительского поведения 2  ТК1 1,0 ОСН 1   

Практическое занятие 1. Персональные продажи 2  ТК1 1,0   

 ТК4 1,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Отработка навыка оценки потребительского 

поведения при персональных продажах 

  ТК4 3,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

2 04.09.2023 Лекция 2. Методы и инструментарий организации 

маркетинговых коммуникаций и продаж 

2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 2. Сложные продажи 2  ТК1 1,0   

 ТК4 1,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Отработка навыка оценки потребительского 

поведения при сложных продажах 

  ТК4 3,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

3 11.09.2023 РД-2 Лекция 3. Теория 4Р и 4С, позиционирование 2  ТК1 1,0 ОСН 1   

Практическое занятие 3. Модели стратегических 

решений 

2  ТК1 1,0   

  ТК4 1,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Разработка модели позиционирования продукта Х   ТК4 3,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

4 18.09.2023 РД-1 

РД-2 

Лекция 4. Понятия сегментирования и нишинга 2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 4. Базовые стратегии 

достижения коммерческих целей 

2  ТК1 1,0   

 ТК4 4,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Выполнение ИДЗ   ТК2 10 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

5 25.09.2023 РД-3 Лекция 5. УТП и точки продаж 2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 5. Активизация продаж 2  ТК1 1,0   

 ТК4 1,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Продажи как уникальное торговое предложение: 

разработка УТП и работа с возражениями 

  ТК4 3,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

6 02.10.2023 РД-1 

РД-3 

Лекция 6. Особенности розничных торговых точек 

 

2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 6. Продвижение торговых 

точек 

 

2  ТК1 1,0   

ТК4 4,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Выполнение ИДЗ   ТК2 10 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

7 09.10.2023 РД-3 Лекция 7. Дистанционные и прямые продажи 2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 7. Стратегии продаж pull и 

push 

2  ТК1 1,0   

  ТК4 4,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Выполнение ИДЗ   ТК2 10 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

8 16.10.2023 РД-2 

РД-3 

Лекция 8. Мерчендайзинг торговой точки и марки  2  ТК1 1,0 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Практическое занятие 8. Управление ассортиментом 

и категорийный менеджмент  

2  ТК1 1,0   
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Учебная деятельность  

Кол-во 

часов 

Оценочное  

мероприяти

е 
Кол-

во 
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в 

Информационное обеспечение 
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. Учебная 
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-ресурсы 

Видео-

ресурс

ы 

  ТК4 6,0   

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Подготовка к итоговому тесту по дисциплине   ТК3 20 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

Выполнение мероприятий в рамках 

самостоятельной работы студента: 

 2      

Составление реферата по теме Систематизация 

продаж для продукта Х 

  ДП1 10 ОСН 1, 

ДОП 1 

  

9 23.10.2023 РД-2 Конференц-неделя 1        

З 1   ТК2 10    

а 1   ТК2 10    

щ 1   ТК2 10    

и 1   ТК2 10    

т 1   ТК2 10    

а 2   ТК2 10    

1   ТК2 10    

И 1   ТК2 10    

Д 1   ТК2 10    

З 2   ТК2 10    

   Всего по контрольной точке (аттестации) 1    100    

   Всего по контрольной точке (аттестации) 2        

   Зачет        

   Общий объем работы по дисциплине 32,

0 

76,

0 
 100    

 

Информационное обеспечение: 

       
№ 

(код) 

Основная учебная литература (ОСН)     

ОСН 1 Лифиц, Иосиф Моисеевич. Товарный менеджмент : 

учебник для спо / И. М. Лифиц,  Ф. А. Жукова,  М. 

А. Николаева. — Электрон. дан. — Москва : 

Юрайт, 2023. — 405 с. — (Профессиональное 

образование). – URL: https://urait.ru/bcode/513608 

   

№ 

(код) 

Дополнительная учебная литература(ДОП)    

ДОП 1 Меликян, Оганез Мартинович. Поведение 

потребителей : Учебник / Российский университет 

кооперации // 5. — Москва : Издательско-торговая 

корпорация "Дашков и К", 2020. — 278 с. — ВО - 

Бакалавриат. — ISBN 978-5-394-03521-0.. – URL: 

https://znanium.com/catalog/document?id=358513 

   

 

 

Составил   

«30» августа 2023   

 
 


